HISTORIA DO PENSAMENTO ECONOMICO

Como a teoria da produtividade marginal de Clark estd preocupada com a demanda por
fatores de produgio, ela trata da oferta de fatores. Alfred Marshall enfatizou a oferta, bem co-
mo a demanda para insumos produtivos, mostrando, assim, como o equilibrio nos mercados
de fatores resulta em um prego para cada faror de produgio. A produtividade marginal de um
fator isolado nio consegue determinar sua taxa de recompensa, a menos que a quantidade de
um fator ofertado seja suposta como fixa. Tomemos o trabalho, por exemplo. Se a oferta de tra-
balho for grande em relagio 2 demanda por trabalho, o salirio ¢ a produtividade marginal da
mio-de-obra serfo baixos. Se a oferta for restrita, o saldrio e a produtividade marginal serdo al-
tos. E, portanto, evidente que, embora a reoria de saldrios de Clark fosse muito superior is esta-
belecidas anteriormente, ela exigiu melhora considerdvel pela agio de Alfred Marshall.

Clark reconhecia que sua teoria da distribuigio de renda era estdrica, mais adequada para
ser um instrumento puramente analftico. A reoria foi criada para demonstrar os niveis para os
quais os pregos, os saldrios e os juros tenderio, se o trabalho e o capital se mantverem fixos na
oferta, se as melhorias nos mérodos de producio pararem ¢ se os descjos do consumidor nunca
mudarem. Estudamos essas leis escdricas separadamente para entender o que acontece em uma
sociedade dindmica, ele disse. A verdade de que o mundo ¢ dinimico ndo invalida as conclu-
sbes de uma reoria estdtica, pois as leis estdricas sio, no entanto, leis reais que se reafirmam de-
pois de cada alteragio dinimica na economia. Clark ndo desenvolveu nenhuma teoria dindmi-
ca abrangente (histérica). Ele confiava quase que exclusivamente no que € hoje conhecido como
o método de estdtica comparativa, pois comparou diferentes equilibrios fixos.

No mundo real, disse Clark, um monopélio legal pode garantir um lucro econémico per-
manente para um empresdrio. Impede-se, portanto, que o trabalho e o capital se movam para
o setor favorecido, apesar do empurrio das forgas econdmicas naturais. Essa condigio, no entan-
1o, ndo é um estado estdtico verdadeiro. Como um corpo liquide trangiiilo, um estado estdti-
co tem fluidez perfeita, mas nenhum fluxo, ¢ os fatores de produgio tém mobilidade perfeira,
mas nenhum movimento. Um monopélio representa uma obstrugio que impede o funciona-
mento das leis econdmicas estdticas.

O capital ¢ produtivo e, portanto, existem os juros. "0 pagamento de juros ¢ tudo, menos
a compra do produro do capital, jd que o pagamento de saldrios estd comprando o produto do
trabalho.” Os juros fornecem um motivo para a abstinéncia. O motivo para acumular a rique-
za produtiva ¢ o desejo por renda permanente. A abstinéncia leva a novos bens de capital, mas
nenhuma abstinéncia adicional ¢ necessdria para manter o estoque de capiral existente. O aci-
mulo, disse Clark, faz parte da dinimica econémica. No mundo real, o capital aumenta mais
ripido do que a oferta de trabalho e, assim, os saldrios reais aumentam ¢ a taxa do juro real cai.

Os bens de capital sio empregados na ordem da sua produtividade, desde que as pessoas
julguem a produtividade corretamente. O machado mais bruto aumentard enormemente a
capacidade das pessoas de obter lenha, mas ferramentas melhores, desenvolvidas posteriormen-
te, aumentario a produtividade em uma porcentagem menor:

A medida que o acimulo continua, sempre existirio mdquinas mais caras, representando
mais capital, ¢ o produto que vem do uso delas ¢ uma fracio menor de seu custo. A transfor-
magio das curvas de ferrovias em linhas reras € uma das manciras em que o capital pode
encontrar investimento. Isso pode custar tanto quanto a primeira fabricagio das préprias par-
tes correspondentes da estrada, mas ndo libera o niimero de trabalhadores em proporgio aos
seus custos, como liberava a construgio da antiga e tortuosa estrada. (...) Em todos os luga-
res, as formas de capital mostram diferencas no poder de renda, € os proprictirios escolhem
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primeiro as formas mais produtivas ¢, posteriormente, as menos produtivas, A baixa taxa de
juros atual é devida a esse faro. Estamos urilizando as oportunidades para investimento que
ficam por dltimo na série ¢ estio baixas na escala de produrividade".

Clark, no entanto, era atimista com relacio ao resultado da dinimica econémica. Ele dizia
que cinco tendéncias estavam ajudando a promover o progresso industrial: (1) a populagio es-
t4 aumentando, (2) o capital estd se acumulando, (3) o processo téenico da induistria estd melho-
rando, (4) os modos de organizagio do capital e do trabalho estdo se tornando mais eficientes
¢ (5) os desejos humanos estio sendo multiplicados e refinados. A populagio estd aumentando
menos rapidamente do que o capital e, portanto, a maioria dos beneficios do progresso ird para
as classes assalariadas, disse Clark.

Em 1896, Clark parecia despreocupado em relagio ao aumento dos monopélios das
empresas'*. Seus altos pregos, ele disse, atraem novos concorrentes e seus grandes lucros sio rein-
vestidos, promovendo, assim, o progresso. O peddgio financeiro extraido do piblico pelos trus-
tes funciona aritmeticamente. O progresso, no entanto, funciona geometricamente por meio
do actimulo e do reinvestimento, o que multiplica para sempre a lucratividade da indistria. A
medida que os trustes gigantes invadem os campos uns dos outros, eles sio direcionados a serem
eficientes, e as grandes empresas sdo, inerentemente, mais eficientes do que as menores.

Em 1907, no entanto, em Essentials of economic theory, lidando com o que ele chamou de
dindmica econdmica, Clark tornou-se melancélico em relagio ao problema dos trustes, Os trus-
tes s3o um produto da dinimica econémica. Uma briga acirrada ¢ cara entre trustes os induz a
tomar a decisio final em uma organizagio, encerrando, assim, a concorréncia. Os bens tornam-
s Mais e5CAssos € Mais caros.

Nenhuma descrigio poderia exagerar o mal que estd guardado para uma dada sociedade in-
corrigivelmente entregue a um regime de monopdlio privado. Sob esse nome abrangenre, nio
devemos agrupar, s[mp!csmeme. as mais importantes das agéncias que existern, mas viciam
positivamente a agio natural da lei ccondémica. O monopdlio verifica o progresso na produ-
¢io ¢ infunde na distribuicio um elemento de roubo. Ele perverte as forgas que tendem a
garantir aos individuos wudo o que eles produzem. Ele torna os pregos ¢ os saldrios anormais ¢
distorce a forma do mecanismo industrial. (...) Os precos nio correspondem ao padrio de cus-
to, € 05 juros ndo correspondem ao produto marginal do capital. O sistema de relagdes indus-
triais ¢ colocado fora do equilibrio pondo-se muita mao-de-obra ¢ capital em certos pontos ¢
muito pouco em outros, Os lucros tornam-se, ndo totalmente um dgio temporirio para a
melhoria — a recompensa por dar 3 humanidade um impulso dinimico —, mas em parte os
espilios dos homens cuja influéncia ¢ hostil ao progresso™.

Clark era a favor da regulamentagio dos monopélios pelo governo, para preservar a con-
corréncia. Na realidade, ele instigava a que se mergulhasse de cabeca no laissez-faire para
conseguir o objetivo dessa doutrina, ou seja, alocar recursos para seus usos mais valorizados e
para conciliar os fatores de produgio com o valor de suas contribuigoes.

13. Idem, ibidem, p. 185-186.

14. John Bares Clark. The theory of economic progress. Ecomomic studies. American Economic Association, v,
1, p. 11-15, abril de 1896,

15. John Bates Clark. Esencial of economic theory. Nova York: Macmillan, 1907, p. 375, 377,
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Implicagdes éticas da teoria da distribuicao de Clark

Em 1879, Henry George (1839-1897) publicou Progress and poverty. Nesse trabalho, ele argu-
mentava que todo rendimento econbmico ¢ uma renda nds-ganha, que cresce 4 medida que a
sociedade progride € que empobrece rodas as ourtras classes. A solugiio, de acordo com George,
¢ desonerar de impostos todos esses tipos de rendimentos por meio de um (nico imposto so-
bre a terra. Dessa maneira, os efeitos da “anulagio dos incentivos” dos impostos sobre o capital
seriam removidos. Embora George se opusesse ao socialismo, muitos economistas sugeriam que
o resultado dessa proposta de taxagio seria nacionalizar a terra sem compensagio, com a terra
sendo arrendada por quem pagasse mais. Clark sabia muito bem que sua reoria da produtivida-
de marginal falava diretamente is idéias de George. Além disso, como evidenciado na declara-
¢do a seguir, Clark conhecia muito bem as teorias de Marx de que o capitalismo € um sistema
baseado na exploragio do trabalho:

O indicio que paira sobre a sociedade ¢ o da “exploragio do trabalho”. “Os trabalhadores™, ele
dizia, “sdo regularmente roubados do que eles produzem. Isso ¢ feito dentro das formas da lei
e pelo funcionamento natural da concorréncia”. Se essa acusagiio fosse provada, rodo homem
de espirito justo deveria se tornar um socialista, ¢ seu zelo em transformar o sistema industrial
mediria ¢ expressaria, portanto, seu senso de justiga. Se formos testar a acusagio, no enranro,
devernos entrar na esfera da produgio. Devemos decomipor o produrto da indistria social em
seus elementos componentes, para ver s¢ o efeito narural da concorréncia ¢ dar ou ndo a cada
predutor a quantidade de riqueza que ele especificamente produz™.

A conclusio geral de Clark com sua teoria da produrividade marginal foi a de que a divisdo
da renda social em saldrios, juros e lucro é em principio, justa. A sociedade nio tem liberdade para
violar as “leis fixas de distribuigio”. Se todos receberem tudo o que criam, as classes diferentes de
pessoas que combinam suas forgas na induistria nio terio reclamagfes umas das outras. A proprie-
dade privada serd eticamente justificada porque baseada em uma distribuigio de renda érica.

Essa visio de justiga econdmica nio passou incélume. Os criticos apontaram que, no mun-
do real do monopélio e do monopsénio, os pagamentos de fatores nio sdo iguais 3 produrivi-
dade marginal. Eles também observaram que muita propriedade ¢ herdada, em vez de ser obri-
da por meio dos esforgos produtivos de seus proprietdrios. Assim, mesmo que o capital seja
recompensado de acordo com sua contribuigdo, isso nio necessariamente implicard que a dis-
tribuigio que se acumula para o individue seja érica. Dito de maneira simplista, a heranga pode
tornar a nogio de “a cada um, de acordo com sua contribui¢io” um tanto quanto insignifican-
te. Finalmente, os criticos apontaram que a visio de justia de Clark envolve um raciocinio cir-
cular. A teoria requer a suposi¢io de uma distribuigio inicial de renda érica para criar uma hipd-
tese para a justiga da distribuigio subsegiiente. Mais especificamente, o que ¢ produzido — ¢,
portanto, os tipos ¢ os montantes dos fatores de produgio demandados — depende do padrio
de gasto do consumidor. A distribuigio de renda em voga formard esse padrio de gastos e, por-
tanto, formar a distribuigiio subseqiiente de renda. Mas podemos ter certeza de que a distri-
bui¢do inicial ¢ obtida de maneira ética? A consideracio filoséfica ¢ as complexidades aqui se
tornam grandes. Lembramo-nos do didlogo entre duas pessoas em uma disputa de proprieda-
de, ambas reivindicando a propriedade de um pedago de terra. A primeira disse: “Esta rerra

16. Clark. Diseribusion of wealth. cit.. p. 7.
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¢ minha!” A segunda, no entanto, contra-argumentou: “Nio, nio €. Esta terra é da minha fami-
lia hd séculos. Meu bisavé lutou contra os indios por esta terra”. A primeira pessoa respondeu,
“Otimo, entdo eu lutarei contra vecé por ela!”

A maioria dos economistas contemporineos conclui que a teoria da produtividade margi-
nal ajuda a explicar como a renda ¢ distribuida em uma sociedade capitalista, mas isso ¢ muito
inadequado como justificativa ética para a distribuigio observada.

O problema da “soma” e dos retomos a escala

A teoria da produtividade marginal de Clark originou-se de um debate tedrico do qual surgiu
uma idéia econdmica importante de retornos 4 escala. A andlise de Clark implicava que pagar
a cada faror de produgio o seu produto iria normalmente exaurir toda a produgio. Em termos
da Figura 14-5(a) e (b), as dreas de salirio nos dois grificos seriam iguais e isso seria verdadeiro
também para as dreas de capital. Uma outra maneira de dizer isso é que a soma das dreas de sald-
rio e de juros em cada grifico corresponderia apenas & drea de produgio rotal.

Philip H. Wicksteed (1844-1927) investigou essa propor¢io mais detalhadamente. Com
sua matemdtica, ele concluiu que a soma dos pagamentos baseados na produtividade marginal se-
ria “somada” ao produto toral somente se houvesse concorréncia perfeita e retornos constantes a
escala. Esses retornos costumam ocorrer quando todos os recursos urtilizados no processo de pro-
dugio sio aumentados proporcionalmente ¢, como resultado, o produto total aumenta na mesma
proporgio. Mais concretamente, suponha que o capital e a mao-de-obra sejam, ambos, aumenta-
dos em 100% (o tamanho de uma empresa dobrard). Se a produgo total ou o produto ol tam-
bém aumentarem em 100%, a empresa terd, entdo, experimentado retornos constantes 2 escala.

Virios economistas proeminentes, entre eles Edgeworth, Pareto e Walras, desafiaram os
argumentos de Wicksteed em vdrios aspectos. Os detalhes de seu debate obscuro sobre a “so-
ma” sio de pouca importincia atualmente, mas o debate realmente produziu um resultado salu-
tar: uma compreensao clara das leis de retornos 4 escala. Quando os retornos i escala sdo cons-
tantes, o custo médio de produzir um produto a longo prazo também serd constante. Esse
resultado ocorre porque a produgio total aumenta 3 mesma raxa que o custo total. Quando to-
dos os insumos sio simultaneamente aumentados em uma tinica proporgio e a produgio rotal
aumenta em uma proporgio maior, diz-se que ocorreram retornos a escala crescentes. Esses
retornos resultam em um custo médio de produgio menor, pois o custo total aumenta em um
montante menor do que a produgio total. Finalmente, retornos 4 escala decrescentes ocorrem
quando o aumento proporcional nos insumos dd margem a um aumento menor no produro
total. No entanto, tudo o mais sendo constante, o custo médio de producio aumenrard.

O economista suigo Knut Wicksell (Capitulo 16), que escreveu no inicio de 1900, apon-
10U qUE UMa empresa comum provavelmente experimentaria retornos i escala crescentes duran-
te uma faixa precoce de adicoes a seus insumos e, em seguida, retornos constantes ¢, finalmen-
te, retornos decrescentes A escala. Quando convertido para termos de custo médio, isso implicou
a hoje conhecida curva de custo médio de longo prazo em forma de U, mostrada anteriormen-
te na secio O Passado como Predmbulo 14-1. A medida que a empresa comum expande de
ramanho, ela primeiro experimenta custo médio decrescente e, em scguida, eventualmente,
aumento no custo médio. Hoje, chamamos a primeira de economias de escala e a ltima de dlese-
conomias de escala.
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O Passado como Preambulo

CLARK, A PRODUTIVIDADE MARGINAL E OS SALARIOS DOS EXECUTIVOS

Os CEOs (chief executive officers) de muitas gran-
des corporagbes americanas ganham salirios em
délares multimiliondrios. Por exemplo, em 1998,
o CEO com o menor saldrio entre os executivos
mais bem-remunerados recebia mais de 50 mi-
lhéies de délares por ano de compensagio anual
(saldrio, bonus ¢ opgbes de agoes). Esses saldrios
enormes sio justificades com base na produrivida-
de marginal de John Bates Clark? Ou seja, eles
refletem a contribuigio do CEO para a produgio
da empresa e, portanto, para as suas réceitas?

Hd muito debate entre os economistas, bem
como entre os funciondrios piblicos, a respeito
dessa questio. Os economistas que acredicam que
os saldrios dos CEOs, em geral, sio justificados
pelas consideragbes acerca da produtividade mar-
ginal, tém os seguintes argumentos. Primeiro, eles
apontam que as decisbes tomadas pelos CEOs de
grandes corporagbes, de uma mancira ou de outra,
afetam a produtividade de toda a organizagio —
todos, desde seus subordinades diretos até os tra-
balhadores recém-empregados. Boas decisoes
melhoram a produtividade na organizagio ¢ mds
decisdes fazem o oposto. Somente execurivos que
tiverem demonstrade uma habilidade misteriosa
para tomar, consistentemente, boas decisbes de
negdcios obtém as principais posighes em grandes
corporagoes. Como sua oferta  limitada e sua pro-
dutividade marginal é grande, os principais CEOs
recebem saldrios enormes.

Segundo, alguns economistas observam que
o pagamento do CEO pode ser como os prémios
que os jogadores profissionais de golfe ¢ de ténis
recebem por vencer torneios. O objetivo desses al-
tos prémios é promover a produtividade de todos
aqueles que aspiram a vencer. Nas corporages, os
prémios mais altos vio para os vencedores das
“competighes” entre os gerentes para obter, pelo
menos eventualmente, as posicies de CEQ. As-
sim, o alto pagamento do CEQ pode nio vir uni-
camente da sua produtividade direta, mas pode
existir porque o alto pagamento cria incentivos
que aumentam a produtividade de centenas de
“aspirantes” corporativos. De qualquer maneira,

observe que o alto pagamento do CEO permane-
ce vinculado 4 alra produrividade.

Os criticos do pagamento existente do CEO
reconhecem que os CEOs merecem saldrios mais
altos do que os dos trabalhadores ou gerentes co-
muns, mas eles zombam dos argumentos de que
tais saldrios exorbitantes sdo justificados economi-
camente. Eles apontam que o pagamento do CEO
em outros paises industriais, incluindo o Japio e a
Alemanha, é muito menor do que o do CEO nos
Estados Unidos. Eles ambém observam que a pro-
porgao de salirios de CEOs que sio saldrios mé-
dios nas principais empresas americanas ¢ muito
maior do que em suas coMponentes estrangeiras,
muitas das quais concorrem com certo éxito com
corporaghes americanas,

Assim, por que os saldrios multimiliondrios
surgiram nos Estados Unidos? A resposta, dizem os
criticos, € baseada na separagio da propriedade e do
controle corporativos. As corporagbes sio de pro-
priedade de seus acionistas, mas controladas por
juntas corporativas e executivos profissionais ampla-
mente isolados dos proprietdrios corporativos. Co-
mo muites membros das juntas sio CEOs atuais ou
ex-CEQOs de outras corporagbes, eles tendem a exa-
gerar a importincia do CEO e, conseqlientemente,
supervalorizam seus proprios CEQs. Em esséncia,
45 juntas corporativas convertem uma parte dos lu-
cros da empresa em pagamento mais alo para o
CEQ — lucros que, por direito, pertencem aos
acionistas corporativos. Os acionistas decepciona-
dos em geral simplesmente vendem suas participa-
ges em agdes de uma corporagio especifica, em vez
de tentar reformar as juntas corporativas ou alterar
as escalas de pagamento dos CEQs. Além disso, a
compensagio excessiva para o CEQ em algumas
empresas tende a gerar pagamento excessivo em to-
dos os outros lugares, 2 medida que outras empresas
tentam atrair e reter o talento do CEO,

Resumindo, os criticos acreditam que o
pagamento multimiliondrio para os CEOs tem
pouca relagio com a produtividade e a receita cor-
porativas. Estd claro na nossa discussio que esse
assunto permanece nio-resolvido.
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Perguntas para estudo e discussdao

1. Identifique brevemente e estabelega a importancia de cada um dos seguintes pensadores e
conceitos para a histéria do pensamento econdmico: Edgeworth, curva de indiferenga, cur-
va de contrato, produto marginal versies produto médio, John Bates Clark, teoria da produ-
tividade marginal de saldrios e juros, Wicksteed, retornos constantes crescentes e decrescen-
tes 4 escala ¢ Henry George.

2. Discura a seguinte declaragio: Mo caso da economia, a precisio da maremdtica ¢ muito
superior ao “ziguezague do caminho florido da literarura”.

3. Responda as seguintes perguntas consultando a Figura 14-1.

a) Em que aspecto as curvas de indiferenga de Edgeworth implicam utilidade marginal?
b) Explique por que o interesse préprio dos dois negociadores ird levd-los a pontos na cur-
va de contrato, ABC.

4, Compare ¢ contraste as teorias do duopélio de Cournot e de Edgeworth. O que areoriada
troca bilateral de Edgeworth (Figura 14-1) e sua teoria do duopdlio tém em comum?

5. Consultando a Figura 14-3, explique por que, em algumas faixas de adi¢do de insumos, o
produto médio estd aumentando, muito embora o produto marginal esteja caindo.

6. Como as curvas de custo médio e marginal de curto prazo se relacionam 3s curvas de pro-
duto marginal e de produto médio de Edgeworth?

7. Em que aspectos as curvas de produtividade marginal de Clark sio, na Figura 14-5(a) ¢ (b},
curvas de demanda de trabalho € de demanda de capital? Explique. Por que devemos saber
alguma coisa sobre a oferta de trabalho e de capital para ter uma teoria completa de saldrios
e de juros?

8. Quais condigdes teriam de ser atendidas nas Figuras 14-5(a) ¢ (b) para que a empresa obii-
vesse um lucro econdmico (consulte dreas especificas dos grificos)? Por que esse lucro desa-
pareceria a longo prazo, de acordo com Clark?

9. Se lhe pedissem para escrever um trabalho sobre os precursores de John Bares Clark e sua
reoria da produtividade marginal, quem vocé incluiria? Explique por qué.

10. Contraste a teoria da produtividade marginal da distribuicio de renda de Clark com a teo-
ria da distribuigdo formulada por Marx.
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CAPiTULO 15 )

A ESCOLA NEOCLASSICA —
ALFRED MARSHALL

O pensamento microecondmico dos margin alistas, discurido nos trés capfrulos anteriores, foi
gradualmente transformado no que chamamos hoje de economia neocldssica. Como nie signi-
fica “novo”, neoclassicismo implica uma nova forma de classicismo. Os economistas neocldssicos
eram “marginalistas”, no sentido de que enfatizavam a romada de decisies e a determinagao dos
pregos na margem. No entanto, podemos perceber trés diferengas entre os primeiros margina-
listas ¢ os tltimos economistas neocldssicos. Primeiro, o pensamento neocldssico salientava a
oferta ¢ a demanda para determinar os pregos de bens, servigos e recursos no mercado, enquan-
to os primeiros marginalistas tendiam a reforgar somente a demanda. Segundo, muitos dos eco-
nomistas neocldssicos — por exemplo, Wicksell e Fisher — demonstraram maior interesse no
papel da moeda na economia do que os antigos marginalistas. Finalmente, os economistas neo-
clissicos expandiram a andlise marginal para as estruturas do mercado além da livre-concorrén-
cia, do monopdlio e do duopélio.

A primeira dessas diferengas é evidente nas obras de Alfred Marshall (1842-1924), a maior
figura da escola neocldssica e o assunto deste capitulo. As duas dltimas diferengas serio tratadas
nos capitulos 16 e 17.
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A VIDA E O METODO DE MARSHALL

Marshall era filho de um caixa do Banco da Inglaterra. Seu pai era um cavalheiro tirdnico, au-
tor de um tratado chamado Man’s rights and woman’s duties. Ele sobrecarregava Alfred em seus
estudos, o fez prometer que nunca jogaria xadrez, pois isso era uma perda de tempo, e rentou
banir a matemadtica da vida do garoto, pois era irrelevante para o clero, que o pai escolhera para
carreira do filho. O jovem Marshall, no entanto, recusou uma bolsa de estudos em Oxford, que
o levaria 4 Igreja, rejeitou o clero e o estudo de “linguas mortas”. Em vez disso, estudou em
Cambridge, onde se dedicou 3 matemdrica, 4 fisica e, posteriormente, A economia. Ele foi aju-
dado por um tio abastado, porque seu pai simplesmente era muito pobre para pagar por seus
estudos quando Alfred abandonou a bolsa de estudos em Oxford'.

Marshall era hipocondriaco em relagdo i sua saide e hipercritico em relagao aos seus escri-
tos. Ele jogou no lixo muito daquilo que escreveu ¢, na realidade, muitas das suas principais
idéias foram desenvolvidas uma década antes de serem publicadas em 1890 em seu Principles
af economics. Em sucessivas edigbes desse trabalho, ele introduziu tantas qualificagbes, excegaes
¢ hesitagdes ao seu sistema que prejudicou a clareza e os principios em que muitos confiavam.,
Marshall criticava Jevons por correr & imprensa antes de estar pronto. Marshall manteve parte
de seu livro [ndustry and trade (1919) em provas impressas por 15 anos antes da publicagio. Co-
mo ele demorou para publicar seu trabalho, suas idéias pareciam comuns na época em que
foram publicadas. De qualquer forma, ele foi o reérico econdmico mais influente de sua época
e, sem diivida alguma, o maior de sua geragio. J4 no ano de 1888, dizia-se que seus primeiros
alunos ocupavam metade dos cargos econdmicos do Reino Unido.

Marshall popularizou 0 mérodo diagramdrico moderno para a economia — para o deses-
pero dos estudantes iniciantes — que ajudou a elucidar certos principios fundamentais. Em-
bora fosse um matemdtico experiente que generosamente colocou a matemdtica nos rodapés ¢
nos apéndices, era cético em relagio ao valor geral da matemdtica na andlise econdmica. Em
1906, ele escreveu:

Nos tiltimos anos, tive um sentimento cada vez maior em relagio ao meu wrabalho de que um
bom reorema matemitico que trata de hipéteses econdmicas dificilmente se transformaria em
uma boa economia: e fui muiro além das regras — (1) Use a maremdrica como um idioma
raquigrifico, em vez de um mecanismo de investigagio. (2) Guarde-os até que vocé termine.
(3) Traduza para o inglés. (4) Depois, ilustre com exemplos que sejam importantes para a vi-
da real. (5) Queime a maremirica. (6) Se vocé nio conseguir o item (4), queime o (3). Este
ultimo eu fiz com freqiiéncia’.

Marshall foi o grande sintetizador, procurande combinar o melhor da economia cldssica
com o pensamento marginalista, produzindo, assim, a economia neocldssica. Muitos de seus
rodapés e apéndices ofereciam dicas sobre idéias que ele conhecia, mas que outros executaram
com mais informagbes.

1. De acordo com Ronald Coase, "o pai de Marshall estava convencido de que estava absoluramente corrcto
em relagio a seus pontos de vista, mostrava pouco interesse pelos sentimentos e desejos dos outros ¢ achava
certo controlar as ages daqueles que estavam sob seu poder por meio de uma ‘disciplina extremamente rigi-
da'. Ele era, como Alfred Marshall dizia, ‘um mau educador’™. Ronald H. Coase. Alfred Marshall's mother and

father. History of Political Economy, n. 16, p. 319-527, inverno de 1984,
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Marshall definia sua martéria da seguinte maneira:

A economia politica ou economia € um estudo da humanidade na atividade comum da vida;
¢la examina a parte da agio individual e social que estd mais intimamente ligada aos resulta-

dos ¢ a0 uso dos requisitos mareriais do bem-estar’,

Os economistas, afirmava Marshall, assim como outros cientistas, coletam, organizam,
interpretam ¢ inferem fatos. Eles buscam o conhecimento da interdependéncia do fenémeno
econdmico, das relagdes de causa e efeito. Cada causa tende a produzir um resultado definido
se nada acontece para impedi-lo. A economia nio ¢ um corpo de verdade concreta, mas € co-
mo um mecanismo para se descobrir a verdade concrera.

Procuramos desvendar as leis da economia. Qualquer lei € uma proposi¢io genérica ou
uma declaragio de tendéncias, mais ou menos certas, mais ou menos definidas. As leis sociais
sio declaragies de rendéncias sociais. As leis econdmicas, ou declaragies de tendéncias econd-
micas, 530 aquelas leis sociais relacionadas 4 condura humana em que a forga dos principais
motivos pode ser medida por uma avaliagio financeira. A economia ¢ menos exara que as cién-
cias naturais, mas o progresso ¢ obtido por meio de muita precisao.

As implicagdes da abordagem e das definigies de Marshall sdo interessantes. As leis econd-
micas ndo sdo leis naturais necessariamente benéficas. Embora seja desejdvel, nio ¢ imperativo
que elas sejam trabalhadas sem alguma mio dominadora. As relagoes entre oferta, demanda ¢
prego tendem a produzir certos resultados quando podem trabalhar sozinhas, mas a sociedade
pode influenciar no resultado, se desejar. Como um exemplo, a sociedade pode aumentar o ro-
tal de educagdo superior utilizado pela populagio em geral reduzindo o preco (oferecendo uni-
versidades publicas, auxilios para universidades particulares). O pensamento de Marshall criou
espago para uma reforma caurelosa, isto €, para um modesto abandono ao laissez-faire.

Marshall tinha pouco a dizer sobre o ciclo econémico, em parte devido i sua metodolo-
gia microecondmica. Ele e outros que desenvolveram teorias sobre o comportamento dos indi-
viduos e a conduta de pequenas empresas representativas acharam ficil ignorar as flutuagoes.
Foi deixada para economistas agregados posteriores a tarefa de lidar com rais problemas.

UTILIDADE E DEMANDA
Utilidade marginal

De acordo com Marshall, a demanda baseia-se na lei de urilidade marginal decrescente. "A urili-
dade marginal de algo para uma pessoa diminui a cada aumento no total daquilo que ela jd uti-
liza desse item.” Marshall introduziu duas qualificagbes importantes nesse ponto. Primeiro, ele
indicou que se preocupava com um momento no tempo, que um intervalo de tempo ¢ muiro cur-
to para se considerar qualquer mudanca no cardter ¢ nos gostos de uma pessoa em particular. Com
(8] pﬂssa.r I:I.U' 'ECIIIPG, 05 Eﬂsﬂ:ﬁ EI.E‘ uma Pﬁﬁﬂﬂ POCI.CITI mudﬂ.r, 'EIC ITIDCI.U' ql.lf. Fﬂ}f EKCI'ﬂPI.U. ql.lﬂIl[ﬂ
mais ela ouvir boas musicas, mais decididas vo se tornar suas preferéncias. Essa nio é uma exce-
¢io 2 lei de urtilidade marginal decrescente, pois essas mudangas abrangentes nos gostos sao exclui-
das da andlise; em um curto espago de tempo, mudangas dinimicas como essas sio imperceptiveis.

3. A Marshall. Principles of economtes. 8. ed. Londres: Maemillan, 1920, p. 1. (Publicado onginalmente em
1890).
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A segunda qualificagio de Marshall sobre a lei de utilidade marginal decrescente refere-se
a bens de consumo que sio indivisfvers.

Uma pequena quantidade de uma mercadoria pode ser insuficiente para atender a uma cer-
ta necessidade especial e, portanto, haverd um aumento mais que proporcional do prazer
quando o consumidor obtiver o suficiente dessa mercadoria que lhe permita atingir o fim
descjado.

Marshall citou o caso da colocagio de papel de parede em um cémodo. Se sdo necessd-
rias 12 pegas de papel para cobrir as paredes, a abtengdo de 12 pegas proporcionard muito mais
prazer do que obrer apenas dez pegas ¢, assim, nio conseguir terminar o trabalho. Ou, em ter-
mos modernos, obter o quarto pneu de um automével gera mais prazer do que obrer os ou-
tros trés junros.

A abordagem da urilidade do sistema de Marshall lida com prazeres e esforgos, desejos, aspi-
ragoes ¢ incentivos para se tomar uma atitude. Como podemos medir a utilidade de tais bens
intangiveis? Marshall audaciosamente afirmava: “com dinheiro™. Os primeiros marginalistas afir-
mavam que a forga das preferéncias de uma pessoa determina o toral de dinheiro que ela estd dis-
posta a gastar para adquirir um produto ou o total de trabalho que estd disposta a sacrificar para
aringir um determinado objetivo. No entanto, Marshall inverteu a relagio para medir as prefe-
réncias de acordo com a escala financeira de pagamentos. Os primeiros marginalistas diriam que,
se 0s sapatos sio duas vezes mais titeis a vocé do que um chapéu, vocé se dispoe a pagar o dobro
pelos sapatas — por exemplo, $ 40 versus $ 20, Marshall diria que, como vocé estd disposto a
pagar o dobro pelos sapatos em relagio ao prego do chapéu, podemos concluir que os sapatos
produzem duas vezes mais urilidade para vocé. A medida exara em dinheiro das preferéncias ou
motivos na vida dos negdécios torna a economia a mais exata das ciéncias sociais. Esse disposin-
vo de medigio da economia, aproximado ¢ imperfeito como ¢, € o melhor dispositivo que temos
para calcular os motivos psicolégicos das pessoas, da forma expressa no mercado.

Nio podemos comparar diretamente o total de prazer que duas pessoas sentem ao co-
mer um hambirguer. Nem podemos comparar o nivel de prazer que uma pessoa sente ao
comer um hambiirguer em dois hordrios diferentes. Mas, se encontrarmos uma pessoa que
estd em diivida entre gastar uma certa quantia de dinheiro em um hambiirguer, um refrige-
rante ou um doce ou utilizar um 6nibus em vez de caminhar, poderemos dizer que ela espe-
ra prazer igual dessas situagdes. O dinheiro, dizia Marshall, mede a utilidade na margem —
o ponto em que as decisdes sio tomadas.

Se desejarmos comparar a satisfagio fisica, nio devemos fazé-lo de forma direta, mas sim
indireta, por meio das motivagbes que eles produzem para a agio. Se o5 descjos de realizar
um dos prazeres induzem as pessoas que se encontram em circunstincias similares a fazer
uma hora extra ou induzem os homens do mesmo estilo de vida e com 05 mesmos meios a
pagar um xelim por ele, podemos dizer que esses prazeres sio iguais em seus propdsitos, por-
que os desejos em relagio a eles sio motivagbes igualmente forwes para as pessoas em condi-
cies semelhantes®,

4. Marshall. Princioles. oo, eir.. n. 15-16.
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Duas pessoas com rendimentos iguais nio terio, necessariamente, 0s mMesmos beneficios
de seu uso. Pegue um délar de cada uma delas ¢ as intensidades da satisfagio ralvez ndo sejam
as mesmas. Mas quando muitas pessoas estdo envolvidas, a idiossincrasia de individuos tende
a contrabalangar uma a outra. Assim, podemos dizer que a quantia de dinheiro que as pessoas
de rendimentos iguais dio para obrer um beneficio ou para evitar um dano é uma medida da
extensio do beneficio ou dano marginal.

Um aumento no dinheiro, como uma unidade adicional de bens, possui uma urilidade
marginal maior para uma pessoa pobre do que para uma pessoa rica, porque o pobre tem menos
dinheiro inicialmente. Como, entio, podemos fazer generalizagbes sobre o progresso, a felici-
dade ¢ os efeitos da raxagdo, se a riqueza e os rendimentos possuem essas diferencas tdo grandes
em relagio 3 utilidade marginal? Aqui, novamente, a resposta se encontra em grandes nimeros.
Se tomarmos as segbes cruzadas inteiras de grupos de renda da sociedade, o dinheiro se torna
uma unidade de medida aceitdvel da utilidade. Além disso:

Definitivamente, o grande niimero dos eventos com os quais a economia lida afeta em pro-
porges quase iguais todas as diferentes classes da sociedade. Assim, se as medidas em dinhei-
ro da felicidade causada por dois eventos sio iguais, ¢ razodvel considerar o total de felicida-
de nos dois casos como equivalente. E, além disso, como provavelmente o dinheiro deverd se
voltar para os usos mais importantes da vida em proporgbes quase iguais, por qualquer um
dos dois grandes grupos de pessoas, considerados sem inclinagio para qualquer uma das duas
partes do mundo ocidental, existe até mesmo uma probabilidade prima facie de que os acrés-
cimos equivalentes dos recursos materiais fario adigdes aproximadamente iguais  plenitude
de vida e ao verdadeiro desenvolvimento da raga humana’®.

Vamos medir a forga das preferéncias ou morivos pelo dinheiro, dizia Marshall. Vamos
apurar quanto dinheiro um determinado grupo estd disposto a pagar como uma medida da uti-
lidade de algo que ele deseja. Ou, como outra opgio, podemos determinar a desutilidade de al-
go, especificando a quantia de dinheiro que deve ser oferecida para induzir um grupo a dispor
de um certo esforgo ou a abrir mio de algo que nio deseja.

Escolha racional do consumidor

Até agora, estabelecemos que Marshall concordava com as nogées de utilidade e urilidade mar-
ginal decrescente. Sua andlise de demanda também utilizou a idéia de escolha racional do con-
sumidor. Em uma economia monetdria, dizia Marshall, cada linha de despesa serd levada ao
ponto em que a utilidade marginal do valor de um bem em xelim (ou délar) serd a mesma em
qualquer direcio de gasto. Cada pessoa conseguird esse resultado “observando constantemente
para ver se hd algo em que estd gastando muito que ela ganharia tirando um pouco dessa linha
de gasto ¢ colocando em alguma ourtra linha". Assim, por exemplo, o consumidor que precisa
decidir entre comprar roupas novas ou usar o dinheiro para umas férias estd medindo as uali-
dades marginais de dois tipos diferentes de gastos. Lembre-se de que Gossen (sua segunda lei),
Jevons e Menger descreveram anteriormente esse processo de escolha racional. Diferentemente
desses reoristas, Marshall ligou, com éxiro, essa regra equimarginal diretamente i lei contempo-
rinea da demanda.

5. Marshall, Principles, op. cit., p. 20
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Lei da demanda

A lei da demanda de Marshall ¢ resultante de suas nogoes de utilidade marginal decrescente ¢
da escolha racional do consumidor. Imagine que as despesas de um consumidor estejam equi-
libradas de tal modo que o dltimo délar em cada um de diversos produtos gera urilidade mar-
ginal idéntica. Isto ¢, imagine que MU/P, = MU/P, ... = MU,/P,. De que forma esse consu-
midor vai reagir se o preco do produto X cair enquanto os pregos de outros bens permanecerem
constantes! Marshall concluiu que o consumidor racional compraria mais do produto X. Por
que isso? A resposta € que, apds a queda do preco de X, a razio MU /P, excederia as razdes MU/P
de outros bens. Para recuperar o equilibrio das despesas, o consumidor substituird mais de X
por menos de ¥, Z e assim por diante. Quando essa substituicio ocorre, a utilidade marginal de
X cai ¢ a urilidade marginal de outres bens aumenta. Em algum ponto, a urilidade marginal
de X, agora mais baixa em relagio ao preco mais baixo de X, produzird uma razio igual a MUJ/P,
¢ MU/P,. Assim, o equilibrio serd recuperado. Portanto, nas palavras de Marshall: “A quanti-
dade demandada aumenta com a queda no prego e diminui com o aumento no prego”. Essa é
a conhecida lei da demanda decrescente.

Marshall ilustrou a lei da demanda com uma rabela e uma curva da demanda. Ele dese-
nhou essa curva da demanda assumindo que o periodo de tempo € suficientemente curto para
justificar uma suposicio ceteris paribus. J4 observamos que ele considerava os gostos ou as pre-
feréncias constantes. Qurras varidveis que ele considerava constantes eram a riqueza da pessoa,
o poder de compra do dinheiro ¢ o prego de mercadorias substituiveis. Hoje, essas “outras coi-
sas iguais” constituem o que chamamos de determinantes da demanda. A longo prazo, esses
determinantes podem mudar ¢, quando isso acontece, toda a curva da demanda se move para
a esquerda ou para a direita. Assim, Marshall tinha uma nitida concepgio das diferengas entre
as alteragbes na quantidade demandada (medida no eixo horizontal) e as alteragbes na deman-
da (mudangas em toda a curva).

Ao formular sua teoria da demanda, Marshall optou por ignorar a inconsisténcia que ele
introduzira, assumindo que o poder de compra do dinheiro € constante. Quando o prego de
um produto como X cai, dois efeitos ocorrem aumentando a quantidade comprada. Marshall
enfatizava o efeito de substituigio (ou o efeito de prego relative). Mas quando o prego de X cai,
ocorre também um eféiro da renda, isto €, o consumidor experimenta um ganho no poder de
compra. Parte desse aumento na renda real provavelmente ¢ gasta em X, conrribuindo, assim,
para o aumento da quantidade demandada de X. A clara distingio entre esses dois efeitos s6
ocorreu mais tarde na histdria do pensamento econdmico.

Excedente do consumidor

Diferentemente dos austriacos, Marshall defendia que a urilidade rotal de um bem ¢ a soma das
utilidades marginais sucessivas de cada unidade adicionada. Portanto, o prego que uma pessoa
paga por um bem nunca excede, e raramente iguala, o prego que ela estaria disposta a pagar em
vez de sair sem o objeto descjado. Somente na margem, o prego corresponderd ao que uma pes-
soa estd disposta a pagar. Assim, a satisfaciio total que uma pessoa tem ao comprar sucessivas
unidades de um bem excede o sacrificio exigido para pagar o bem. Lembre-se de que Dupuit
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to, tem o crédito de dar nome ao conceito de “excedente do consumidor” ¢ de explori-lo siste-
maticamente.

Marshall utilizou os dados de preco e de quantidade mostrados na Tabela 15-1 para ilus-
trar o excedente do consumidor. Observe, na tabela, que a pessoa a quem esses dados se apli-
cam compraria uma libra de chd, anualmente, se o prego fosse 20 xelins. A 14 xelins, ela com-
praria duas libras, a 10 xelins, trés libras e assim por diante. Imagine, dizia Marshall, que o

Tabela 15-1
Idéia de Marshall acerca do Excedente do Consumidor

PRECO POR LIBRA QUANTIDADE PROCURADA
(XELINS) (LIBRAS)

20
14
10
6
4
3
2

Ao prego de 25: Utilidade Total = 595, Gastos torais = 145, Excedente de consumo = 455,

s I = R S VI T

preco de mercado fosse, na verdade, 2 xelins. Esse consumidor compraria 7 libras de chd por
ano, pagaria 2 xelins a cada libra ¢ gastaria 14 xelins. Entretanto, observe que a primeira libra
proporciona um valor de utilidade de 20 xelins, a segunda, um valor de utilidade de 14 xelins,
e assim por diante. O ganho total em utilidade dessa pessoa com a compra de 7 libras de chd
¢, portanto, de 59 xelins (20 + 14 + 10+ 6 + 4 + 3 + 2). Como seu gasto ¢ de apenas 14 xelins,
ela recebe um excedente de consumidor de 45 xelins (59-14). Analisando sob um aspecto um
pouco diferente, o excedente do consumidor na primeira libra de chd ¢ de 18 xelins (20-2),
na segunda, 12 xelins (14-2), e assim por diante, para um total acumulado de 45 xelins. Co-
mo podemos observar na Figura 15-1, o excedente do consumidor €, portanto, a drea abaixo
da curva da demanda e acima do prego do mercado. O excedente do consumidor aumenta sig-
nificativamente em um ambiente social produrivo em que o prego dos bens cai 4 medida que
eles sio produzidos de maneira mais eficiente. Quando um individuo aringe o equilibrio a um
ponto mais inferior na curva da demanda (porque comprard mais bens quando eles ficarem
mais bararos), o excedente desse consumidor cresce. Voltando ao “paradoxo do valor” discuri-
do em deralhes pelos austriacos, Marshall diria que uma grande colheita de milho é mais tril
que uma pequena. Se as pessoas pagam menos pela grande colheita, o excedente do consumi-
dor em relagiio 4 urilidade é maior, Nesse aspecto, Marshall concordaria com Jevons e discor-
daria de Menger.

Marshall selecionou propositadamente o chd como ilustragio para evitar um problema
mencionado anteriormente. Como a quantia que uma pessoa gasta em chd, em relagio s suas
despesas totais, ¢ pequena, uma queda no prego do ch4 torna a renda real do consumidor ou o
poder de compra relativamente constante. Mas isso ndo ocorre para tddos os bens em todas as
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situagbes. Imagine, em um exemplo moderno, que uma pessoa more em uma drea que tenha
inverno muito rigoroso e que aquega sua casa com gds natural. Além disso, imagine que os da-
dos da Tabela 15-1 representem a previsio de demanda para o gds nawral em vez do chd. Fi-
nalmente, assuma que o prego unitdrio do gds natural caia drasticamente, digamos, de 20 para
2 xelins. Como esse consumidor gasta uma grande parte do seu orgamento em gds natural, es-
sa queda no prego aumenta sua renda real (poder de compra da renda monetdria). Mas, quan-
do sua renda real aumenta, sua utilidade marginal cai. Assim, nem todas as unidades de dinhei-
ro utilizadas para medir o excedente do consumidor possuem o mesmo valor de utilidade, Mais
especificamente, a utilidade marginal de xelins ¢ diferente quando esse consumidor estd com-
prando uma unidade de gds natural a 20 xelins e sete unidades a 2 xelins. Portanto, nio pode-
mos concluir, nesse caso, que o excedente da wtilidade para esse consumidor seja equivalente ao
total de 45 xelins. Marshall tinha consciéncia desse problema e, além de escolher um exemplo
para minimizd-lo, assumiu explicitamente que a utlidade marginal da renda era constante. Es-
sa afirmagfo, no entanto, conflitava com suas afirmagdes anteriores em Principles de que a uti-
lidade marginal do dinheiro ¢ menor para aquelas pessoas que tém muirta renda do que para
aquelas que tém menos.

Um segundo problema associado & medigio do excedente do consumidor torna-se eviden-
te quando se trata dos planos e das curvas da demanda de mercads em oposicio 3 demanda indi-
vidual. As curvas da demanda de mercado sdo, em geral, conjunto de milhares ou até mesmo
milhdes de curvas individuais. A medigio do excedente do consumidor exige a inclusio de uni-
dades interpessoais de utilidade. Muitos economistas concordam que a diversidade de preferén-
cias individuais e de niveis de renda torna essas comparagoes e adigbes impossiveis. De qualquer
forma, a nogio de excedente do consumidor de Marshall tem provado ser uma ferramenta valio-
sa para analisar virios fenémenos econdmicos como, por exemplo, o “peso morta” ou a perda
de eficiéncia dos impostos, do monopdlio ¢ das tarifas.

Elasticidade da demanda

Marshall foi bem superior a seus antecessores ao tratar da elasticidade da demanda, analisan-
do o assunto verbal, maremitica e diagramaticamente. A 1nica lei universal que pertence ao
desejo de uma pessoa em relagao a uma mercadoria, dizia Marshall, ¢ que, com outras coisas
sendo iguais, ele diminui a cada aumento em seu fornecimento dessa mercadoria. Segue-se,
portanto, que, quanio mMenor o prego, mais o consumidor ird comprar. Isso ocorre porque a
curva da demanda apresenta uma inclinagio 4 direita. A elasticidade da demanda nos diz se a
diminui¢io do desejo ¢ lenta ou rdpida conforme a quantidade aumenta. Ela relaciona a que-
da da porcentagem no prego ao aumento da porcentagem da quantidade demandada, que,
obviamente, baseia-se na utilidade marginal decrescente do bem. O coeficiente numérico da
elasticidade da demanda (E,) € a alteragio da porcentagem na quantidade dividida pela alte-
ragio da porcentagem no prego. A demanda ¢ eldstica quando a alteragio da porcentagem na
quantidade excede a alteragio da porcentagem no prego; a demanda ¢ ineldstica quando a alre-
ragio da porcentagem na quantidade ¢ menor que a alteragio da porcentagem no prego, ¢ a
demanda € eldstica unitdria quando as alteragbes de porcentagem sio iguais. Em valores abso-
lutos, se E; > 1, a demanda ¢é eldstica; se E; < 1, a demanda ¢ ineldstica; e se £, = 1, a deman-
da € eldstica unitdria.
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Marshall também discutiu o que hoje podemos chamar de determinantes da elasticidade
da demanda. A elasticidade da demanda do mercado tende a ser maior quando um bem tem um
prego alto em relagio a0 tamanho da renda dos compradores. Marshall dizia que um prego baixo
resulta em mais compradores com capacidade de adquirir o produto. Por ourtro lade, quando o pre-
¢o de um produto ¢ baixo em relagio i renda das pessoas, uma alteragio na porcentagem no
prego semelhante nio resultard em um grande aumento nas compras. A grande quantidade de
compradores jd estd no mercado. Marshall também observou que a demanda por um produto
em particular tenderd a ser mais eldstica 3 medida que puder servir mais como um substituto
para outros bens. Em termos de um exemplo contemporineo, uma diminuigo no prego do
frango provavelmente produzird um aumento percentual maior nas compras do que a queda da
porcentagem no prego, porque os consumidores podem facilmente substituir o frango por ou-
tros itens, como, por m’mpiﬂ, carne bovina ou suina, cujos pregos permanecem inalterados.

O principio da elasticidade da demanda ¢ witil para se entender uma grande parte dos pro-
blemas e das politicas. Os governos, por exemplo, tributam as mercadorias para as quais hd
demandas ineldsticas (cigarros, dlcool) em vez de raxar os produtos com demandas eldsticas
(frango), uma vez que a receita ¢ maior. Os pregos nos monopélios sio, provavelmente, defini-
dos em niveis mais altos quando a demanda ¢é geralmente menos eldstica (antibiéricos) do que
quando a demanda é altamente eldstica. As restrigbes da produgio agricola resulam em uma
receita bruta maior para os fazendeiros se a demanda do produto for ineldstica (trigo) e menor
se a demanda for eldstica (morangos).

OFERTA
Segundo Marshall, a oferta é controlada pelo custo da produgio, Marshall concebeu a idéia da

oferta nao como uma quantidade simples, mas como uma curva, como mostrada na Figura 15-1,
mais adiante neste capftulo. A oferta é uma série inteira de quantidades que apareceria em toda a
sénie de pregos.

Para fins de esclarecimento, Marshall dividiu o tempo em trés periodos: (1) o presente ime-
diato, (2) o curto prazo e (3) o longo prazo.

Presente imediato

Os precos do mercado referem-se ao presente, sem tempo permitido para a adapragio da quan-
tidade fornecida is alteragdes na demanda. O periodo de mercado correspondente, que pode
ter a duragio de um dia, € definido como o periodo durante o qual a quantidade fornecida nao
pode crescer como resposta a um repentino aumento da demanda. Nem a quantidade forneci-
da pode ser diminuida imediatamente em resposta a uma queda na demanda, pois leva um tem-
po para a produgio ser restringida e os estoques, reduzidos. Se os sapatos tivessem uma boa sai-
da em uma cidadc, as mensagens para aumento de produgio ¢ a remessa das mercadorias seriam
enviadas aos distribuidores ¢ aos fabricantes. No entanto, os sapatos ndo chegariam s lojas de
varejo até que tivessem transcorrido talvez um ou dois dias.

Se um bem ¢ perecivel e se assumirmos que o vendedor estd tentando maximizar os lucros
ou minimizar as perdas, a curva da oferta do mercado ¢ perfeitamente ineldstica — uma linha
vertical reta. A empresa pode preferir vender seus peixes frescos a um pequeno valor do que
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deixd-los estragar. Se um bem nio ¢ perecivel, os vendedores possuem pregos de reserva, abai-
x0 dos quais nio venderio. Alguns vendedores, no entanto, venderdo a pregos bem abaixo do
custo de produgio, ralvez porque tenham contas urgentes a pagar. A curva da oferta do merca-
do, portanto, inclina-se para cima ¢ para a direita até incluir a quantidade total do mercado.
Entdo, ela se torna vertical porque, independentemente do ramanho do mercado, por defini-
¢io, nenhuma grande quantidade pode ser fornecida durante o periodo de mercado.

Curto prazo

Para analisar o periodo que chamou de curto prazo, Marshall dividiu os custos em dois tipos,
aos quais denominou custos suplementares e custos principais. Os custos suplementares sio conhe-
cidos hoje como eustos fixos; os custos principais, como custos varidveis. Os custos fixos ou cus-
tos gerais, como saldrios dos altos executivos e depreciagio da fibrica, sio constantes; ndo po-
dem ser alterados a curto prazo. De fato, o curto prazo ¢ definide como o perfodo durante o
qual os insumos varidveis podem ser aumentados ou diminuidos, mas os custos fixos da fibri-
ca ndo podem ser alterados.

Os custos varidveis — os custos principais de Marshall — incluem aqueles relacionados
ao trabalho e & maréria-prima, que mudam a curto prazo, de acordo com os nfveis varidveis da
produgio. No curto prazo, todos os custos varidveis devem ser cobertos, mas alguns dos custos
fixos ndo precisam. Por exemplo, uma estrada de ferro continuard a operar a curto prazo, mes-
mo se parte dos investimentos fixos nunca for retornada a receita. Contanto que haja equipa-
mentos ¢ linhas fixas, ela deve continuar a pagar seus custos fixos. Se esses custos excederem as
perdas decorrentes da operagio, a estrada de ferro continuard em operagio. A curto prazo, a cur-
va da oferta da empresa baseia-se em custos varidveis.

A curva da oferta de curto prazo inclina-se para cima e para a direita — quanto mais alto
for o prego do produto, maior serd a quantidade demandada. Os economistas modernos véem
a curva da oferta a curto prazo como uma curva de custo marginal. Volte ao “Passado como
Preimbulo” 14-1 e veja que esses custos aumentam devido aos rendimentos decrescentes para
os insumos varidveis. Portanto, os pregos mais altos do mercado permitem que as empresas
expandam sua produgio de forma lucrativa. A explicagio de Marshall era menos satisfatéria.
Ele dizia que, embora o custo da produgio seja medido em termos de dinheiro, atrds desses cus-
tos financeiros estio dois sacrificios psicolégicos — o aborrecimento de trabalhar e o sacrificio
de adiar um consumo pela poupanga. Para esse tltimo caso, Marshall utilizou o termo espera,
em vez de abstinéncia.

O trabalhador considera cansarivas as horas adicionais de trabalho de cada dia (lembre-se
da opiniio de Jevons sobre esse ponto). Portanto, quanto maior o dia de trabalho, outras coi-
sas sendo iguais®, maior € a remuneragio por hora necessdria para induzir os trabalhadores a tra-
balhar a iiltima hora. E embora as primeiras horas ndo representem tanto um sacrificio por ho-
ra, os trabalhadores recebem o mesmo nivel de salirio por todas as horas trabalhadas’.
Obviamente, quanto maior a faixa salarial, mantendo outros itens como a produtividade, maior
serd o custo marginal da produgio. As empresas acham desvantajoso aumentar os dias de tra-

6. N.RT. Lireralmenre ou como veremos mais adiante: “Ourras coisas mantendo-se inalteradas”™.
7. Marshall salientava que cada trabalhador merece um excedente, ou uma renda econémica, por todas as ho-
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balho ou empregar trabalhadores menos qualificados para aumentar a produgio somente quan-
do o preco que elas recebem pelos produtos se eleva. Em termos atuais, o prego de produgio
mais elevado significa que a receita marginal, que na livre-concorréncia equivale ao prego, exce-
de o custo marginal da quantidade antiga e isso induz a empresa a expandir a produgio até que
a receita marginal e o custo marginal sejam novamente igualados.

Longo prazo

No longo prazo, todos os custos sio varidveis ¢ devem ser todos cobertos, se a empresa deseja
continuar no negdcio. Se o prego aumentar a ral nivel que a receita rotal exceda o custo votal de
produgio, o capital ingressard na indstria, normalmente arravés de novas empresas, e a oferta
de mercado aumentard. Toda a curva da oferta se deslocard para a direita. Se o prego cair abai-
xo do custo médio de produgio, o capital recuard, provavelmente com a saida de empresas. Con-
seqlientemente, a oferta de mercado caird (a curva da oferra se deslocard para a csqu:rda}.

PRECO DE EQUILIBRIO E QUANTIDADE

O que determina o prego do mercado? Os economistas cldssicos diziam “o custo de produgio”,
o que significa o custo objetivo do tempo de trabalho e o sacrificio da abstinéncia. “A deman-
da”, declaravam os primeiros marginalistas. Marshall, o grande sintetizador, afirmava: “Ambas,
a oferta e a demanda”. Arrds da oferta estao os custos financeiros ¢ os custos subjetivos. Arrds da
demanda estio a urtilidade ¢ a utilidade marginal decrescente:

Devemos discutir sensatamente se é a limina superior ou a inferior de uma tesoura que cor-
ta um pedago de papel, da mesma forma que discutimos se o valor ¢ determinado pela wrili-
dade ou pelo custo da producio. E verdade que, quando um lado da tesoura estd parado ¢ o
corte ¢ feito movendo o outro, pademos afirmar com cautela que o corte é feito pelo segun-
do. Mas a afirmagao nio ¢ estritamente correta ¢ 36 deve servir de justificativa enquanto for
apenas uma demonstragio popular, ¢ ndo estritamente cientifica, do que acontece”,

Marshall ilusrrou a idéia do equilibrio entre o preco do mercado da concorréncia e a quan-
tidade com uma rabela e um grifico. Sua tabela ¢ reproduzida aqui como Tabela 15-2, ¢ a Figu-
ra 15-1 mostra gmﬁcamcntc sua andlise da oferta ¢ da demanda.

Tabela 15-2
Determinagio do Equiiibrio de Marshall
Prego do Mercado da Concorréncia ¢ Quantidade

QUANTIDADE QUE OS QUANTIDADE QUE OS
PROPRIETARIOS ESTAO COMPRADORES ESTAO
PRECO DISPOSTOS A VENDER DISPOSTOS A COMPRAR
(XELINS) (UNIDADES) (UNIDADES)
37 1.000 600
36 700 700
35 600 900

8. Marshall, Principles, op. cit., p. 348, PO
nciples, op. L., p. Biblioteca Reglunu.

CUR / UFMT
Rondonépolis / MT.
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Quantidade

Figura 15-1 Equilibrio entre preco e quantidade, segundo Marshall
“A pechinch: ea harg:.nlu' dos vendedores e mm.pradnn:i. afirmava Marshall, resuleam em um prego ::qu.i]i-
brado (aqui B) que se iguala 3 quantidade ofertada ¢ 3 quantidade demandada (ambas F). Os compradores
recebem coletivamente o excedente do consumidor de BCE; os vendedores recebem coletivamente o exceden-
te do produtor de ABE,

Representacao numeérica

Considerando um mercado de grios, como ilustrado na Tabela 15-2, a quantidade que cada
fazendeiro ou ourro vendedor oferece para a venda a qualquer prego € conrrolada por sua pré-
pria necessidade de dinheiro e estimativa de pregos futuros. Assumindo-se uma igualdade en-
tre o poder de barganha de vendedores e compradores, a “pechincha e a barganha” do merca-
dor resultard em um prego préximo a 36 xelins. O prego pode, portanto, ser chamado de o
verdadeiro prego de equilibrio porque, se fosse fixado no inicio, equivaleria exatamente as
quantidades demandadas e ofertadas (700). Observe que, se o prego fosse fixado a 37 xelins,
haveria um excedente de 400 unidades (1.000 — 600) de trigo, o que puxaria o prego para baixo.
Por outro lado, se o prego fosse 35 xelins, os fornecedores estariam dispostos a vender 300 uni-
dades de trigo a menos (600 — 900) do que os compradores desejam. Essa escassez obviamente
elevaria o prego.

Representacio grafica

A Figura 15-1 mostra graficamente o equilibrio entre prego e quantidade segundo Marshall.
Marshall colocou a quantidade no eixo horizontal porque a considerava como a varidvel inde-
pendente. Hoje, os economistas consideram a quantidade como a vartdve! dependente [Q) = fP)],
embora continuem a colocar o prego no eixo vertical € a quantidade no eixo horizontal. Com
efeito, eles se curvam i tradicio de Marshall, em vez de i convencio matemdrica.

A Figura 15-1 ndo apenas mostra o prego de equilibrio, B, e a quantidade de equilibrio,
£ mas rambém ilustra a nogio de Marshall sobre o excedenre do consumidor, discurida anre-
riormente. Se desconsiderarmos os problemas de comparagio entre as utilidades interpessoais e

a utilidade marginal decrescente da renda, poderemos afirmar que a drea BCE mede o valor do

eviredente do conenmidar A furva da demands indica aoe alonng Fancomidares eerariam dic-
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postos a pagar mais do que o preco de mercado, B, para nio ficar sem o produto. O prego é
estabelecido pela utilidade marginal recebida pela dltima unidade do bem comprado e, como
todas as unidades tém seu prego fixado em B, os consumidores recebem, colétivamente, um
excedente de utilidade igual a BCE.

Marshall também apresentou a idéia de um excedente do produtor, mostrado na figura
como ABE. Alguns vendedores estariam dispostos a vender seus produtos a um prego menor
que o prego de mercado, em vez de manté-los. No entanto, como esses produtores recebem o
prego de mercado B, eles recebem um excedente da mesma maneira que os consumidores. Mar-
shall indicava que o excedente do pm-dutﬂr €xiste tanto para o trabalhador I:qut recebe um exce-
dente do trabalhador) como para o proprietdrio do bem acumulado (que recebe o excedente do
poupador). Lembre-se de que o esforgo da iltima hora trabalhada em um dia estabelece a faixa
salarial para todas as horas; assim, para as primeiras horas, os trabalhadores recebem mais do
que os salirios menores que eles estariam dispostos a aceitar em vez de nao trabalhar essas ho-
ras. Da mesma forma, Marshall dizia que adiar um consumo é um sacrificio e que a taxa de ju-
ros deve ser suficientemente alta para despertar a procura marginal pela poupanga. Como to-
das as poupangas recebem a mesma taxa de juros, os poupadores estdo recebendo mais do que
o total do sacrificio da utilidade. Esse ¢ o excedente do poupador.

O rtratamento de Marshall ao elemento do tempo na discussdo sobre o prego de mercado
foi uma de suas contribuigbes mais importantes ao pensamento econdmico. Como regra geral,
afirmava ele, quanto menor o perfode, maior a influéncia da demanda sobre o valor. O mortive
¢ que a influéncia do custo de produgio demora mais para mostrar seu efeito do que a influén-
cia das alteragdes na demanda. Eventos transitdrios influenciam o valor de mercado, mas em
longos periodos essas irregularidades neutralizam umas is outras. No longo prazo, no entanto,
o custo de produgdo € o determinante mais importante do preco e do valor. Em um estado cons-
tante, sem aberragdes monetdrias, o custo de produgio controlaria o prego e o valor. Em um
mundo em mudanga, no entanto, com adapracdes as mudangas imperfeitas e graduais, tanto a
demanda quanto a oferta sio imporrantes.

No curto prazo, um aumento na demanda eleva o prego, porque sio urilizados trabalha-
dores menos qualificados ou porque sdo necessdrios dias de trabalho mais longos para aumen-
tar a produgio. No longo prazo, entretanto, mais fibricas podem ser construidas ¢ mais traba-
lhadores podem ser atraldos para a indiistria ¢ treinados. A oferta poderd, entio, crescer sem
aumento no prego ou, talvez, até mesmo com uma diminuigio no prego, se houver certa eco-
nomia de produgio de grande escala. Essa iltima possibilidade serd discurida mais adiante, sob
o titulo “Aumento e redugio de custos nas indistrias”.

Marshall definiu o prego normal a longo prazo como aquele que realmente equilibra a
quantidade ofertada e a quantidade demandada ¢ aquele que seria igual ao custo médio de pro-
dugio a longo prazo. O prego normal se altera a cada mudanga na eficiéncia da produggo. Os
PIWOS d: mn:n:adu t:nd:m El ﬂul‘ua.r cnirc os P[f'gﬂﬁ no-rmai.s. mas H.PE‘HHS aj:idenm]mente é qL'I.-E
cles sdo iguais. Existem movimentos muito graduais ou seculares de prego normal causados pe-
lo crescimento gradual do conhecimento, da populacio, do capital e pelas condigbes varidveis
da oferta ¢ da demanda de uma geragio a outra.
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DISTRIBUICAO DE RENDA

A distribuicio de renda em uma economia competitiva ¢ determinada pelos pregos dos fatores
de produgio. Marshall afirmava que os empresdrios devem constantemente comparar a eficién-
cia relariva de cada agente de produgio que eles empregam. Devem, também, considerar as pos-
sibilidades de substituir um agente por outro. A tragio a vapor substituiu a tragio manual, e a
tragio térmica substituiu a tragio a vapor. Na margem das indiferengas entre dois fatores de pro-
dugio que podem ser substituidos, seus precos devem ser proporcionais ao valor monetdrio que
eles agregam ao produto total. A vantagem mais notivel da liberdade econémica é manifestada
quando um empresdrio arrisca encontrar as combinagdes de insumos de fatores que irio pro-
duzir os custos mais baixos na produgio. Os empreendedores devem estimar quanto uma uni-
dade extra de qualquer fator de produgo ird agregar ao valor do produto final. Devem empre-
gar cada agente até a margem em que seu produto liquido nio mais exceda o prego que teriam
d{' Pﬂgﬂf p-ﬂi' tl’t. Mafshall bﬂs:ﬂu S E.I'Iﬂ'li.ﬂ: nos ICI'IdiITIl:nI.'DG dcci’mﬂ[ﬁ rf_'sl.l].[an'[ﬂ'ﬁ dﬂ- I“l.l!sl.'}

desproporcional de qualquer agente de produgio”.

Salirios

Os saldrios, dizia Marshall, nio sio determinados apenas pela produrtividade marginal do traba-
lho. A produrtividade marginal #a base para a demanda pelo trabalho, que ¢ uma demanda deri-
vada que depende da demanda dos consumidores pelos produrtos finais. Mas, os saldrios, assim
como o retorno a qualquer fator de produgio, dependem tanto da oferta quanto da demanda.
Se a oferta de trabalho aumentar, e outros itens permanecerem constantes, a produtividade mar-
ginal do trabalho caird (a curva da oferta de trabalho cortard a curva da demanda de trabalho
mais para baixo). Assim, a taxa salarial de equilibrio caird. Se a oferta de trabalho for reduzida,
a produrividade marginal do trabalho aumentard (a curva da oferta de trabalho cortard a curva
da demanda mais para cima), ¢ o nivel salarial se elevard. A produtividade marginal por si s6 ndo
determina os saldrios, porque a variagio do niimero de trabalhadores produzird muitas produri-
vidades marginais possiveis. No entanto, ¢ correto afirmar que os saldrios medem e sio iguais 4
produtividade marginal com uma determinada oferta de trabalho. Para cada empregador, a raxa
salarial ¢ fixada de acordo com o saldrio de mercado; isto ¢, a empresa € um “comprador de sald-
rios”, de modo que ela varia o nimero de empregados a fim de atingir o nivel ideal de empre-
go. Esse nivel ideal ocorre quando o nivel salarial (custo de recurso marginal) se iguala A receita
extra que a empresa ganha vendendo o produto marginal (produto de receita marginal).

Marshall ndo apenas identificou corretamente a demanda por trabalho como uma deman-
da derivada, mas ambém discutiu os determinantes da elasticidade dos saldrios da demanda pe-
lo trabalho. Mais rarde, Pigou resumiu esses itens como as quartro leis da demanda derivada de
Marshall. Em termos modernos, essas leis sao:

1. Outras coisas mantendo-se inalteradas, quanto maior a capacidade de substituigdo de
outros fatores por trabalbo, maior sevd a elasticidade da demanda pelo trabalhe. Por exem-
plo, em algumas circunstincias, os equipamentos de robética podem ser prontamente substi-
tufdos por trabalho. Um aumento no nivel salarial produzird, portanto, uma queda despropor-
cional no emprego.
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2. Outras coisas mantendo-se inalteradas, quanto maior a elasticidade dos pregos da
demanda por produtoes, maior serd a elasticidade da demanda pelo trabalbo. Imagine, por
exemplo, que a demanda por produtos ¢ eldstica (refeigdes em restaurantes) e que o nivel sala-
rial aumenta. Isso vai aumentar os custos de produgio e elevar o prego do produto. O prego
mais alto vai s¢ deparar com uma queda substancial das compras, exigindo, assim, uma queda
igualmente substancial no nimero de trabalhadores contratados (cozinheiros, caixas, gargons).

3. Outras coisas mantendo-se inalteradas, quanto maior a participagio do trabalho nos cus-
tos de produgao total, maior serd a elasticidade da demanda pelo trabalho’. Por exemplo,
quando os custos de trabalho representam 100% dos custos torais, um aumento de 20% do ni-
vel salarial elevard os custos totais em 20%. Mas, quando os custos do trabalho sio apenas 10%
do custo total, o mesmo aumento de 20% no saldrio resultaria em um aumento de apenas 2%
no custo total. O aumento relativamente alto nos custos no primeiro caso poderia, como conse-
qiiéncia, provocar um grande aumento no prego da produgio, uma queda relativamente grande
na produgio ¢ nas vendas ¢, conseqiientemente, uma grande queda no nivel de emprego.

4. Outras coisas mantendo-se inalteradas, quanto maior a elasticidade da oferta de outros
insumos, maior serd a elasticidade da demanda por trabalho. Para ilustrar, vamos imaginar
que o nivel salarial em uma determinada industria aumente e que isso induza a uma tentativa
de substituir o capital por trabalho. Esse aumento na demanda por capital elevard sew prego e
retardard o processo de substituicio? A resposta serd “sim” se a oferta de capital for altamente
ineldstica, mas “ndo”, se for elistica. A clasticidade salarial da demanda por trabalho serd maior
quando uma oferta de capital for eldstica do que quando essa oferta for ineldstica.

Juros

Outra parcela distributiva que Marshall considerou foram os juros. Um aumento na taxa de ju-
ros diminui o uso de equipamentos, porque o empresdrio evita o uso de todas as mdquinas cu-
jo excedente anual liquido é menor que a taxa de juros. Taxas de juros mais baixas aumentam
os investimentos de capital. A demanda pelo empréstimo de capital ¢ o agregado das demandas
de todos os individuos em todos os negécios. Da mesma forma que com as mercadorias finais,
quanto maior o prego, menor o capital demandado; quanto menor o prego, mais capital deman-
dado. Essa relagio baseia-se na produtividade marginal decrescente associada a um aumento na
quantidade do fator, da mesma forma que a demanda por bens de consumo baseia-se na urili-
dade marginal decrescente de quantidades consumidas sucessivas.

Quanto mais unidades sio adquiridas, a produtividade marginal decrescente do capital
constitui a demanda por capital, por pregos registrados em termos de taxas de juro. A guanti-
dade de economia" ofertada depende da raxa de juros, e a raxa de juros depende da oferta de eco-
nomia. A oferta de economia ¢ toda a série de quantidades que seria oferecida a diferentes taxas

9. Na década de 1930, John R. Hicks desafiou a terceira lei de Marshall, mostrando que, por motivos altamen-
te técnicos, ela ndo ¢ vilida em todas as situagdes. Mais precisamente, a regra de Marshall assume que a elasti-
cidade da demanda por produtos € maior que a elasticidade da substituigio entre capital ¢ trabalho. John R.
Hicks. The theory af wages. 2. ed. Nova York: 5t. Marrin’s, 1966. p. 241-247.

10. N.ET. O autor usa o termo economia para indicar a quantidade poupada.
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de juros, da mesma forma que a demanda ¢ a série de quantidades que seria comprada a dife-
rentes pregos. Para economizar, assim como para a oferta de outros itens, o prego (taxa de ju-
ros) ¢ estabelecido no ponto de intersegio das curvas da oferta e da demanda. Assim, o prego
(taxa de juros) determina a quantidade da mercadoria ofertada (economia).

O principal motivo para a poupanga ¢ a disposi¢io das pessoas de adiar o consumo no pre-
sente, na esperanga de obter uma maior recompensa no fururo:

Sendo a narureza humana como ¢, estamos perdoados por falar dos juros sobre o capiral co-
mo a recompensa do sacrificio envolvido na espera pelo prazer de recursos mareriais, porque
poucas pessoas economizariam muito sem recompensa; assim como falamos de salirio como
recompensa pelo trabalho, porque poucas pessoas trabalhariam muito sem recompensa.

O sacrificio do prazer no presente em beneficio do futuro foi chamado de abstinéncia pe-
los economistas. Mas esse termo tem sido mal-interpretado: porque os maiores acumulado-
res de bens sdo pessoas muito ricas, algumas das quais vivem no luxo ¢ certamente nio pra-
ticam abstinéncia nesse sentide do termo, que se converte em moderagio. O que os
economistas queriam dizer era que, quando uma pessoa se abstém de consumir algo que -
nha o poder de consumir, com o objetivo de aumentar seus recursos no fururo, sua abstinén-
cia desse ato especifico de consumo aumenta o aciimule de bens. No entanto, como o termo
estd sujeito a ser mal-interpretado, podemos evitar seu uso ¢ dizer que o acimulo de bens &
geralmente o resulrado de um adiamento do prazer ou de uma espera por ele''.

Marshall reconheceu que outros motivos para a economia poderiam também ser impor-
tantes. Ele mencionou a inclinagio familiar, forga do hdbito, avareza, valor da renda e prudén-
cia ao desejar garantir o futuro, Parte da poupanga deveria, portanto, ocorrer mesmo que os ju-
ros fossem zero ou negativos. Se uma pessoa desejasse uma certa renda anual pela sua idade jd
avangada, ela poderia economizar menos a uma taxa mais alta de juros do que a uma taxa menor;
a raxa alta produziria a mesma soma de dinheiro que uma quantia maior de poupanga. Mas
esses sa0 casos excepcionais. Uma queda na taxa de juros, em geral, induzird as pessoas a con-
sumir mais no presente e um aumento vai induzi-las a consumir menos. Assim, os juros ten-
dem a um nivel de equilibrio que iguale a demanda agregada por capital em um mercado 4 ofer-

ta agregada aparecendo nessa raxa.

Lucros, renda, quase renda

De acordo com Marshall, os lucros normais incluem juros, os ganhos de gerenciamento e o

prego de oferta das organizagdes comerciais. Os juros j4 foram discutidos. Os ganhos de geren-

ciamento s3o um pagamento para uma forma especializada de trabalho. A parte restante dos lu-

cros normais, o prego de oferta de organizagio comercial, é uma recompensa ao empreendedor.
Marshall incorporou a reoria ricardiana sobre a renda ao seu sistema:

O total de (...) renda ¢ controlado pela fertilidade da terra, pelo preco da produgio e pela
posi¢io da margem: € o excesso do valor dos rerornos rorais obtidos pelo capital e pelo traba-
lho aplicados & rerra, sobre aqueles que eles teriam obtido em circunstineias o desfavord-

veis quanto aquelas na margem do cultive (...) O custo de produgio da margem da aplicacio
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lucrativa do capital e do trabalho € aquele ao qual tende o prego da produgio rotal, sob o con-
trole das condictes gerais de demanda e oferta: ele nio controla o prego, mas alimenta as cau-
525 que governam o prego’,

Para o produtor individual, dizia Marshall, a terra é meramente a forma particular de capi-
tal. Nio hd muira diferenga entre terra e prédios; ambos estao sujeitos a rendimentos decrescen-
tes quando seu proprietdrio tenta obter um resultado adicional com eles. Para toda a socieda-
de, no entanto, a oferta de terra é permanente e fixa. Se uma pessoa possui terras, hd menos para
que outras as possuam. Por outro ladoe, se uma pessoa fosse investir em melhorias da terra ou
em construgdes, ela nio reduziria apreciavelmente as oportunidades de outras pessoas investi-
rem seu capital em melhorias semelhantes.

No curto prazo, Marshall escreveu, a terra e os bens de capiral industrializados sio seme-
lhantes porque as ofertas de ambos sio fixas. Portanto, o retorno para o antigo investimento de
capital ¢ algo semelhante ao rendimento; Marshall o chamou de "quase renda”. Os juros sio os
ganhaos de capital “livre” ou "flutuante” ou sobre novos investimentos de capital; a quase renda
representa os ganhos sobre os investimentos de capital anteriores no curto prazo. Mesmo que
parte da renda econdmica da terra estivesse livre de impostos, os proprietrios de terras conti-
nuariam a arrendar a terra, assumindo que eles desejam maximizar seus rendimentos em vez de
deixar a terra improdutiva. Da mesma forma, um imposto sobre parte dos ganhos sobre o capi-
tal fixo ndo vai interferir na produgio no curto prazo, porque ¢ melhor perder parte dos lucros
normais do que perder tudo, exceto o valor do material usado. A andlise assume que o capiral é
especializado e ndo possui usos alternativos. No longo prazo, obviamente, a quase renda desa-
parece, porque um rendimento normal para o investimento de capital fixo é essencial se o inves-
timento precisa ser renovado ¢ o negécio, perpetuado.

Essa ¢ uma outra maneira de dizer que somente os custos varidveis influenciam nos pre-
gos a curto prazo. Os pregos, por sua vez, determinam os ganhos dos investimentos fixos. No
longo prazo, no entanto, tanto os custos varidveis quanto os rendimentos normais sobre o inves-
ﬁmtﬂtﬂ Hxn dmm 5Cr EﬂbﬂrmS-,. c ambus H.FCIEII'I a PI'EI;D.'

Para resumir rude em uma afirmacio abrangente: Todo agente de produgio, rerra, equipa-
mento, trabalho qualificado etc., tende a ser aplicado em produgio da maneira mais lucrati-
va possivel. Se os empregadores ¢ outros executivos pensam que podem obter um melhor
resultado urilizando um pouco mais de qualquer agente, eles faro isso. Eles estimam o pro-
dute liquido (isto é, o aumento liquido do valor do dinheiro da sua producio toral depois de
deduzir as despesas incidentais) que serd obrido por um pouco mais de despesa nessa direcio
oU um pouco mais na ourra, e se podem ganhar mudando um pouco de suas despesas de uma
direg3o para ourra, eles o fardo.

Assim, os usos de cada agente de produgio sio controlados pelas condicoes gerais de
demanda em relagio 4 oferta: isto é, por um lado, pela urgéncia de todos os usos aos quais o
agente pode ser aplicado, reunidos com os meios no comando daqueles que precisam dele;
por outro lado, pelo seu estoque de produgio. E a igualdade é mantida entre seus valores para
cada uso pela rendéncia constante de mudar seus usos, em que os servigos sio de menor va-
lor para outros em que eles sio de maior valor, de acordo com o principio de substituicio.

12. Idem, ibidem, p. 427-428.
13. Idem, ibidem, p. 521-523.
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O Passado como Preambulo

POR QUE AS EMPRESAS EXISTEM?

O foco de Marshall sobre a “empresa represen-
tativa” definiu o curso que a andlise microeco-
némica seguiria por muitas décadas. Depois de
Marshall, os economistas criaram modelos
precisos de empresas representativas operando
em condi¢hes de livre-concorréncia, concor-
réncia monopolistica, oligopédlios e monopd-
lio. Com sua énfase na empresa, ¢ surpreen-
dente que Marshall e os primeiros economistas
neocldssicos nio tenham se perguntado por
que as empresas representativas ou as empresas
do mundo real existem. Se os mercados fun-
cionam de forma eficiente, por que as organi-
zaghes comerciais hierarquizadas' surgiram
Pﬂ.rﬂ plam:jar [ = EUD‘I'CIEHE.T gra.ndc:s mcﬂtm
da atividade econdmica? Por outro lado, se o
plancjamento e a coordenagiio nas empresas
conferem vantagens econémicas sobre a coor-
denagio do mercado, por que nio existe uma
tinica empresa produzindo toda a produgio do
pais? O que limita 0 tamanho das empresas?

O londrino Ronald H. Coase tratou des-
sas questdes de forma precisa em sua primeira
publicacio. Seu artigo de 1937, The nature of
the firm, finalmente estabeleceu um campo
totalmente novo da pesquisa econdmica, com
base em custos de transagio, direitos de pro-
priedade e contratos”. Por essa obra e por um
notdvel artigo subseqiiente, Coase ganhou o
Prémio Nobel de Economia em 1991. Ao
receber seu prémio, Coase afirmou:

a. M.R.T. O autor se refere a grandes empresas com
grandes estruturas organizacionais.

b. Ronald H. Coase. The nature of the firm. Feo-
nomiicd, n. 4, p. 386-405, novembro de 1937, Coase
emigrou da Inglaterra para os Estados Unidos em
1951, mudando-se para a Universidade de Chicago
em 1964.

Eu tinha 21 anos [quando escrevi o artigo
pela primeira vez, em 1937]. Nunca ima-
ginei que, 60 anos depois, essas idéias idam
ge tornar uma justificativa para um Prémio
Nobel. E ¢ uma estranha experiéncia ser
elogiade aos 80 anos por um trabalho que
fiz aos 20r.

Coase sugeriu que as empresas existem
porque a venda e a compra por individuos nos
mercados envolvem custos de transagdo. Esses
custos incluem os custos da identificacio de
compradores e vendedores, da determinagio
ou negociagio de pregos, do estabelecimento
de contratos, do monitoramento do desempe-
nho das partes em qualquer contrato ¢ da exe-
cucin das conformidades contratuais. Quando
os custos de transacio sio baixos ou modera-
dos, a coordenagio de mercado, em vez da
coordenagio das empresas, pode ser a manei-
ra mais eficiente de realizar a produgio ¢ a dis-
tribuigio. Os fazendeiros podem comprar
seus insumos diretamente de fornecedores de
recursos ¢ levar seus produtos ao mercado para
vender diretamente a empresas ou individuos.
Uma empresa hierarquizada talvez ndo seja
necessdria para minimizar a soma dos custos
de transagio e de produgio.

Mas, em casos em que os custos de tran-
sacdo da troca de mercado sdo suficientemen-
te grandes (por exemplo, fabricacio e venda de
um automdvel), seria econdmico estabelecer
uma organizagio centralizada em que as deci-
soes relacionadas 2 produgio sejam planejadas
e coordenadas por controle. As empresas po-

c. Ronald H. Coase. The institutional structure of
production. American Ecomomic Review, n. 82, p.
713-719. serembm 1997
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dem aumentar o capital, empregar gerentes e
trabalhadores e proteger a matéria-prima. As
agoes de milhares de projetistas automobilisti-
cos e trabalhadores de fibrica podem ser mais
bem-planejadas e coordenadas por meio das
empresas do que por trocas de mercado indivi-
dual ou de contratos, quando necessdrio.

No entanto, os custos internos da
empresa para a coordenagio de produgio e
distribuigio podem aumentar & medida que a
empresa cresce € se torna mais complexa, Os
incentivos empresariais se desgastam, a buro-
cracia emerge ¢ os servigos préprios de supor-
te legal e contabilidade, entre outros, precisam
ser criados. Em certo ponto, uma maior
expansdo do tamanho ¢ do escopo da empre-
sa aumenta os custos de transagio de proteger
e coordenar os insumos acima dos custos de
transacio associados A troca de mercado.

De acordo com Coase, a concorréncia
ditard que as empresas encontrem seu tama-
nho ideal. As empresas (“pequenas sociedades
plancjadas”) poderdo continuar a existir, desde
que desempenhem sua fungio de coordenagio
a um custo mais baixo do que o do mercado.
Se as empresas forem muirto grandes, terdo cus-
tos maiores do que os dos concorrentes meno-
res ¢, conseqiientemente, vao se extinguir’,

d. Ourtros colaboradores famosos nesse campo de pes-
quisa incluem Armen Alchian, Harold Demsetz e
Oliver E. Williamson. Veja Armen Alchian ¢ Harold
Demserz. Producton, information costs, and econo-
mic organization. American Economic Review, n. 62,
p. 777-795, dezembro de 1972 e Oliver E.
Williamson. Hierachical conurol and optimum firm
size. Journal of Political Economy, n. 75, p. 123-138,
abril de 1976.

AUMENTO E REDUCAO DE CUSTOS NAS INDUSTRIAS

Um dispositivo analitico importante para Marshall foi seu conceito da “empresa representari-
va", que para ele era o modelo de propriedade do século XIX. Essa abstragio serviu pelo menos
a trés propdsitos em sua andlise. Primeiro, ao falar do custo normal da produgio de uma mer-
cadoria, ele se referia is despesas de um produtor representativo, que nio é nem o mais eficien-
te nem o menos eficiente na industria. Segundo, esse dispositivo analitico mostrava que uma
indiistria pode estar em um longo periodo de equilibrio mesmo que algumas empresas estejam
crescendo ¢ ourtras estejam em decadéncia; elas podem simplesmente neurralizar umas as ou-
tras. Terceiro, mesmo que a empresa representativa nio esteja aumentando sua eficiéncia inter-
na, ela pode experimentar redugio dos custos de produgio a medida que a industria cresce.

O ciclo de vida dos empreendimentos de negédcios

Marshall tinha um ponto de vista dinimico sobre o crescimento e a decadéncia dos empreen-
dimentos de negdcios:

Podemos aprender uma ligio com as drvores jovens da floresta quando elas se esforgam para
crescer através da penetrante sombra de suas antigas rivais. Muitas sucumbem no caminho e
poucas sobrevivem; essas poucas se tornam mais fortes a cada ano, obtém um pedagoe maior
de luz e de ar cada vez que aumentam sua alwara e, por dltimo, por sua vez, dominam seus
vizinhos ¢ dio a impressio de que vio crescer cada vez mais ¢ se tornar cada vez mais fortes,
3 medida que crescem. Mas isso ndo acontece. Uma drvore viverd com todo vigor e atingird
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um tamanho maior que outra; porém, mais cedo ou mais tarde, a idade agird sobre todas elas,
Embora as drvores mais altas tenham melhor acesso 3 luz e ao ar do que suas rivais, elas gra-
dualmente perdem seu vigor ¢, uma atrds da outra, acabam dando lugar a outras que, embo-
ra com menos forga material, t8m a seu favor o vigor da juventude.

E, assim como acontece com o crescimento das drvores, aconteceu com o crescimento dos
negdcios de um modo geral, antes do grande desenvolvimento das grandes companhias aber-
tas", que geralmente ficam estagnadas, mas nio morrem facilmente. Agora, essa regra estd longe
de ser universal, mas ainda ¢ mantida em muitas indiistrias ¢ coméreios, A natureza ainda pres-
siona os negdeios particulares limitando cada vez mais a parte de suas vidas em que suas facul-
dades mantém todo o vigor. E, entio, depois de um tempo, a orientagio do negdcio cai nas
mios de pessoas com menos energia ¢ menos génio criativo, se ndo com menos interesse ati-
vo em sua prosperidade. Se ela ndo se transformou em uma empresa por agbes, pode manter
as vantagens da divisio do trabalho, de habilidades especializadas ¢ equipamentos; pode aré
mesmo aumentd-las com um incremento em seu capital e, sob condigbes favordveis, pode
manter um lugar permanente ¢ proeminente no trabalho da produgio. Mas, provavelmente,
perdeu tanto de sua elasticidade ¢ forga progressiva, que as vantagens nio estio mais exclusi-
vamente ao seu lado em sua competigio com os concorrentes mais jovens e menores.

Quandeo, portanto, consideramos os amplos resultados que o crescimento da riqueza e a
populagio exercem sobre as economias de produgiio, o cardrer geral de nossas conclusées nio
¢ muito afetado pelo fato de que muitas dessas poupangas dependem diretamente do tama-
nho das instituigdes individuais comprometidas com a produgio ¢ de que, na maioria dos
negdcios, hd um aumento ¢ uma queda constantes das grandes empresas. Em um momen-
to, algumas empresas estio crescendo; em outro, estio decainde. Pois, em tempos de deca-
déncia média de prosperidade de um lado, ¢ certeza de estar mais equilibrado pelo cresci-
mentoe, de outro',

Economia interna versus economia externa

As economias internas, afirmava Marshall, sdo as eficiéncias ou as economias de custo introdu-
zidas pelo crescimento em tamanho das empresas individuais. Quando a empresa cresce, ela
pode dispor de mais especializagio e produgio em massa, utilizando médquinas melhores e em
maior quantidade para diminuir o custo de produgio. A compra e a venda também se tornam
mais econdmicas quando o tamanho da empresa aumenta. Empresas maiores podem manter o
crédito a prazos melhores e podem usar a capacidade gerencial de maneira mais eficiente.

Por outro lado, as economias externas surgem do lado de fora da empresa; elas dependem
do desenvolvimento geral da inddstria. Quando a induistria cresce, os fornecedores de mareriais
constroem fibricas por perto para atender 4 industria em crescimento. Essas ofertas se tornam
mais baratas porque os custos com transporte sio reduzidos e porque sio produzidas em mas-
sa em empresas que estdo crescendo. Além disso, talvez os fornecedores de servigos de transpor-
te aparecam para atender s necessidades especiais da inddstria da classe média, reduzindo, as-
sim, o custo de entrega de produtos aos consumidores.

Marshall acreditava que um aumento no volume de produgio em uma inddstria geralmen-
te aumentard o tamanho e, conseqiientemente, as economias internas dominadas por uma

14. N.R.T. §/As.
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empresa representativa; sempre aumentard as economias externas s quais a empresa tem acesso.
Assim, dizia ele, o custo de produgio em termos de trabalho e sacrificio caird, se o volume da
producio aumentar.

As economias externas estio disponiveis em todas as empresas de um ramo da industria.
No entanto, se as poupangas internas crescem com o tamanho da empresa, de que forma a con-
corréncia pode ser manrtida? Se, quando a empresa cresce, ela se torna mais eficiente, isso nio
significard que, conseqiientemente, haverd apenas uma (inica empresa no ramo (monopélio
natural)? O conceito da empresa representativa de Marshall deu a resposta. A queda e o fim do
empresdrio levardo 2 queda e ao fim da empresa. As empresas individuais, segundo Marshall,
normalmente nio duram o suficiente para realizar os beneficios de uma escala de produgio ain-
da em crescimento. Novos empresdrios abriro os préprios caminhos na arena empresarial e
renovario o processo de aumento do tamanho e da eficiéncia de suas empresas.

Aumento e redugao dos rendimentos de escala

Se todos os fatores de produgio utilizados na industria se expandirem, o custo por unidade de
produgio aumentard ou caird? Marshall acreditava que, normalmente, temos rendimentos de
escala crescentes na industria. A medida que o trabalho ¢ o capital aumentam, a organizagio e a
eficiéncia melhoram. Somente quando confiamos demais na natureza, como na agricultura, é
que temos rendimentos decrescentes. Quando as agbes das leis de rendimentos de escala decres-
centes e crescentes sio equilibradas, temos a lei de rendimentos constantes: 0 aumento na pro-
dugio ¢ obtido por meio de um crescimento proporcional do trabalho e do sacrificio da espera.
Com a ampliagio da produgio das mantas, por exemplo, 0 aumento no custo da |3 pode ser per-
feitamente contrabalangado pelo crescimento da eficiéncia das manras industrializadas, e tere-
mos custos constantes. Segundo Marshall, na maioria das industrias, o custo da matéria-prima
conta pouco, ¢ a lei de rendimentos de escala crescentes ndo tem quase nenhuma resisténcia.

Com sua andlise, Marshall chegou a uma conclusio otimista. Embora um rdpido cresci-
mento da populagio possa trazer certas desvantagens, o resultado final provavelmente serd favo-
rével. Pode-se esperar que a eficiéncia coletiva das pessoas aumente mais do que proporcional-
mente em relagio aos niimeros crescentes.

Se uma indiistria é controlada pela lei de rendimentos constantes, um aumento na deman-
da por esse produto nio afetard o prego a longo prazo. Se for uma indiistria com rendimentos
decrescentes, um aumento na demanda elevard o prego do produrto; mais serd produzido, porém
nio muito mais do que poderia ser se ela fosse caracterizada por rendimentos constantes. Se a
indiistria segue a lei de rendimentos de escala crescentes, 0 aumento na demanda fard com que
0 prego caia, e a producio serd maior do que se fosse uma induiscria de rendimentos constantes.

Efeitos sociais dos impostos e subsidios

A andlise de Marshall sobre as industrias de custo constante, crescente e decrescente levaram-no
as seguintes conclusdes: (1) um imposto ou um subsidio reduzird a urilidade liquida do consu-
midor em uma indiistria de custo constante; (2) um imposto pode contribuir para a urilidade
liquida do consumidor em uma indistria de custo crescente; ¢ (3) um subsidio pode contribuir
para a utilidade liquida do consumidor em uma inddstria de custo decrescente.
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A Figura 15-2 ilustra o pensamento de Marshall em sua maneira mais simples: uma induis-
tria de custo constante. A curva da oferta horizontal § na figura diz que essa ¢ uma induistria de
custo constante. Outra maneira de afirmar isso é que as alteracdes na demanda (mudangas na
curva) nio irio mudar o prego de equilibrio atual A. Agora, imagine que um imposto AB seja
aplicado em cada unidade desse produto e que, conseqiientemente, o custo por unidade,
incluindo o imposto, aumente para B(4 + AB). Quanra receita esse imposto gerard ¢ em quan-
to o preco mais alto reduzird o excedente do consumidor? Marshall respondeu que o imposto
gerard ao governo uma receita igual a ABEF (A8, o imposto por unidade, multiplicado por AF,
a nova quantidade de equilibrio). O excedente do consumidor — originalmente ACT — cai para
BCE. Assim, a perda do excedente do consumidor ¢ ABEJ. Como a perda no excedente do con-
sumidor excede o ganho na receita do imposto, ABEF (que quando gasta presumivelmente vai
gerar a quantia de utilidade aos consumidores de bens piblicos), a utilidade liquida do consu-
midor cai. Marshall indicava que 0 mesmo acontece com um subsidio a um produtor em uma
industria de custo constante; o total do subsidio excede o ganho no excedente do consumidor.
Isso pode ser confirmado assumindo-se que a curva da oferta inicial é §'na Figura 15-2 e que o
governo fornece um subsidio BA por unidade aos produtores.

Marshall aplicou 0 mesmo tipo de andlise s indistrias de custo crescente e decrescente. No
primeiro caso, sua andlise mostrou que um imposto aumentaria a receita com impostos mais do
que reduziria o excedente do consumidor. Limitando o resultado das empresas na inddstria de
custo crescente, os custos unitdrios realmente caem, com excegio do imposto. A renda obtida
deveria, entdo, ser utlizada para subsidiar as industrias que estejam enfrentando custos decres-
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Figura 15-2. O efeito social do imposto por unidade em uma industria de custo constante
De acordo com Marshall, um imposto por unidade em uma inddstria de custo constante reduz a urilidade
liquida do consumidor. Uma taxa JH transfere a curva de 5 para §' ¢ aumenta o prego do produto de A para
B. O governo ganha com o rendimento dos impostos representados por ABEF, mas os consumidores perdem
o excedente da cansnmidar da anancia ARFIT one & 2 drma AT menne RCE
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centes. Quando o resultado das industrias de custo decrescente aumentar, seus custos unitdrios,
com excegio do subsidio, cairdo. O ganho no excedente do consumidor excederd o subsidio.

A implicagio desse argumento € que os pregos competitivos e o laissez-faire ndo necessaria-
mente resultam em maior satisfagio para a comunidade. Marshall estava bem consciente disso.
Se os produtores s3o muito mais pobres que os consumidores, dizia ele, a restrigio a oferta e o
aumento dos pregos aumentardo a satisfagio geral. Por outro lado, se os consumidores sao mais
pobres que os produtores, a expansio da produgio ¢ a venda de bens com prejuizo (coberto com
um subsidio do governo) podem aumentar a utilidade toral. Novamente, se um individuo gasta
sua renda de modo que a demanda pelos servigos do pobre aumente e, conseqiientemente, sua
renda também, algo a mais ¢ acrescentado i utilidade total do que se uma quantia igual fosse acres-
centada  renda do rico. Se uma pessoa gasta seu dinheiro em itens produzidos em induistrias de
CUSTO CEsCEnte, €sses 1Tens s¢ tornam mais caros para os vizinhos, diminuindo suas rendas reais.

Essas conclusbes, como serd observado, nio oferecem um mortive vilido para a interferéncia
do governo. Mas, mostram, por meio de virias estatisticas sobre demanda ¢ oferta ¢ de uma
interpretagio cientifica desses resultados, que ainda resta muita coisa a ser feita a fim de des-
cobrir quais sio os limites do trabalho que a sociedade pode realizar transformando as agbes
econdmicas dos individuos em canais que acrescentario a maior paree do toral da felicidade ™.

Quando Marshall morreu em 1924, John Maynard Keynes o proclamou “o maior econo-
mista do mundo por cem anos”. Embora isso possa ser discutido, poucos discordariam que Mar-
shall foi o teérico econdmico mais influente de sua geragio. Seu Principles of economics apresen-
tou a andlise econémica a milhares de economistas que o seguiram. O fato de seu livro ter
atingido sua circulagio mdxima 40 anos apés a publicagao de sua primeira edigio atesta sua
importincia duradoura. Praticamente todos os economistas contemporineos incluiriam Mar-
shall com Adam Smith, David Ricardo e John Stuart Mill, como uma das quatro figuras mais
importantes das escolas cldssica ¢ neocldssica.

Perguntas para estudo e discussdo

1. Identifique brevemente ¢ estabelega a importincia de cada um dos seguintes conceitos para
a histéria do pensamento econdmico: pensamento neocldssico, lei da demanda, excedente do
consumidor, coeficiente de elasticidade, custos suplementares, custos principais, prego de
equilibrio, regras de demanda derivada, quase renda, industria de custo constante, crescente
e decrescente, economias internas € economias exrernas.

2. Qual ¢ a lei da demanda de Marshall? De que forma ela se relaciona (a) 4 regra equimargi-
nal, (b} i lei da urilidade marginal decrescente ¢ (c) ao excedente do consumidor?

3. Imagine de que forma Marshall responderia i seguinte pergunta: As pérolas tém valor por-
que as pessoas mergulham para obté-las ou as pessoas mergulham para obrer pérolas porque
elas tém valor?

4, Compare as distingdes de Marshall entre: (a) custos suplementares e custos principais; (b)
presente imediato, curto prazo e longo prazo; (c) indiistrias de custo crescente e decrescente;
(d) economias internas e externas.

16. Idem, ibidem, p. 475.
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5. Explique esta afirmagio: A curto prazo, uma empresa lucrativa se concentra unicamente em
seus custos principais (custos varidveis) ao decidir quanto deve produzir. Os custos suplemen-
tares (custos fixos) sdo irrelevantes i sua decisio.

6. Compare a teoria de saldrios apresentada por John Bares Clark (Capitulo 14) com a apresen-
tada por Marshall.

7. Explique, com ilustragbes ou exemplos préprios, os determinantes de Marshall para a elasti-
cidade dos saldrios da demanda derivada. Dados esses determinantes, por que esperariamos
que a clasticidade dos saldrios da demanda pelo trabalho fosse maior a longo prazo do que a
curto prazo?

8. Utilizando o mérodo de andlise aplicado na Figura 15-2, explique e mostre graficamente as
conclusoes de Marshall de que um subsidio a uma inddstria de custo decrescente aumenta-
ria o excedente de consumidor por uma quantia maior que o subsidio.

9. Discura a seguinte citagio de Phillip C. Newman: “A contribuigio de Marshall para a eco-
nomia neocldssica serviu para reintroduzir o conceito cldssico de custo na economia”.
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A ESCOLA NEOCLASSICA -
ECONOMIA MONETARIA

N:o hi uma escola separada de economia monerdria, embora alguns economistas contemporinecos
sejam chamados de “monetaristas” e algumas escolas econdmicas enfatizem o fendmeno monetdrio
mais do que outras. Portanto, vemos na linha do tempo das idéias econémicas que uma seta bran-
ca parte da escola neocldssica para a economia monetiria ¢, desta, de volta 3 escola neocldssica.

As escolas cldssica e marxista, assim como os primeiros marginalistas, consideravam a moe-
da simplesmente como um véu que tem de ser colocado de lado para examinar o mundo real.
Acreditavam que a moeda e os pregos estavam subordinados a fatores econdmicos mais bdsicos.
Outros, como Wicksell e Keynes, combinavam a andlise monetdria com seu estudo de proces-
s0s econdmicos fundamentais. A moeda, na teoria econdmica, estava destinada a ter sua impor-
tincia aumentada durante os anos com o crescimento dos bancos, do crédito e das flutuagoes
econdmicas, assim como as politicas monetirias, cada vez mais importantes, dos bancos cen-
trais e dos governos.

Marshall dedicou alguma atengiio i andlise monetdria. Especificamente, estabeleceu uma
versio da equacio de troca chamada de Cambridge equation (equagio de Cambridge). Essa ver-
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sio € M = kPT, onde M ¢ o estoque de moeda, # é a fracio de renda que as pessoas coletiva-
mente desejam ter na forma de saldos em moeda, P € o nivel de preco geral & T ¢ o volume de
comércio ou a renda real, O # de Marshall nio ¢ nada mais do que a reciproca da velocidade de
circulagdo, V; na equagio de troca mais familiar MV = PT. Fisher, um dos assuntos deste capi-
tulo, desenvolveu sua versio posterior da equagio. Assim, muito embora certos aspectos das teo-
rias apresentadas por Wicksell, Fisher ¢ Hawtrey estejam mais intrinsecamente associados 4
macroeconomia do que 3 microeconomia, esses economistas cstdo inseridos na tradigio neo-
clissica de Marshall.

Coletivamente, Wicksell, Fisher e Hawtrey deram uma contribuigio dupla para a-econo-
mia. Primeiro, eles exploraram uma drea que tinha sido abandonada, mas era de importincia
cada vez maior ¢, portanto, exigia énfase. Segundo, eles ajudaram a integrar a andlise monetd-
ria na teoria da economia geral. E importante observar, no entanto, que eles podem ter exage-
rado o papel da moeda. E ficil compensar em demasia por defeitos passados, permitindo que o
péndulo balance muito longe na diregio oposta.

Como sugerimos, os economistas monetdrios da escola neocldssica diferiam consideravel-
mente dos nio-monetaristas da mesma escola, pois os tedricos monetdrios tinham de lidar com
andlises agregarivas, como demanda total, oferta rotal de moeda, poupanga total e investimen-
to total. Uma separagio dentro da tradigio neocldssica surgiu. A divisio nio-monetdria olhava
para os sacrificios reais, renda, consumo, poupanga e investimento das pessoas fisicas e das
empresas. A divisio monetdria agregava essas categorias para toda a economia, enfatizando os
fatores monetdrios, juntamente com os fatores reais. Restava aos economistas posteriores sinte-
tizar a economia monetdria € a ndo-monetiria, embora o crédito seja de Wicksell como um
importante precursor desses economistas posteriores.

JOHN GUSTAV KNUT WICKSELL

John Gustav Knut Wicksell (1851-1926) nasceu em Estocolmo, Suécia, em uma familia de
classe média. Estudou matemirica, idiomas, literatura e filosofia na Universidade de Uppsala,
especializando-se em matemdrica e fisica. Foi eleito presidente do corpo discente da universida-
de ¢ se tornou cada vez mais ativo nos debates filoséficos, politicos e literdrios e nas atividades
do circulo estudaniil. Como palestrante popular ¢ panfletdrio, explorou questaes sociais como
o problema da populagao, o controle da nartalidade, a emigragio, o alcoolismo ¢ suas causas, a
prostitui¢io, o fururo do casamento, o direito ao sufrigio universal e a necessidade de impos-
tos de renda progressivos diretos. Ele era tanto um académico como um reformista social —
duas coisas que, em sua época, eram geralmente consideradas incompariveis.

O interesse de Wicksell pelos problemas e reformas sociais o levou a estudar economia. De
1885 a 1890 estudou em universidades na Inglaterra, na Franga, na Alemanha e na Austria. Sua
experiéncia mais memordvel no estudo da reoria econbmica foi a descoberta, em uma livraria
de Berlim, do livro de von Béhm-Bawerk sobre a teoria do capital, logo apds sua publicagio,
em 1888. Esse livro teve uma profunda influéncia em seu pensamento econdmico.

Wicksell obteve um modesto subsidio do governo em 1896 para iniciar seus estudos
monetdrios em Berlim, De outro modo, sua pequena renda irregular dependia do jornalismo e
de palestras populares sobre questdes sociais, assim como de aulas particulares ocasionais e do
ensino em escolas de ensino médio. Recebeu sua primeira pequena rarefa académica em 1896
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¢ uma cadeira de professor em 1901, aos 50 anos. Em 1909, Wicksell passou um breve tempo
na prisio por fazer comentdrios irbnicos sobre a doutrina da Igreja.

Wicksell fez vdrias contribuigdes importantes para a economia. Por exemplo, vocé deve
lembrar-se, do Capitulo 14, que ele foi um dos primeiros economistas a sugerir que a empre-
sa tipica primeiro vivenciard rendimentos crescentes e, em seguida, rendimentos constantes
e, finalmente, rendimentos decrescentes, 3 medida que aumenta de tamanho. Como veremos
posteriormente neste capitulo, antecipou a teoria da concorréncia monopolista que foi pos-
teriormente trabalhada por Chamberlin ¢ Robinson nos anos 1930. Mas o principal motive
da fama de Wicksell se encontra em suas contribuigbes para a economia monetdria. Esses
avangos incluem: (1) uma andlise do papel das taxas de juros na obtengio de um nivel de
prego de equilibrio ou na geragio de movimentos cumulatives inflaciondrios ou deflaciond-
rios; (2) o reconhecimento da contribuigdo potencial do governo e do banco central em retar-
dar ou promover a estabilidade de pregos; e (3) uma declaragio precoce da abordagem pou-
panga-investimento para o equilibrioc macroeconémico. Essa tiltima contribuicio tornou
Wicksell o pai da chamada Escola de Economia de Estocolme'. Além disso, suas palavras se
tornaram uma das origens da economia keynesiana. O préprio Keynes elogiou Wicksell co-
mo um importante precursor de suas proprias idéias. O objetivo geral de Wicksell era sinte-
tizar a teoria monetdria, a teoria do ciclo comercial, as financas publicas e a teoria do prego
em um dnico sistema. Embora nio fosse totalmente bem-sucedido, promoveu o estado do
pensamento econdmico nessa drea.

Alteracoes no nivel de preco

Para Wicksell, a reoria monetdria tornou-se uma questio importante: por que 0§ pregos aumen-
tam ou caem coletivamente? Para responder a essa pergunra, ele voltou-se para uma andlise das
taxas de juros. Aqui ele distinguia entre a taxa de juros nominal ou natural e a taxa bancdria.

A taxa de juros nominal ou natural, ele dizia, depende da oferta e da demanda do capiral
real que ainda ndo foi investido. A oferta de capital flui daqueles que adiam consumir parte de
sua renda e, portanto, acumulam riqueza. A demanda por capital depende do lucro que pode
ser obtido com seu uso ou com sua produtividade original. A interagio da oferta e da deman-
da determina a taxa de juros natural:

A taxa de juros em que as demandas por capital de empréstimo ¢ pela oferta de poupanga se
harmonizam exatamente ¢ que mais ou menos corresponde ao resultado esperado do capiral
recém-criado serd, portanto, a taxa normal ou natural. Ela ¢ essencialmente varidvel, Se as
perspectivas do emprego de capital s¢ tornarem mais promissoras, a demanda ind aumentar ¢
[a quantidade demandada] ird inicialmente exceder a oferta [quantidade ofertadal; as taxas
de juros aumentario e estimulardo mais poupanga, a0 mesmo tempo em que a demanda dos
contratos dos empresdrios, até que um novo equilibrio seja atingido a uma taxa de juros leve-
mente maior. E, a0 mesmo tempo, o equilibrio deverd, ipso facta, ser obrido — amplamenre
falando e se isso ndo for prejudicado por outras causas — no mercado de bens e servigos, de
modo que os saldrios e os pregos serio mantidos inalterados. A soma dos rendimentos em
moeda ird, entio, normalmente, exceder o valor em moeda do consume de bens arualmente

1. Outros membroe desca recnla inclniam Frile | indahl Connar daredal = Baenl Miklin
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produzidos, mas o excesso de renda — ou seja, o que ¢ anualmente poupado ¢ investido em
produgio — nio produzird nenhuma demanda para bens atuais, mas somente para trabalho
¢ terra para produgio futura’,

A taxa de juros normal ou natural aplica-se somente ao crédito entre individuos. Os ban-
cos, no entanto, complicam as coisas pois, diferentemente das pessoas, nio estdo restritos aos
seus préprios fundos em seu empréstimo ou aos fundos colocados 4 sua disposigio pelos que
poupam. Come os bancos criam crédito, eles podem conceder empréstimos, mesmo a taxas de
juros muito baixas. Por outro lado, cles ndo precisam emprestar rodos os fundos colocados i sua
disposigio pelos que poupam. Portanto, a taxa de juros bancdria pode ser menor ou maior que
a taxa de juros normal ou natural. Quando qualquer uma dessas duas situacdes ocorrer, o ni-
vel de prego finalmente serd alterado. Vamos examinar cada caso.

» Taxa bancdria < taxa natural. Se os bancos emprestarem dinheiro a raxas materialmente meno-
res do que a taxa normal ou natural conforme definido na cotagio prévia, a poupanga serd deses-
timulada e a demanda por bens de consumo e servigos aumentard. Simultaneamente, os empre-
sdrios buscario mais investimentos de capital por causa dos lucros liquidos maiores a serem
realizados 2 medida que o custo de tomar dinheiro emprestado cai. A medida que o investimen-
to aumenta, mais renda € acumulada pelos trabalhadores, donos de terras, proprietdrios de maré-
rias-primas ¢ assim por diante. Os pregos dos bens de consumo, portanto, comegam a aumen-
tar. Justaposta a essa demanda maior, tanto por bens de consumo como por bens de
investimentos, no entanto, estd uma oferta de bens inalterada ou até mesmo reduzida, 3 medi-
da que a poupanga ¢ reduzida, supondo que iniciamos em uma posigio de emprego total, As
antecipagbes de aumento de precos fardo com que os preos aumentem ainda mais. O equilibrio
serd perturbado, € um movimento de aumento de pregos cumulativo serd iniciado. A causa fun-
damental ¢ uma taxa de juros do banco ou do mercado abaixo da taxa normal ou narural que
comegaria a equilibrar a poupanca real ¢ o investimento real a pregos constantes. Os precos
aumentario sem limites, desde que a taxa de juros bancdria seja menor que a taxa narural.

* Taxa bancdria > taxa natural. De maneira oposta, se a taxa de juros banciria estiver acima da
taxa natural ou normal, os pregos cairdo. O metive? A poupanga aumentard, € 0s gastos com
investimentos cairdo. O declinio em gastos com investimentos reduzird a renda nacional, o
que, por sua vez, fard com que os pregos dos bens de consumo caiam. Com os pregos tanto
do capital como dos bens de consumo caindo, o nivel geral de pregos obviamente caird, ou se-
ja, ocorrerd deflagio. Esperando mais declinios nos pregos, os compradores reduzirio seus gas-
tos atuais ainda mais, agravando, portanto, a deflagio.

Implicacdo para a politica piblica
A andlise das taxas de juros de Wicksell e sua predilecio pela reforma o levaram a enfatizar o pa-
pel do governo e do banco central em promover estabilidade econbmica. Em Interest and prices,

2, Knur Wicksell. Lecrures on political economy. Trad. E. Classen. Londres: Rourledge 8 Kegan Paul, 1935,
v. 2, p. 193, 2. v. [Originalmente publicado em 1906.] Reimpresso com permissio da editora,
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publicado em 1898, ele se tornou o primeiro economista a defender a estabilizagao de precos do
ﬂlamdﬂ Eﬂn[!ﬂlﬂﬂdﬂ L dﬂ‘:ﬂﬂtﬂs C as raxas d.’.': jurus.

A principal causa de flutuagdes ciclicas, ele disse, € o fato de que o progresso tecnoldgico
e comercial ndo manteve a mesma taxa de avango que o aumento nas necessidades, especial-
mente de uma populagio em expansio. Com a demanda crescendo, as pessoas procuram explo-
rar a situagdo aumentando o investimento, mas leva tempo para elevar o volume de produgio
por meio de novos descobrimentos, invengdes e outras melhorias. A pressa em converter gran-
des massas de capital liquido em capiral fixo produz um boom. Se, no entanto, as melhorias téc-
nicas jd estiverem em operagio e nenhuma nova prometer um lucro em excesso da margem de
risco, ocorre a depressio.

Wicksell ndo estudou muito profundamente essas causas reais de fluruages nos negécios.
Concentrou sua atengio nas causas monerdrias, que jd discutimos. Para eliminar a causa mone-
tria, ele defendia que os bancos estabelecessem uma taxa de juros que nio aumentasse e nem
diminuisse os pregos das mercadorias, ou seja, uma em que a taxa de juros bancdria se igualas-
se i taxa de juros normal ou natural. A taxa de juros natural, lembremos, € a raxa que a oferta
¢ a demanda dererminariam, se a moeda ndo existisse ¢ todos os empréstimos fossem na forma
de bens de capiral. A prépria taxa de juros natural, no entanto, ndo ¢ fixa. Ela flurua com rodas
as causas reais de fluruacdes na economia, como a eficiéncia de produgio, a oferta de capital fixo
e liquido, a oferta de trabalho e terra, e assim por diante. Uma coincidéncia exata do mercado
¢ das taxas de juros naturais €, portanto, improvével, a menos que os banqueiros fagam alguma
coisa sobre isso. Ele escreveu:

Isso ndo quer dizer que os bancos devam, na realidade, verificar a taxa natural antes de fixar
suas proprias taxas de juros. Isso seria, claro, impraricdvel e também relativamente desneces-
sirio, pois o nivel atual de pregos das mercadorias fornece um teste confidvel do acordo ou
desvio das duas taxas. Em vez disso, o procedimento deveria ser simplesmente como se
segue. Desde que os pregos permanecam inalterados, as taxas de juros bancdrias devem perma-
necer inalteradas. Se os preos aumentarem, a taxa de juros também ird aumentar e, se os pregos
cafrem, a faxa de juros deverd cair e, portante, a taxa de juros deverd ser mantida em sew nove
nivel, até que um movimenio de pregos posterior pega wma outra alteragdo em uma direpdo ou
£m ourra.

Quanto mais rapidamente essas alteragbes forem feiras, menor a possibilidade de flurua-
goes considerdveis do nivel geral de pregos € menores ¢ menos freqiientes terdo de ser as alte-
rachies nas taxas de juros. Se os precos forem mantidos relativamente estdveis, a taxa de juros
terd, simplesmente, de manter o passo com esse aumento ou cair para a taxa natural, como ¢
inevitdvel,

Em minha opinido, a principal causa da instabilidade de precos reside na incapacidade ou
na falha dos bancos em seguir essa regra (...

A objegio de que uma maior redugie nas xas de juros nio pode ser vantajosa para os
bancos talvez seja, em si mesma, perfeitamente correra. Uma queda nas taxas de juros pode
reduzir a margem de lucro dos bancos mais do que provavelmente aumentar a amplirude de
seu negécio. Eu gostaria, porantwo, com humildade, de chamar a atengdo para o fato de que
o principal dever dos bancos nio ¢ ganhar muito dinheiro, mas fornecer ao publico um meio
de troca — ¢ fcmecer esse meio na medida adequada, para visar i estabilidade de pregos. De

i i aie i mer st it mr B rte: v oy e vn gl ol g L e i e - et e i e




A Escola Neocldssica — Economia Monetaria @

suas obrigagbes privadas e, se forem, em iltima anilise, incapazes de atender s suas obnga-
ghes para com a sociedade ao longo dessas linhas de empresa privada — o que eu duvido —,
entio ¢les forneceriam uma atvidade valiosa para o Estado’,

Wicksell temia que a produgio e o estoque de ouro crescentes inflacionassem a moeda,
causando, assim, uma queda nas taxas de juros ¢ um aumento nos pregos. Portanto, a cunha-
gem livre de ouro deveria ser suspensa e 0 mundo deveria passar a utilizar um padrio interna-
cional de papel. Esse padrio ¢ normalmente considerado um meio de atender a uma escassez
crescente de ouro, mas pode também ser utilizado para corrigir uma abundincia excessiva:

De qualquer maneira, um explorador® niio precisa, em uma investigagio mais detalhada, ser
causa para consternagio. Pelo conrdrio, uma vez que ele existe, seria, ralvez, o sistema aral
que soaria como um conto de fadas, com seu envio para li e para i de engradados de ouro,
com sua escavagio de tesouros para novamente enterri-los nos confins da terra. A introdu-
cio desse esquema ndo oferece nenhuma dificuldade, de qualquer maneira, no lado tedrico.
Nem uma agéncia central ¢ nem notas internacionais seriam necessdrias. Cada pais teria seu
préprio sistema de notas (¢ troco). lsso teria de ser resgativel por cada banco central, mas se-
ria permitida sua circulagio somente dentro de um pais. Seria, entiio, tarefa simples de cada
instituigio de crédito regulamentar sua taxa de juros, tanto para manter em equilfbrio a balan-
ga de pagamentos internacional, como para estabilizar o nivel geral dos pregos mundiais. Re-
sumindo, a regulamentacio de pregos constituiria o principal objetivo da raxa baneidria, que
niio estaria mais sujeira aos caprichos da produgio e do consumo de ouro ou da demanda pela
circulagio de moedas. Ela seria perfeitamente livee para se mover, governada apenas pelos
objetivos deliberados dos bancos®.

Poupanca forgada

Ao discurtir poupanga ¢ investimento agregados, Wicksell analisou a teoria da poupanga for-
¢ada. Essa ndo era uma idéia nova. Bentham havia apresentado essa doutrina, que ele tinha
chamado de “frugalidade forcada”, em Manwal of political economy, escrito por volta de 1804,
mas publicado em 1843. Ao analisar o papel do governo no aumento de capiral, Bentham
havia falado dos impostos e do papel-moeda como uma frugalidade forgada. A criagio do pa-
pel-moeda, ele havia dito, é um tipo de raxagdo indireta, pois age como um imposto de renda
sobre aquelas pessoas com renda fixa. John Stuart Mill, em On profits, and interest, em Essays
on some unsettled questions of political economy, escrito em 1829 ou 1830, havia afirmado que,
se os banqueiros desvalorizam a moeda, ela opera, até um certo ponto, como um actimulo for-
¢ado. Quanto maior o prego do produto, maior a isengio da renda real dos consumidores.
Léon Walras havia exposto claramente a teoria da poupanga forgada, em 1879, provavelmen-
te inspirando Wicksell e, por meio dele, todos os autores alemies posteriores que lidaram com
0 assunto.

3. Knut Wicksell. futeress and prices. Trad. R. F. Kahn. Londres: Macmillan, 1936. p. 189-190. [Originalmente
publicado em 1898.] Reimpresso com permissio da editora.

4. N.R.T. No caso, um cagador de tesouros,

5. Wicksell, fnrerest and prices, op. cic., p. 193-194.
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Wicksell expés um caso hipotético em que uma nova empresa era financiada por meio de
um empréstimo bancdrio — pura criagio de crédito — sem um actimulo correspondente de
capital. Supondo o emprego completo no inicio, mais terra e trabalho seriam empregados na
produgio de bens de capital do que se nio houvesse nenhuma criagio de erédito para financiar
uma nova empresa, deixando menos crédito disponivel para rejeigio de bens de consumo. No
entanto, a demanda por artigos de consumo se elevaria, em vez de diminuir, pois os empresd-
rios aumentariam os pregos da terra e do trabalho 3 medida que expandissem seus investimen-
tos. Com o aumento resultante nos pregos, os empresdrios adquiririam menos bens de capital
do que teriam contemplado originalmente, com base no tamanho dos empréstimos que nego-
ciariam. Ao mesmo tempo, o consumo seria restrito, & medida que o prego aumentasse. Essa
restrigio forcada constituiria, na realidade, o acimulo real de capital que deve ser obtido se o
investimento de capiral for aumentar, A poupanga real necessiria para o periodo do investimen-
to ser aumentado é, na realidade, imposta — exatamente no momento correto — para todos os
consumidores.”

A concorréncia imperfeita segundo Wicksell

Wicksell reconhecia a ndo-adequabilidade do modelo puramente competitivo nos mercados de
varejo, antecipando assim, em virias décadas, a teoria monopolista ou da concorréncia imper-
feita proposta por Edward Chamberlin e Joan Robinson (Capitulo 17). E impressionante que
32 anos tenham se passado entre a declaragio de Wicksell sobre o problema e seu posterior
desenvolvimento sistemdtico, mas a idéia da livre-concorréncia foi central para grande parte do
pensamento marginalista, e sua revisio exigiu uma evidéncia impressionante de tendéncias
monopolistas na economia.

Em 1901, Wicksell escreveu que os varejistas normalmente tém um circulo fixo de clien-
tes ¢ isso lhes permite ter pregos fixos, em vez de flutuantes. Enquanto os pregos no varejo real-
mente respondem a alteragbes nos pregos no atacado, eles o fazem somente apés um periodo de
tempo ¢ de uma maneira modificada:

Praticamente todo varejista possui, em seu circulo imediato, o que podemos chamar de um
monopdlio real de vendas, mesmo se, como veremos logo, ele for baseado somente na igno-
rincia e falta de organizagio dos compradores. Ele nio pode, claro, como um verdadeiro
monopolista, elevar os precos conforme deseja — pois somente em locais distantes dos cen-
tros comerciais um aumento dos pregos locais ocorre —, mas se mantiver o mesme prego e
as mesmas quantidades que seus concorrentes, poderd quase sempre contar com sua vizinhan-
¢a imediata para obter clientes. O resultado, muito freqiientemente, é um excesso de varejis-
tas, aparentemente por conveniéneia, mas realmente para prejuizo, dos consumidores. Se, por
exemplo, duas lojas do mesmo tipo fossem situadas em diferentes extremidades da mesma
rua, seria natural que seus mercados respectivos se encontrassem no meio da rua. Agora, se
uma nova loja, do mesmo tipe, for aberta no meio da rua, cada uma das outras ird, mais ce-
do ou mais tarde, perder alguns de seus clientes para a nova loja, ji que as pessoas que moram
no meio da rua acreditam que, se obriverem os mesmos bens pelo mesmo preco, estardo pou-
pando tempo e trabalho ao fazer suas compras na loja mais préxima. Nisso, no entanto, elas

estio enganadas, pois as lojas originais, que perderam agora alguns de seus clientes sem pode-
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elevar os seus pregos [pois elas ndo irdo operar mais no ponto mais inferior da sua curva de
custo médio] — e o mesmo se aplicard aos novos concorrentes, que foram obrigados, desde
o infcio, a se conCentar com um movimento menor nas vendas (...) A solucio correta, a menos
que um dos concorrentes (como uma loja grande) consiga ofusear todas as ourras, ¢ elara-
mente a formagio de alguma forma de organizagio entre os compradores. Mas, j4 que uma
associagio dessas ndo existe — e entre pessoas em diferentes posighes de vida e sem vinculos
mais {ntimos ¢ extremamente dificil estabelecé-la —, deve permanecer a anomalia de que a
concorréncia pode, algumas vezes, aumentar os pregos, em vez de reduzi-los sempre, como
seria esperado’,

Com relagio a um monopélio propriamente dito, Wicksell seguiu Cournot e outros, indi-
cando que o volume de vendas € artificialmente restrito, até o ponto que resulta em lucros mdxi-
mos. Todo aumento no prego reduz a quantidade de bens demandados. “Mas, como a queda
na demanda [quantidade demandada] ¢ menor do que a proporcionada pelo lucro por unida-
de da mercadoria que resulia do prego maior, o lucra |Iquidn total (...) ird aumentar.” Inversa-
mente, quando a redugio nas vendas ¢ maior do que a proporcionada pelo lucro por unidade,
aumentos adicionais nos pregos sio desvantajosos. E importante observar, disse Wicksell, que
custos fixos ou gerais nao ém nenhuma influéncia na determinagio do prego de monopdlio
mais lucrativo. Somente os custos varidveis (custos marginais) devem ser considerados.

IRVING FISHER

Irving Fisher (1867-1947), um matemdrico de Yale que se tornou economista, foi um homem
de muitos projetos. Além de suas vdrias contribuiges escritas para a economia, ele publicou
virios livros diddricos de matemdrica bem-sucedidos. Tendo sofrido de tuberculose quando
jovem, ele tornou-se adepto das dietas e da vida sauddvel e cultivou isso durante toda a sua vi-
da, escrevendo vdrios livros populares sobre como se manter sauddvel e ter vida longa. Ele defen-
dia 2 eugenia e se uniu a movimentos contra bebidas alcodlicas e o fumo. Muito tempo antes
da Primeira Guerra Mundial, propds uma liga de nages para preservar a paz. Inventou muitos
aparelhos mecinicos, um dos quais era o sistema de indice de cartdes visiveis, que podia ser
montado em um cavalete giratério. Posteriormente, Fisher recebeu cerca de um milhio de déla-
res por isso, sua tinica invengio comercialmente bem-sucedida. A fortuna que ele ¢ sua esposa
possuiam, que aumentou para cerca de nove milhdes de délares no mercado de agées, foi per-
dida no crash de 1929.

A teoria de juros de Fisher

Em The rate of interest, publicado em 1906, Fisher primeiro definiu sua sofisticada reoria de co-
mo as taxas de juros sio determinadas. Publicou uma versio revisada e ampliada de sua teoria
em 1930, em The theory of intevest. Fisher percebeu dois fatores que interagiam para estabelecer
a taxa de juros: a taxa de impaciéncia e a taxa de oportunidade de investimento.

A taxa de impaciéncia ¢ a disposigio da comunidade em obrer o consumo atual (renda),
desistindo do consume fururo (renda). A comunidade valoriza tanto o consumo atual como o

6. Wicksell, Lecrures om Political Eronomy, op. cit., p. 87-88,
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consumo futuro e, embora prefira ter mais dos dois, ela é forgada, pela escassez, em qualquer
periodo no tempo, a desistir do consumo futuro, se desejar ganhar o consumo presente. O mon-
tante do consumo futuro do qual estd disposta a desistir pelo consumo atual depende de quao
impaciente ela estd. Quanto menos impaciente, mais ela estard disposta a poupar e investir,
ganhando, portanto, consumo futuro. Quanto mais impaciente, menos ela estard disposta a
desistir do consumo atual {poupar) para obter fens no futuro. Naturalmente, quanto mais con-
sumo arual a sociedade tem em relagio ao consumo futuro, menor o valor relativo do consumo
arual, na margem. Ou seja, quando a sociedade tem muito consumo atual em relagio ao con-
sumo fururo, o valor relativo de montantes adicionais de consumo arual é pequeno’.

O segundo fator na determinagio da taxa de juros, de acordo com Fisher, é a taxa de opor-
tunidade de investimento. Diferente da raxa de impaciéncia, que envolve avaliagbes subjerivas, a
taxa de oportunidade de investimento € determinada por fatores reais, como a quantidade, a qua-
lidade de recursos e o estdgio da tecnologia. Em um extremo, seria possivel dedicar esses recur-
s0s 2 produgio de bens apenas para consumo atual, No outro extremo, a sociedade poderia usar
todos eles para produzir capital, j4 que o consumo atual era zero, mas o consumo futuro seria
grande. No entanto, 3 medida que a sociedade se move do primeiro extremo (todo o consumo
atual) para o outro extremo (nenhum consumo atual), ela vivencia rendimentos marginais
decrescentes. Ou seja, 2 medida que as pessoas cortam o consumo atual para aumentar o inves-
timento e, portanto, obter maior consumo futuro, a taxa de retorno sobre o investimento — a
taxa de oportunidade de investimento — cai. Isso é, simplesmente, o anteriormente discutido
principio de rendimentos marginais decrescentes, associado a adigbes no estoque de capiral’.

Nas palavras de Fisher,

Quanto mais investimos ¢ adiamos nossa gratificagio, menor se¢ torna a taxa de oportunidade
de investimento, porém maior a taxa de impaciéneia. Quanto mais gastamos e apressamos nos-
sa gratificagio, menor se torna a taxa de impaciéncia, porém maior a taxa de oportunidade.

Em outras palavras, 3 medida que a sociedade poupa e investe, duas coisas acontecem.
Primeiro, ela obtém menos e menos consumo futuro de cada unidade adicional de consumo arual
anterior. Rendimentos decrescentes para o capital resultam em uma taxa decrescente de retor-
no sobre o investimento. Segundo, 3 medida que o consumo arual cai e o consumo futuro
aumenta, o valor relativo do consumo atual na margem aumenta. Em outras palavras, a socie-
dade valoriza o consumo atual relativamente mais do que anteriormente, pois ela tem menos
consumo arual do que antes.

Por outro lado, quanto menos poupamos ¢ investimos enquanto sociedade, menor ¢ o va-
lor relative do consumo atual (taxa de impaciéncia de Fisher) e maior € a taxa marginal de retor-
no sobre o investimento.

7. Na terminologia atual, chamarfamos a taxa de impaciéncia de raxa marginal de substituigio de bens furu-
ros por bens atuais. Fisher estd se referindo 4 inclinagio de uma "disposicio” ou curva de indiferenga que é con-
vexa na origem.

8. Na rerminologia arual, Fisher estd descrevendo uma curva de possibilidades de produg3o que é concava na
origem. Fisher, na realidade, apresentou sua teoria graficamente, utilizande curvas de possibilidades de produ-
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A taxa de juros de equilibrio ocorrerd quando a taxa de retorno sobre o investimento e a
taxa em que a sociedade estd disposta a desistir do consumo atual pelo consumo futuro forem
iguais. Vemos, assim, que a taxa de juros depende tanto da habilidade recnolégica da sociedade
para ganhar maior consumo fururo, desistindo do consumo atual, como da disposigie da socie-
dade em desistir do consumo atual para ganhar o consumo futuro. Essa taxa de juros, que nor-
malmente serd positiva, refletird exatamente o dgio que as pessoas estdo dispostas a pagar pelo
consumo presente, em vez do consumo futuro. Alguns individuos decidirio que é mais vanta-
joso emprestar moeda (adiar o consumo) a essa raxa de juros, enquanto outros decidirio pedir
moeda’ emprestado (consumir agora, e nio mais tarde). Os montantes que as pessoas desejam
pedir emprestado a taxa de juros de equilibrio corresponderao exatamente ao montante que as
pessoas descjam emprestar. Além disso, a poupanca serd exaramente igual ao investimento.

Fisher apontou que essa taxa de juros reaf pode ou nio se igualar a taxa de juros monerdria
ou nominal. A taxa de juros nominal depende da raxa de inflagio esperada. Se, por exemplo, a
taxa de inflagio esperada for 5% e a taxa de juros real for 3%, a taxa de juros nominal serd apro-
ximadamente 8%. Os emprestadores exigirio 8% para garantir que os mutudrios lhes retornem
o poder de compra complero do capiral emprestado, mais a raxa de juros real. Esse efeiro da infla-
¢io na taxa de juros nominal passou a ser conhecido como o efeito Fisher. Um rdpido aumento
no estoque de moeda pode, inicialmente, reduzir as taxas de juros em um montante igual 3 raxa
de inflagdo esperada durante o periodo de seus empréstimos. Nesse aspecto, altas taxas de juros
nominais podem ser provocadas por altas taxas de inflagio esperadas, em oposigio a fatores reais,

como preferéncias de tempo ¢ taxas reais de retorno sobre o investimento.

A teoria quantitativa da moeda

Fisher reafirmou e ampliou a antiga teoria quantitativa da moeda, com base na equagio de tro-
ca. Fisher viu cinco determinantes do poder de compra da moeda, ou seu inverso, o nivel de
prego: (1) o volume de moeda em circulagio, (2) sua velocidade de circulagio, (3) o volume de
depésitos bancdrios sujeitos a verificagio, (4) sua velocidade e (5) o volume de comércio. A eco-
nomia monetiria, 0 ramo que trata desses cinco reguladores do poder de compra, ¢ uma cién-
cia exara, dizia Fisher, capaz de formulagio precisa, demonstragio e verificagiio estatistica.

A equagio de troca de Fisher ¢ mostrada como a equagio 16-1:

MV + MV = PT (16-1)

onde M ¢é a quantidade de moeda, V¢ a velocidade de circulagio, M’ ¢ a quantidade de deman-
da por depdsitos, V"¢ a velocidade de circulagio, P ¢ o nivel médio de pregos ¢ T ¢ a quantida-
de de bens e servicos transacionados ou vendidos, com cada unidade sendo contada toda vez
que ¢ vendida ou revendida.

A versio da equagio de troca de Fisher difere da equacio de Cambridge ao enfarizar V) a
axa em qu: ] ﬁtﬂquﬂ dt I'I'I.ﬂl:'dﬂ. 3 I'I'Iﬂ-'lr"IEITIEI'ltE, E‘ﬂq'l.lﬂ.l'ltﬂ sub::sl;ima k, d F.fa{;iﬂ I:I: l'ﬂﬂd.a ql..ll: as
pessoas descjam manter na forma de equilibrio de caixa. O & de Cambridge é simplesmente 1/V.

De acordo com Fisher, os pregos variam diretamente com a quantidade de moeda (M e M”) e
com a velocidade de circulagio (Ve V') e inversamente com o volume de comércio (7). A primeira
dessas trés relagbes € a mais importante, disse Fisher, pois constitui a teoria quantitativa da moeda.

9. N.R.T. Dinheiro.
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Fisher supds que M, o volume da demanda por depésitos, tende a manter uma relagio
fixa com M, a quantidade de moeda em circulagio, ou seja, os depdsitos sio normalmente um
muiltiplo de moeda relativamente fixo ¢ definido. Existem dois morivos para isso. Primeiro, as
reservas bancdrias sio mantidas em taxas definidas fixas para depésitos bancdrios. Segundo, pes-
504s, eMpresas ¢ corporagoes mantém taxas relativamente estdveis entre a sua moeda e os balan-
cos de depdsitos. Se a taxa entre M e M for temporariamente alterada, certos fatores entrardo,
automaticamente, para restaurd-la. As pessoas depositario moeda excedente ou resgatardo depé-
sitos excedentes. Periodos de transigao de aumento ou queda nos pregos também prejudicario
a relagio entre M e M, mas apenas temporariamente. Enquanto a relagio normal se mantiver
no longo prazo, a existéncia de depésitos bancdrios aumenta, mas nio distorce o efeito no ni-
vel de pregos produzido pela quantidade de moeda em circulagio.

Para propor uma relagio de causa e efeito entre a quantidade de moeda e o nivel de preco,
Fisher também tinha de supor que a velocidade de circulagdo e o volume de coméreio sio cons-
tantes. Ele reconhecia que ambos flutuam durante o ciclo comercial, mas sempre tendem a
retornar a um nivel de equilibrio. A tendéncia em diregdo 4 estabilidade em 7" também depen-
de do equilibrio de emprego rotal, pois com desemprego considerdvel, um aumento em M pode
muito bem elevar 7, em vez de P. O volume de coméreio também cresce no longo prazo com
a alteragio na populagio, a eficiéncia da produgio e assim por diante, Ainda assim, no curto
prazo, com uma economia completamente empregada, a quantidade de moeda em circulagio
normalmente determina o nivel de preco. Ele escreveu:

Violtamos i conclusio de que a velocidade de circulagio da moeda ou de depdsitos € indepen-
dente da quantidade de moeda ou de depdsitos. Nenhum motivo foi ou & aparente, que pos-
sa ser atribuido, para mostrar por que a velocidade de circulagio da moeda ou de depésitos
deveria ser diferente, quando a quantidade de moeda ou de depésitos ¢ grande, do que ela é
quando a quantidade € pequena.

Ainda resta uma maneira aparente de fugir da conclusio de que o tnico efeito de um
aumento na quantidade de moeda em circulagio serd aumentar os pregos. Pode-se dizer —
na realidade, ji se disse — que esse aumento resulta em um maior volume de coméreio. Ago-
ra continuamos a mostrar que (exceto durante o perfodo de transigio) o volume de comér-
cio, como a velocidade de moeda", ¢ independente da quantidade de moeda. Uma inflagio
da moeda nio pode aumentar o produro de fazendas e Fibricas, nem a velocidade da frota de
trens ou navios. O fluxe de negécios depende de recursos narturais e de condiges técnicas,
nio da quantidade de moeda. Todo o maquindrio de produgio, transporte ¢ venda ¢ uma
questao de recursos fixos ¢ de téenica, nenhum dos quais depende da quantidade de moeda.
{...) Concluimes, portanto, que uma alteragio na quantidade de moeda nio aferard signifi-
cativamente as quantidades de bens vendidos em moeda.

Assim, portanto, ao dobrar-se a quantidade de moeda: (1) os depdsitos sujeitos a verifica-
¢ao irdo normalmente dobrar na mesma proporgio e (2) isso nio afetard significativamente
a velocidade de circulagio de moeda ou os depésitos ou o volume de coméreio. Ocorre, en-
tho, necessdria e matematicamente, que o nivel de pregos deve dobrar. (...)

Podemos reafirmar, portanto, em que sentido causal a teoria quantitativa é verdadeira. Ela
¢ verdadeira no sentido de que wm dos efeitos marmais de um aumento na quantidade de moe-
da & um auments exatamente proporcional no nivel geral de pregos.”

10, N.R.T. Circulagio.
11 Trvine Ficher The nurehaerne nawer af manen Weava Varke: Marmillan 1911 n 184,187
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Qual ¢ 0 “mecanismo de transmissio” por meio do qual aumentos ou redugdes em M pro-
vocam alteragbes em /% De acordo com Fisher, as pessoas desejam manter uma quantidade espe-
cifica de balancos de caixa em relagio aos seus gastos (devemos nos lembrar do 4 de Marshall).
O aumento no montante de moeda na economia altera sua taxa ideal, fazendo com que os indi-
viduos reajustem suas relagbes moeda/gasto aumentando seus gastos. Esse gasto adicionado ele-
va os pregos dos produtos na mesma proporgio que o aumento de moeda na economia. Assim,
existe um vinculo direto, dizia Fisher, entre aumento de moeda e aumento de pregos. Lembre-
mos que Wicksell tinha enfatizado um vinculo indireto: a criagio de moeda provocaria alrera-
gbes na taxa de juros bancdria, que definiria alterages na poupanga ¢ no investimento, que pro-
vocaria, finalmente, uma alteracio no nivel de pregos™,

Politica monetaria

A teoria quantitativa da moeda oferece uma maneira de estabilizar o nivel geral de pregos e, por-
tanto, a economia: o controle rigido da quantidade de moeda em circulagio. Isso pode ser obri-
do com papel-moeda resgativel, mas Fisher tinha uma visio obscura da solugdo, antes da
Grande Depressio da década de 30. O papel-moeda nio resgatdvel em ouro tende a despertar
a desconfianca piblica, a ser facilmente emitido em demasia pelas autoridades monerdrias, a
provocar especulagio ¢ a alinhar devedores em uma campanha por inflagio. O plano que ele
defendia faria o papel-moeda resgativel sob demanda, ndo em qualquer valor necessdrio, ou
moeda, ou ouro, mas em uma quantidade de ouro que representaria um poder de compra cons-
tante. O poder de compra do délar permaneceria, portanto, constante. Quanto mais ouro em
um délar, mais um délar compraria e menores seriam os pregos, e vice-versa.

De acordo com o plano de Fisher, primeiro abandonariamos as moedas de ouro e urili-
zariamos somente certificados de ouro — papel-moeda resgatdvel em barras de ouro. O gover-
no variaria a quantidade de barras de ouro que ele trocaria por um délar em papel, ou seja,
ele variaria o prego do ouro para manter a estabilidade no nivel geral de pregos. Se o indice
de pregos aumentasse 1%, indicando, portanto, que o indice do poder de compra era muito
baixo, o valor do délar em ouro aumentaria 1%. S¢ o Indice de pregos cafsse 1% abaixo da
paridade, o valor do délar em ouro seria reduzido em 1%. Se essa alteragio de valor nio cor-
rigisse completamente a alteragdo indesejdvel de precos, outras alteragdes na mesma diregio
seriam necessdrias,

Se um fluxo de ouro entrasse em circulacio de fontes domésticas ou externas, certificados
de ouro desnecessdrios ocasionariam um aumento no prego, de acorde com a teoria quantita-
tiva da moeda. A redugio no prego do ouro diminuiria a oferta de certificados de ouro por dois
motivos: primeiro, o depésito de ouro com o governo seria desestimulado. Segundo, as pessoas
trocariam seu papel-moeda por ouro. A moeda em circulagio seria, portanto, reduzida e os pre-
gos seriam forgados para baixo. Se, de maneira alternativa, o ouro estivesse sendo exportado, os
pregos cairiam 3 medida que a moeda em circulagio fosse reduzida, O aumento no prego do
ouro inverteria o fluxo de saida e, porranto, restauraria o nivel de pregos anterior:

12. Isso mdo deve sugerir que Wicksell nio renha reconhecido esse efeiro denominado equilibrio real. Consulre
Intevest and prices, de Wicksell, p. 39-40.
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O plano colocaria um fim, de uma vez por todas, a um mal rerrivel que, por séeulos, tem
atormentado o mundo, o mal da desorganizagio de contratos ¢ entendimentos monetidrios.
Todos os contratos, atualmente, embora realizados nominalmente, sio falsificados com pe-
sos e medidas falsos urilizados para fornecer earvio ou grio",

Fisher, como a maioria dos monetaristas, acreditava que as flutuagdes no prego eram a causa,
¢ ndo o resultado, de Hlutuagoes nos negdcios. A estabilizagio dos pregos, portanto, por meio do
controle da quantidade da moeda eliminaria o ciclo de negécios. Em um artigo publicado em
1925, ele concluiu que as “alteragdes no nivel de pregos explicam, quase completamente, as flu-
tuagbes no comércio, para o perfodo de 1915 a 1923”. Anteriormente ele havia declarado:

Se eu fosse escolher uma comparagio fisica, nio seria o balango do péndulo de um relégio, mas
o balango das drvores ou de seus galhos. S¢, na floresta, puxarmos um galho ¢ o deixarmos vol-
tar, definiremos um movimento para a frente e para trds. Esse ¢ o ciclo real, mas, se nio hou-
ver nenhuma outra alteragio, o balango logo cessard e o galho ficard novamente imdvel.

Uma outra objegio 4 reoria da regularidade ciclica no negdcio € que ela negligencia o “atri-
to". O galho, depois de curvado e deixado sozinho, logo pdra de balangar. O mesmo aconte-
ce com uma cadeira de balango e com um péndulo em um relégio que parou. O atrito os le-
va a0 repouso. Para que eles continuem se movendo, uma forga externa deve ser aplicada.
Assim, nos negdcios, devemos supor que o efeito de qualquer alteragio inicial logo se dissi-
paria, depois de muito poucas oscilagdes de amplitude rapidamente decrescente. O ciclo
comercial resultante pararia rapidamente de uma vez, se dependesse apenas de suas préprias
reaghes. Para que ele continuasse seu movimento, deve ser aplicada uma forca externa. Mas,
a menos que essa forga externa também seja ciclica, e, além disso, que o ritmo dessa forga ou
forgas esteja em sincronia exaa com o préprio péndulo dos negécios, essas forcas externas
nio perpetuario, mas, sim, ofuscario o ciclo, como o vento que sopra nas drvores. Nio pode-
mos imaginar nada andlogo ao “escape” de um relégio que tio gentilmente temporiza a forga
externa para manter o balango narural do péndulo.

Eu, portanto, nio tenho fé nenhuma “ne” ciclo de negdcios. Nio duvido que, depois de
qualquer alteragio em uma diregio ou em outra, 0s negdcios tendam a voltar ao normal (e
muito pouco além), assim como o faz a drvore™.

Apés o crash de 1929, Fisher viu o crescimento de dividas como a maior causa de defla-
¢do ¢ depressdo. Dividas excessivas levam i liquidagio, jogando os bens no mercado. Pregos de
bens em queda levam a uma maior pressio pela liquidacio de dividas. Fisher passou a acredi-
tar que as fluruagdes na demanda por depdsitos sio a maior causa de flutuagbes nos negdcios.
Em ourtras palavras, ele perdeu a fé no relacionamento estdvel entre a moeda € a demanda por
depdsitos. Também aceitou, implicitamente, uma critica de seu plano de estabilizagio anterior
— a de que as contas correntes, como meio de pagamento, sio tio vastas, se comparadas is
reservas de ouro por tris delas, que pequenas alteraches no prego do ouro tém pouco efeito no
nivel médio de pregos.

13. Irving Fisher. Stabifizing the dollar. Nova York: Macmillan, 1920, p. 108.
14. Irving Fisher. Our unstable dollar and so-called business cycle. Journal of the American Statistical Associa-
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A solugdo de Fisher era exibir 100% de reservas por trds das demandas por depésiros, sepa-
rando o processo de criagio e destruigio de moeda do negécio dos bancos. Primeiro, uma
comissio de moeda do governo se ofereceria para comprar ativos bancirios liquidos (até 100%
dos depésitos em conta corrente dos bancos) para moeda ou emprestar moeda aos bancos com
esses arivos como seguranga. Em seguida, todo o dinheiro teria de ser 100% garantido pelas
reservas de moeda. Em ourras palavras, a demanda por depésitos seria, literalmente, depésitos,
consistindo em moeda mantida em crédito para o depositante. Os bancos poderiam emprestar
somente sua propria moeda ou a moeda colocada em contas de poupanga. Isso eliminaria cor-
ridas aos bancos, faléncias bancdrias, muito da divida do governo ¢ a maioria dos ganhos dos
bancos. Os bancos teriam de cobrar pelo servigo de depdsito para serem compensados por sua
perda de ganhos, quando o scu poder para criar crédito fosse destruido. O maior beneficio da
politica de Fisher seria a eliminagio de grande inflagio e deflagio monetdrias, mitigando, a par-
tir dai, os booms e as depressies econdmicas.

Para estabilizar o poder de compra do délar, a comissio de moeda precisaria comprar titu-
los quando o indice estivesse abaixo da paridade oficial ¢ vender quando estivesse acima. O
mecanismo, hoje familiar, de operagées de mercado aberto do sistema do banco central seria
um substituto para as variagdes do prego do ouro, que Fisher defendeu anteriormente. O pais
j4 rinha safdo do padrio do ouro quando ele comegou a defender esse plano “100% moeda”, e
Fisher ndo era a favor de se voltar para o padrio do ouro.

E claro que Fisher nio pensava que os ciclos de negécios sio inerentes & economia. Ele
considerava sua causa quase inteiramente monetdria e argumentava que sua cura seria eferuada
pela estabilizagio dos pregos. Em 1936, Fisher escreveu:

Como explicagies do chamado ciclo de negécios, ou ciclos, quando eles realmente sio sérios,
duvido da adequabilidade da produgio excessiva, baixo consumo, capacidade excessiva, des-
locamentao de prego, ajuste errado entre a agricultura ¢ os pregos industriais, confianca exces-
siva, investimento €xcessivo, POUPANGa eXCessiva ¢ Zasto excessivo.

Eu me aventuro a dar a opinido, sujeita 3 corregiio sob submissio de evidéncia furura, de
que nos beems e depressbes realmente grandes do passado, cada um dos fatores mencionados
acima desempenhou um papel subordinado, se comparado a dois fatores dominanres, isto €,
(1} o endividamento excessivo (especialmente na forma de empréstimos bancdrios) em
primeiro lugar, (2) € a deflagio (ou valorizagio do délar) logo em seguida. Além disso, onde
todos os outros fatores se tornam conspicuos, eles sio geralmente simples efeitos ou sintomas
desses dois.

Embora relativamente pronto para mudar minha opinido, tenho, atualmente, uma forte
convicrdo de que essas duas enfermidades econdmicas, que podem ser chamadas “doenca da
divida” e “doenga do délar”, sio, nos grandes booms e depressbes, causas mais importantes
que rodas as ourras juntas',

Fisher fez um trabalho maravilhoso em economia maremdrica, estatistica e em ntimeros-
indices. Foi um pioneiro no desenvolvimento do nove campo da econometria (Capitulo 18), que
tornou os métodos estatisticos uma parte da andlise econémica, em vez de simplesmente um
mero adjunto dela. Foi honrado por suas contribuigées, sendo eleito presidente da American

Economic Association, da American Statistical Association e da Econometric Society.

15. Irving Fisher. 100% money. 2. ed. Mova York: Adelphi, 1936, p. 120-121,
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RALPH GEORGE HAWTREY

Ralph George Hawtrey (1879-1975) foi um funciondrio do tesouro britinico que encontrou
tempo para escrever muitos livros sobre a economia monetdria. Sua principal preocupagio eram
as flutuagdes nos negdcios, que ele atribuia muito i instabilidade de crédito. Poderia haver ou-
tras causas de fluruagdes, ele admitia, mas elas sio menos importantes e podem ser controladas
por dispositivos monetdrios.

Teoria monetaria do ciclo comercial

A principal figura do esquema de Hawtrey nio € o produtor, mas o comerciante ou negocian-
te do atacado, ¢ o principal fator ¢ a taxa de juros. Se os bancos aplicarem restri¢des de crédito,
o efeito direto na produgio na agricultura, na mineragio e na fabricagio provavelmente serd
pequeno. O lucro dos produtores depende da produgio, € eles ndo podem reduzir o capital de
giro abaixo de um certo nivel sem reduzir a produgio. Se os produrores contarem com emprés-
timos tempordrios, a cobranga de juros, mesmo a uma taxa alta, serd um item de menor impor-
vincia entre seus custos.

Os atacadistas, em comparagio, sio muito sensiveis 3 raxa de juros. Eles emprestam moe-
da para manter estoques ¢, como sua margem comercial € muito pequena, as cobrangas de juros
sio um componente importante de seus custos. Cobrancas de taxas de juros mais altas aumen-
tarao o custo do transporte de bens, ¢ eles terdo de reduzir seus estoques. Menores taxas de juros
facilitardo a manutencio de grandes estoques de bens. Os comerciantes tomam a iniciativa na
produgio aumentando ou reduzindo pedidos. Suas operagies de empréstimo sao influenciadas
nio s6 pelas condigbes em que o banqueiro estd disposto a emprestar, mas também pelo nivel de
demanda e pelas perspectivas de movimentos de precos no mercado. Se a expectativa for de
aumento nos pregos, eles desejario aumentar os estoques para fazer um lucro extra. Ao fazer is-
s0, devem considerar a cobranga de juros para a moda adicional que devem pegar emprestado,
pois a cobranga de juros extra ¢ certa, enquanto o aumento nos pregos ¢ especulagio.

Por que ocorrem flutuagées no comércio? Por causa da instabilidade de crédito inerente
que trabalha, por meio dos comerciantes, para desequilibrar o restante da economia em parti-
das cumulativas de um equilibrio estdvel:

Se os bancos aumentarem seu empréstimo, ocorrerd uma liberagio de moeda ¢ um aumento
da renda ¢ do gasto [com consumo ¢ bens de investimento] do consumidor. O aumento no
gasto dos clientes significa maior demanda por bens em geral, e os comerciantes véem seus
estoques de produtos diminuir. Dai, resultam mais pedidos aos produtores, um aumento na
atividade produtiva, na renda e no gasto do consumidor e na demanda, ou seja, uma redu-
3o maior de estoques. Uma maior atividade significa maior demanda, ¢ uma maior deman-
da significa maior atividade. Um circulo vicioso ¢ instalado, uma expansio cumudariva da adi-
vidade produtiva.

A atividade produtiva nio pode crescer sem limite. A medida que o processo cumulativo
leva uma inddstria apds a outra para o limite da capacidade produriva, os produtores come-
¢am a cotar pregos cada vez mais altos. O clrculo vicioso nio é quebrado, mas o crescimen-
o cumulative da atividade abre caminho para um aumento cumulativo de pregos, O circu-
Io vicioso da inflacio estd instalado.
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Depois que a expansio da demanda foi definitivamente iniciada, ela continuard por si sé.
Nenhum encorajamento posterior dos bancos aos mutudrios € necessdrio.

Um principio semelhante se aplica 2 uma retragio da demanda. Suponha que os bancos
tomem medidas para reduzir seu empréstimo. Uma absorgio de moeda ¢ uma retragio da
renda e do gasto do consumidor [sobre o consumo ¢ os bens de investimento] se seguirao. A
demanda caird, os estoques de produtos acabados dos comerciantes se acumulardo, os pedi-
dos aos produtores serio cortados. Atividade reduzida significa demanda reduzida, ¢ deman-
da reduzida significa atividade reduzida.

O circulo vicioso da depressio é a contraparte do circulo vicioso de atividade, exceto que
ele nio encontra nenhum limite definido, como a capacidade produriva impde no caminho
da atividade crescente. Mas o declinio na atividade certamente serd acompanhade por uma
queda nos pregos no atacado, pois os produtores fardo concessdes, cada um deles se esforcan-
do para obter a maior participagio possivel do montante limitado de demanda, para manter
sua planta funcionando. Aqui vemos o circulo vicioso da deflagio'.

Politica monetaria discricionaria

O banco central pode regulamentar o crédito ¢, portanto, promover a estabilidade. Algumas
vezes, ele simplesmente tem de modificar uma tendéncia 4 expansio ou retragio. Outras vezes,
ele deve inverter a tendéncia. Como a tendéncia existente possui um certo momento, € neces-
sdria uma forga significativa para inverté-la. O maior perigo € que a ag3o serd tardia demais ¢ o
sucesso, portanto, mais duvidoso. Se ocorrer, por exemplo, um circulo vicioso de inflagio, pode
haver tal pressio por empréstimos que somente uma recusa franca em emprestar pode canceld-
la. O banco central anulard, portanto, sua fungdo como emprestador, como um tltimo recur-
so. De maneira semelhante, uma depressio pode causar pessimismo entre os comerciantes ¢,
portanto, cles ndo serdo induzidos a emprestar.

Hawtrey recomendou vdrias solugdes para restringir a instabilidade de crédito e a conse-
qiiente instabilidade da atividade econémica: operagbes de mercado aberto do banco central,
alteragbes na taxa de redesconto e variagbes nos requisitos de reserva dos bancos comerciais. Se
a renda nacional tiver de ser mantida constante, tanto o erédito como a moeda devem variar, O
aumento nas taxas de juros e a restrigo das reservas do banco podem inibir a inflagdo, pois es-
sas politicas podem sempre ser levadas ao ponto em que se tornam efetivas. Mas o inverso nio
¢ necessariamente verdadeiro. Dinheiro barato e maiores reservas bancirias podem nio estimu-
lar uma retomada. Quando a demanda por bens € baixa, os vendedores no atacado procuram
reduzir seus inventdrios, cortando suas compras a um nivel abaixo de suas vendas. Mas se as
vendas cairem mais rapidamente do que eles esperam, os bens em estoque poderio, na realida-
de, aumentar. Em uma situagio dessas, os vendedores no atacado nio podem ser induzidos a
tomar emprestado, mesmo a taxas muito baixas de juros, para aumentar o montante de bens
disponiveis. O resultado ¢ o que Hawtrey chamou de um completo bloqueio de crédiro, com a
estagnagio econdimica e a profunda depressio, como nos anos 1930, “Um bloqueio ¢ uma ocor-
réncia rara, mas, infelizmente, nos anos 30, ele veio como uma praga no mundo e surgiram pro-
blemas que ameagaram a civilizagio de destruicao™.

16. B. G. Hawtrey. The art af central banking. Londres: Longmans, Green, 1932, p. 167-168. Reimpresso com
permissio da editora
17. R. G. Hawtrey. Capital and employment. 2. ed. Londres: Longmans, Green, 1952, p. 79.
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HAWTREY E A POLITICA MONETARIA ATIVA, DE 1982 ATE HOJE

Ralph G. Hawtrey enfatizou a necessidade de poli-
tica monetdria na hora certa pelo banco central
para interromper tanto o ‘circulo vicioso de infla-
gio” como o “circulo vicioso de deflacio” ou a
depressio, porém ressaliow:

Embaoca seja possivel parar [essa depressia]
romando medidas imediatas para relaxar o
erédito com o tempo, muite melhor seria
regulamentar o erédito o tempo todo, de
mede que nenhum dos dois dreulos vicie-
s0% jamais ocorresse de maneira séria. Em
condigies de trangiiilidade, o crédito res-
ponde facilmente aos movimentos mode-
rados para cima e para baixo da taxa [de ju-
ros] bancdria. Se esses movimentos fossem
senpre iniciados em tempo, as condighes
nunca precisariam ser diferentes das de
rranqililidade em um sentide monetdrios.

Da metade para o final dos anos 1980 e inicio
dos anos 1980, a politica monetdria ativista wrnou-
s¢ central na tentativa do governo dos Estados
Unidos de estabilizar a economia. Um motivo para
esse papel principal foi que a politica fiscal (alveragoes
no gasto governamental e nos impostos para estabi-
lizar a cconomia) estava dormente. As pesquisas poli-
ticas € as escolhas dos eleitores deixavam claro que os
cidadios eram contra aumentos de impostos, inde-
pendentemente de como eles eram racionalizados.

Inversamente, as redugbes de impostos eram
amplamente deixadas de fora por causa dos vdrios
déficits orcamentirios federais. Os déficits com al-
tos recordes também tomaram os aumentos nos
gastos do governo economicamente incontroldveis,
Além disso, uma oposicio enorme dos grupos de
interesses especiais envolvidos geralmente bloguea-
va redugdes propostas nos gastos governamentais.
Resumindo, os grandes déficits dos Estados Unidos
¢ o clima politico dos anos 1980 e inicio dos 1990
congelaram a politica fiscal dos Estados Unidos.

a. B G. Hawtrey, Capital and Employment, op. cit.,
p 113,

A tarefa de estabilizagio da economia ficou,
portanto, para 0 Banco Central (o “Fed”, Federal
Reserve). Por esse motivo, o periodo pés-1982 nos
Estados Unidos serve como um bom estudo de ca-
so da politica monetdria ariva. Entre 1982 & 1989,
o Fed, portanto, procurou projetar uma “arerrissa-
gem sem problemas” para a economia em alto véo.
Seus objetivos incluiam taxas de juros mais altas,
uma leve desaceleragio no crescimento da econo-
mia ¢ um declinio na inflagio — tudo enquanto
EVitava 4 recessio,

A cconomia aterrissou de acordo com seu
préprio scripr. Altas taxas de juros, juntamente
com alto endividamento do consumidor, para pro-
duzir a oitava recessio pds-Segunda Guerra
Mundial. O Fed reagiu facilitando as taxas de ju-
ros, cxatamente como Hawtrey suﬁ:rln'q. .H.Pés
nove meses de recesslo, a economia comegou, len-
tAMente, a se TECUPErar, Mas 533 recuperacio era
tio anémica que uma recessao de “dupla imersio”
parecia possivel, O Fed novamente tomou medi-
das, dessa vez derrubando drasticamente as taxas
de juros. Essas taxas de juros mais baixas auxilia-
ram na recuperagio €, em 1993, a economia tinha
comegado uma expansio sustentivel. A expansio
foi suficientemente vigorosa para acomodar um
aumento importante nas taxas de juros em 1995.
O aumento na taxa de juros, juntamente com o
forte crescimento ccondmico, elevaram ranwo a
receita com impostos, que o déficit no orcamento
federal atingiu um excedente em 1999, Enquanto
iss0, 0 Fed ajustou as taxas de juros para manter a
expansao viva ¢ a inflagio baixa.

A experiéncia de 1982-1999 reforgou a visio
de que a politica monerdria ativa € 1l para impe-
dir “circulos viciosos” de inflagio e depressio. No
entanto, os cconomistas modernos concordam
que a politica monetdria permanece uma arte
imperfeita. O consenso arual ¢ de que ela pode aju-
dar a melhorar os ciclos de negécios, mas nio
necessariamente elimind-los,
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A maneira de evitar um bloqueio, Hawtrey decidiu, ¢ adotar a agio adequada durante o
boom anterior. Uma agao precoce deve ser empreendida para parar a expansio monetdria exces-
siva. Quando a taxa bancdria ¢ elevada de maneira suficiente, o boom ¢ invertido. Apés a inver-
sd0, ocorre que a taxa bancdria deve ser reduzida rapidamente para evitar uma inflagio cumu-

lativa e viciosa:

Quando supomos que a alta taxa bancdria fez o seu trabalho, isso significa que ela superou
com &xito o circulo vicioso de expansio e iniciou um circulo vicioso de deflagao. Para que-
brar o circulo vicioso de deflagio, é essencial infundir nos comerciantes uma tendéncia sufi-
cientemente concentrada de aumentar suas compras. Na época em que suas compras ainda
estio adaptadas s tendéncias restritivas de uma alta taxa banciria, uma transicio repenting
para uma baixa taxa bancdria terd esse efeito. Se a transigio for atrasada e se espalhar por um
intervalo maior, seu poder, a qualquer momento, pode ser insuficiente, ¢ o circulo vicioso de

deflagio continuard a ganhar impeto, até que ele se torne irresistivel .,

O conceito de Hawtrey do mercador como uma figura crucial na vida economica talvez
tenha sido mais adequado para a Inglaterra do que para qualquer outro lugar, pois a Inglaterra
era, na época, o lider no comércio mundial. Sua posigio declinante no comércio mundial ror-
na essa visio menos controldvel hoje, A fé ndo-critica de Hawtrey na eficicia da politica mone-
tdria discriciondria por meio de operagbes de mercado aberto o rornou bem popular nos Esta-
dos Unidos durante os anos 20, pois a idéia que prevalecia na época era a de que o sistema do
Federal Reserve poderia estabilizar a economia com o dispositivo. Sua identificagio licida das
ferramentas de politica monerdria foi, na realidade, uma contribuigio duradoura para a econo-
mia. A énfase precoce de Hawtrey na importincia dos inventirios recebeu reconhecimento ca-
da vez maior dos economistas em décadas recentes. Alguns economistas identificaram as flutua-
¢bes no estoque de bens nio-vendidos como um dos principais fatores no entendimento de
expansdes e excecdes pos-Segunda Guerra Mundial.

Nota: Os capitulos posteriores revelario que os economistas, mais tarde, refinaram, expan-
diram e, em alguns casos, reorientaram as contribuigoes de Wicksell, Fisher ¢ Hawrtrey. Alguns
dos principais debates econdmicos de nossa época estio firmemente enraizados no solo cultiva-
do por esses economistas. Dois exemplos de tais debates sio o desacordo em causas de instabi-
lidade macroeconémica e a controvérsia com relagio a eficiéncia relativa da politica monetdria
discriciondria versus regras monetdrias.

Perguntas para estudo e discussao

1. Identifique brevemente e estabelega a importincia de cada um dos seguintes pensadores ¢ con-
ceitos para a histéria do pensamento econdmico: Wicksell, taxa de juros normal ou narural,
taxa de juros bancdria, poupanga forgada, Fisher, taxa de impaciéncia, taxa de oportunidade
de investimento, teoria quantitativa da moeda, efeito do equilibrio real, efeito de Fisher,
Hawtrey, operagbes de mercado aberto e bloqueio de crédiro.

18. Hawtrey, Capival and Employment, op. cit., p. 113,
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2. Suponha que a taxa de juros natural simplesmente se iguale  taxa de juros bancdria. Ocor-
rerd inflagio ou deflagio, de acordo com Wicksell? Explique, relacionando sua resposta a
investimento € poupangi.

3. Discura a seguinte declaragio: Wicksell pensava que o foco na politica monetdria deveria ser
a taxa de juros, Fisher acreditava que deveria ser o estoque de moeda.

4. Suponha que a sociedade se torne mais impaciente, que seus membros desejem consumir
mais bens hoje em vez de esperar consumi-los no futuro. Qual serd o impacto na taxa de ju-
ros de equilibrio, de acordo com Fisher?

. Explique a disting3o entre as raxas de juros reais e nominais. A quem creditamos essa distingio?

6. Suponha que uma nagio que tem um sistema bancdrio de reserva fracional tenha decidido
adorar, sem aviso, um outro tipo de medida, um requisito de 100% de reserva. O que vocé
esperaria que acontecesse com o nivel de pregos? Explique seu raciocinio. Como a proposta
de Fisher para um requisito de reserva de 100% espera eliminar esse problema?

7. De acordo com Hawtrey, como um banco central poderia reduzir o estoque de moeda na
economia? Com base no conhecimento obtido com licoes de economia anteriores, explique
cada uma das trés ferramentas para a politica monetiria.

8. O que existe em comum entre as teorias econdmicas de Wicksell, Fisher ¢ Hawtrey? Que
diferencas distintas existem?

L
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CAPiTULO 17 )

A ESCOLA NEOCLASSICA —
PARTIDA DA CONCORRENCIA PERFEITA

A teorias da concorréncia imperfeita estio bem no escopo e tradigio da escola marginalista
ou neocldssica. Embora essas teorias nio estivessem totalmente desenvolvidas até o inicio dos
anos 1930, elas tém raizes muito mais profundas. Por exemplo, lembremos que Cournot desen-
volveu modelos de monopélio e duopélio logo no inicio de 1838 e que Edgeworth e Wicksell
analisaram situagbes em que as curvas da demanda que os concorrentes enfrentavam eram
menos do que perfeitamente eldsticas. O interesse na concorréncia imperfeita surgiu por causa
da lacuna na teoria econdmica entre modelos perfeitos de concorréncia € monopélio e porque
a teoria da concorréncia perfeita estava se tornando cada vez mais inconrtroldvel. A concorrén-
cia perfeita se aplicava mais completamente 2 agricultura, mas mesmo ld a teoria estava se tor-
nando menos adequada para as condigdes modernas do que tinha sido em épocas anteriores.
Quando somente alguns poucos compradores se ofereciam para comprar produrtos agricolas em
um mercado local, como o fumo, a carne, o grioe o leite, a concorréncia perfeita ndo mais rei-
nava. Além disso, embora a andlise convencional da formagio de pregos ajudasse a identificar
os impactos econdmicos secunddrios da intervengio crescente do governo na agricultura, essa
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De acordo com muitos economistas, a teoria neocldssica de concorréncia perfeita tinha
ainda menos aplicabilidade direta para a produgao industrial moderna e o comércio do que para
aagricultura. A reoria pressupde muitos compradores e vendedores, todos lidando com um pro-
duto perfeitamente homogéneo, de modo que nenhum individuo tenha influéncia perceptivel
no mercado. Os compradores, portanto, sio completamente indiferentes com relagio a qual
vendedor escolher. Em um mundo assim, cada vendedor pode dispor de qualquer quantidade
de bens ao prego do mercado, e nenhuma publicidade, nenhum nome de marca e nenhuma arte
de vender sdao necessdrios, Esse, diziam os criticos, é obviamente um mundo relativamente abs-
trato e simplificado! Hoje, a maioria dos economistas concordaria que o modelo de concorrén-
cia perfeita fornece nsights importantes a natureza ¢ aos resultados da concorréncia, mas nio
descreve de maneira precisa a maioria dos mercados nacionais ¢ internacionais.

A metodologia das reorias de concorréncia imperfeita discutidas neste capitulo mostra todas
as caracterfsticas da escola neocldssica. A metodologia lida com a abordagem do marginalismo e
da microeconomia de uma maneira abstrata, dedutiva e subjetiva, ¢ sua economia supée um mun-
do racional, estirico e momentaneamente inalterado que tende ao equilibrio. Pouco existe nessas
teorias para explicar as fluruagbes, o crescimento e a alteragio como um processo dinimico.

Ao mostrar como os monopdlios podem elevar os pregos acima do equilibrio comperiti-
vo para levar a lucros econdmicos no longo prazo, as teorias relativas 4 concorréncia perfeita
influenciaram na criagio de uma maior disposicao entre os economistas em aceitar politicas
antitruste mais rigorosas ¢ a regulamentagio governamenral dos lucros dos monopélios de uti-
lidade. As teorias, portanto, forneciam a base légica para os objetivos do governo que tinham
sido decretados quase meio século antes. Persistia a esperanga de que a agio rigorosa do gover-
no para encorajar a concorréncia inverteria a rendéncia na direcio de grandes empresas que
remontavam a 1870, nos Estados Unidos, e ainda antes, na Inglaterra. As supostas béngios da
concorréncia perfeita que alguns economistas ainda esperam obter representam uma reagio ao
monopdlio e um exercicio de futilidade. Nio podemos recuperar uma economia do tipo da con-
corréncia p:rﬁ:i:a em uma época de concorréncia internacional e, mesmo que pudéss«:mns. nio
seria uma economia de grande estabilidade, crescimento e eficiéncia. Na realidade, a concor-
réncia perfeita como uma meta foi amplamente substituida pela “concorréncia manejivel”, que
representa um compromisso entre a concorréncia perfeita e o oligopélio.

Com essas adighes i teoria neoclissica, aprendemos que, sob a concorréncia monopolista,
mesmo na falta do poder para realizar um lucro de monopélio, os pregos provavelmente serio
maiores ¢ a produgio menor do que na concorréncia perfeita. Além disso, em condigoes de con-
corréncia monopolista e monopsénio, os fatores de produgio nio recebem rendimentos equiva-
lentes ao valor de suas contribuiges marginais. Essas novas teorias, portanto, acabaram com a idéia
disseminada de que um sistema de empresa privada necessariamente resulta na melhor alocagio de
recursos produtivos e necessariamente recompensa todos os fatores de produgio adequadamente.

E admirdvel que as novas idéias tenham sido completamente desenvolvidas, de maneira
independente ¢ quase ao mesmo tempo, por Edward Chamberlin (nos Estados Unidos), Joan
Robinson (na Inglaterra) e Heinrich von Stackelberg (na Alemanha). A andlise de von Stackel-
berg o levou a abandonar roda a esperanca de uma ordem econémica, com excecio da forneci-
da pelo Estado. Se 0 mundo econdmico desintegrar em uma luta indtil de monopdlios sem uma
forca de integragdo, a forga do Estado deverd ser chamada para impor a ordem Nio ¢é de admi-
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rar que von Stackelberg tenha adotade o fascismo veementemente. Veremos que Chamberlin e
Robinson chegaram a conclusdes bem menos radicais.

Nossa atengio central, no restante deste capitule, se concentrard em Chamberlin ¢ Robin-
son, cuja contribuigio coletiva foi explorar vdrias situagdes que se encontram entre a concor-
réncia perfeita e 0 monopélio perfeito. Mas, antes de abordar suas teorias, serd il discutirmos
resumidamente as idéias microeconémicas iniciais de Piero Sraffa.

PIERO SRAFFA

Piero Sraffa (1898-1983), um italiano que migrou para a Inglaterra, estudou sob a orientagio
de Marshall, lecionou na Universidade de Cambridge e foi editor da edigio definitiva da obra
completa e da correspondéncia de Ricardo. Quando a Franga caiu sob o ataque alemio em
1940, ele foi caprurado pelos ingleses como um inimigo estrangeiro. Keynes denunciou os
imbecis que estavam maltratando distintos académicos refugiados e escreveu: “Se ainda houver
algum simpatizante dos nazistas existente neste pals, devemos procurar no escritério de guerra
€ NO NOSS0 Servigo secreto, nio nos campos de internagio™.

Descobriremos, no Capitulo 22, que Production of commaodities by means of commodities
(1960), de Sraffa, o confirmou como um membro principal da escola de economia pés-keyne-
siana. Como tal, ele era critico do neoclassicismo. No entanto, seu trabalho anterior estava den-
tro da tradigio metodolégica do neoclassicismo ¢ foi seminal na geragio da critica emergente
da teoria da concorréncia perfeita.

Mo nimero de dezembro de 1926 do Economic Journal, Sraffa publicou um artigo impor-
tante. Nesse artigo, ele apontava que os custos unitdrios de produgio podem muito bem cair, 4
medida que a empresa aumenta sua escala de produgio. Os custos unitdrios podem ser reduzi-
dos por causa de economias internas, 3 medida que a empresa expande a produgio, porque os
custos gerais estao distribuidos por um nimero maior de unidades produzidas. Os custos uni-
tirios em queda sio incompativeis com a concorréncia perfeita (no extremo, isso pode levar a
um menopdlio natural). Se a empresa ficar mais cficiente 2 medida que seu tamanho aumenta,
haverd menos empresas e menos concorréncia. Assim, ¢ necessdrio abandonar o caminho da
livre-concorréncia e ir em diregio ao menopdélio.

Sraffa apresenta uma teoria bem-definida, mas ¢ importante lembrar que tanto a concor-
réncia perfeita como o monopélio natural sio casos extremos. Em setores com poucas empre-
sas, as forgas competitivas ainda podem prevalecer. Sraffa estd correto, no entanto, ao dizer que
duas condigdes podem quebrar a perfeigio dos mercados: (1) um tinico produtor pode afetar o
preso do mercado variando a quantidade de bens que ele oferece para venda; (2) cada produ-
tor pode se envolver na produgiio sob circunstincias de custos individuais decrescentes.

As duas condigbes tém mais caracteristicas de monopélio do que de concorréncia perfei-
ta. Um concorrente perfeito € um “tomador de pregos” e enfrenta uma curva de demanda hori-
zontal. Como pode vender tudo o que quiser ao prego do mercado, ele expande a produgao,
desde que o prego do mercado exceda seu custo marginal crescente. Centenas de empresas exis-
tem porque cada uma aringe um custo médio minimo em escala relativamente pequena. Mas,

1. N.R.T. Durante a Segunda Guerra Mundial, os americanos confinaram imigrantes estrangeiros (dos pafses
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uma empresa que tem poder de monopélio deve reduzir seu prego em rtodas as unidades de pro-
dugio para aumentar suas vendas. Ela tem, portanto, um incentivo para reduzir a produgio para
manter seu prego, sua receita ¢ seu lucro alvos. Além disso, como algumas empresas operam cus-
tos médios decrescentes em vez de crescentes, elas podem expandir sua escala de operagoes bem
além do tamanho pequeno que é consistente com a concorréncia perfeita.

A reoria tradicional diz que a expansdo de produgio de uma empresa é limitada por cus-
tos crescentes. Sraffa disse que essa expansdo de produgao ¢ limitada por causa da derermina-
¢do de pregos do monopélio.

Todos os dias, a experiéncia mostra que um nimero muito grande de empreendimentos —
e a maioria deles que produz bens de consumo manufaturades — funciona em condigdes de
custos individuais decrescentes. Quase todo produtor desses bens, se pudesse confiar que o
mercado em que ele vende seus produtos estaria preparado para comprar qualquer quantida-
de deles no prego atual, sem problema nenhum de sua parte, exceto o de produzi-los, amplia-
ria o seu negdcio significativamente. Nio ¢ ficil, em épocas de atividade normal, encontrar
um empreendimento que restringe, sistematicamente, sua prépria produgio a uma quanti-
dade menor do que a que poderia vender ao prego atual e que ¢, a0 mesmo tempo, impedi-
da de exceder esse prego pela concorréncia. Os homens de negdcios, que se consideram sujei-
tos a condigbes competitivas, achariam absurda a afirmagio de que o limite de sua produgio
deve ser encontrado nas condigbes internas de produgio de sua empresa, o que nio permite
a produgio de uma maior quantidade sem um aumento no custo. O principal obsticulo con-
tra 0 qual eles ém de lutar quando querem aumentar gradualmente sua produgio nio estd
no custo de produgio — que, na realidade, geralmente os favorece nessa diregio —, mas sim
na dificuldade de vender uma maior quantidade de bens sem reduzir o prego ou sem ter de
enfrentar despesas de marketing cada vez maiores. Essa necessidade de reduzir os pregos para
vender uma maior quantidade de seu préprio produto € apenas um aspecto da curva da
demanda normalmente decrescente, com a diferenca de que, em vez de estar relacionada com
o todo da mercadoria, qualquer despesa de marketing que seja necessdria para esse mercado
¢ simplesmente uma iniciativa cara (na forma de publicidade, representagio comercial, faci-
lidades para os clientes etc.) para aumentar a disposicio de mercado comprar o produto —
ou seja, elevar essa curva da demanda artificialmente’.

Em geral, cada empresa desfruta de vantagens especiais em seu préprio segmento protegi-
do do mercado total. Ela nio perderia todos os seus negdcios se elevasse seu prego e ndo tiraria
os negécios de seus concorrentes se reduzisse seu prego. Portanto, a empresa desfruta de certos
elementos de monopélio, mesmo em um mercado que parece competitivo, € a curva da deman-
da com que ela se depara se inclina para baixo ¢ para a direita:

Somos levados a atribuir a medida correta de importincia ao principal obstdculo que impe-
de o jogo livre da concorréncia, mesmo onde ela parece predominar, ¢ que a0 mesmo tempo
possibilita um equilibrio estivel, mesmo quando a curva da oferta para os produros de cada
empresa individual for decrescente — ou seja, a falta de indiferenca tanto da parte dos com-

2, Piero Sraffa. The laws of rerurns under competitive conditions. Eremomic fournal, n. 36, p. 543, dezembro
de 1926. Reimpresso com permissio da edirora.
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pradores de bens como entre os diferentes produtores. As causas das preferéncias mostradas
por qualquer grupo de compradores para uma empresa especifica sio da mais diversa naru-
reza ¢ podem variar do longo conhecimento pessoal e personalizado, da confianca na quali-
dade do produto, da proximidade, do conhecimento de requisitos especificos e da possibili-
dade de obter crédire aré a reputagio de uma marca registrada ou de um sinal ou de um nome
com altas tradigbes ou até recursos especiais de modelagem ou design no produto que — sem
constituir uma mercadoria distinta com o objetivo de arender a necessidades especificas —
tém como principal objetive distingui-lo dos produtos de outras empresas. O que esses ¢ os
muitos outros motivos possiveis para preferéncia ém em comum £ que sio expressos em uma
disposi¢io (que pode ser geralmente ditada como necessidade) da parte do grupo de compra-
dores que constituemn a clientela de uma empresa em pagar, se necessdrio, alguma coisa extra
para obter os bens de uma determinada empresa e nio de outra.

Quando cada uma das empresas produtoras de uma mercadoria estd nessa posigio, o mer-
cado geral para a mercadoria estd subdividido em uma série de mercados diferentes. Qual-
quer empresa que se aventure a se expandir além de seu préprio mercado, invadinde os mer-
cados de seus concorrentes, deve incorrer em pesadas despesas de marketing para superar as
barreiras pelas quais eles sio cercados, mas, por ourro lado, dentro de seu préprio mercado e
sob a protecio de sua prépria barreira, cada uma delas desfruta de uma posicio privilegiada,
por meio da qual obtém vantagens que — se nfio em amplitude, pelo menos em sua narure-
za — sdo iguais 35 desfruradas pelo monopolista comum’,

Em um setor estivel, disse Sraffa, uma empresa pude reduzir seu prego e, assim, aumen-
tar suas vendas e lucros em detrimento das empresas concorrentes. Se uma empresa elevar os
precos, no entanto, os lucros sio aumentados, sem prejudicar a concorréncia. Na realidade,
empresas concorrentes ganham no aumento dos pregos, pois elas sdo, assim, livres para aumen-
tar seus proprios precos, O segundo mérodo de aumentar os lucros €, portanto, mais aceitivel
para os homens de negécios do que o primeiro, pois os lucros sio considerados mais estdveis se
nio levarem a uma retaliagio dos concorrentes.

O artigo amplamente lido ¢ discutido de Sraffa desencadeou uma avalanche de pensamen-
tos ¢ escritos a respeito dos obstdculos da reoria econdmica atual.

EDWARD HASTINGS CHAMBERLIN
Edward Hastings Chamberlin (1899-1967) nasceu em La Conner, Washington, recebeu

seu diploma de graduagio da Universidade de lowa e obteve seu doutorado em Harvard,
onde posteriormente se tornou um professor. Publicou The theory of monopolistic competi-
tion em 1933, Esse importante livro uniu as teorias anteriormente separadas de monopé-
lio ¢ concorréncia ¢ procurou explicar uma gama de situagdes de mercado que ndo sdo nem
puramente competitivas nem totalmente monopolistas. Chamberlin dizia que os pregos de
mercado sio, na realidade, determinados tanto por elementos monopolistas, como por ele-
MEntos CoOmpetitivos.

3. Sraffa, op. cit,, p. 544-545.
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A teoria da concorréncia monopolista

Um conceito importante da teoria da concorréncia monopolista é o da diferenciagio de produ-
tos. Dentro de uma classe geral de bens, produrtos especificos sio “diferenciados se existir qual-
quer base significativa para distinguir os bens (ou servigos) de um vendedor dos de outros™. [s-
so implica que a curva da demanda de cada empresa inclina-se para baixo ¢, portanto, sua curva
de receita marginal deve ficar abaixo da demanda ou da curva de receita média. Chamberlin
estava entre os primeiros de muitos teéricos no final dos anos 1920 e inicio dos 1930 que apli-
cavam a idéia de receita marginal implicita no modelo de monopélio de Cournot®. Como sabe-
mos de discussies anteriores, a receita marginal ¢ a adicdo 2 receita total resultante da venda de
uma unidade adicional de produgio. Na concorréncia perfeita, com cada empresa capaz de ven-
der toda a sua produgio a prego corrente do mercado, a receita marginal € igual ao prego, ¢ as
curvas de receita marginal e da demanda sao linhas horizontais idénticas. Assim, se um fazen-
deiro puder vender todos os alqueires de trigo a $ 5 por alqueire, cada alqueire adicional ven-
dido adiciona $ 5 i receita total.

A situagio € bem diferente em mercados em que a concorréncia perfeita ndo prevalece.
Com uma curva da demanda com inclinagio para baixo, a curva de receita marginal se inclina
para baixo mais acentuadamente. Por exemplo, se um empresdrio pode vender um par de sapa-
tos por dia a um prego de $ 20, dois pares a $ 18 e trés pares a $ 16, em cada caso, excetuando
o primeiro, a receita marginal ¢ menor que o prego. A receita marginal € $ 20 para o primeiro
par, mas somente $ 16 para o segundo par. Isso pode ser calculado de duas maneiras: (1) a recei-
ta total vai de $ 20 ($ 20 X 1) para $ 36 ($ 18 X 2), um aumento de § 16; (2) o par adicional
de sapatos € vendido por $ 18, mas o prego do primeiro par teve de ser reduzido em $ 2 para
vender um segundo par (16 = 18 — 2). De maneira semelhante, a receita marginal obrida com
a venda do terceiro par de sapatos é § 12°

As curvas de custo com que uma empresa comum se depara sio as desenvolvidas por Ja-
cob Viner (reveja O Passado como Preimbulo 14-1). O custo marginal € a adigio ao custo to-
tal como o resultado de produzir mais uma unidade de produgio. A curva de custo marginal de
curto prazo para uma empresa comum tem a forma da letra U. Essa forma geral resulta da lei
de rendimentos crescentes e decrescentes, ou seja, curvas de custo em forma de U sdo obridas
da fungao de produgio de curto prazo mostrada anteriormente como a Figura 14-3.

Lembre-se de que, quando o custo marginal estd abaixo do custo médio, o custo médio
necessariamente cai. Quando o custo marginal é maior que o custo médio, o custo médio neces-
sa:ia.rntnl:c aumenta. Pﬂl‘[ﬂ.ntﬂ, 4 CUrva d.f CUSID margina] COrea a curva d: CLSTO médiﬂ ne pon-
to inferior desta dltima.

A obtengao de maximizagio do lucro para cada empresa é determinada no ponto de inter-
secgio das curvas de custo marginal e de receita marginal. Como a adigio i receita total com a
produgio de uma unidade a mais excede a adigio ao custo rotal, a adigio i produgio adiciona
ao lucro. Se, por outro lado, o custo marginal estiver aumentando e exceder a receita marginal,
ele paga para reduzir a produgio. Como Cournot havia apontade, o lucro mdximo ocorre

5. No entanto, Joan Robinson, ndo Chamberlin, recebeu o crédito por enfatizar a importdncia da receita mar-
ginal em teorias da empresa.
6. Se vocé ainda estiver confuso neste ponto, recomendamos rever a explicacio da Figura 12-1.
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somente na producio em que o custo marginal ¢ a receita marginal sdo iguais. Essa regra tinica
se aplica tanto A concorréncia perfeita como a0 monopélio, assim como a uma gama de situa-
¢oes entre eles. _

De acordo com Chamberlin, somente quando uma empresa desfrura de monopélio sig-
nificativo seu prego excederd o custo médio tanto no longo como no curto prazo. Quando mui-
tas empresas operam na concorréncia monopolista, a entrada livre no setor eliminard o lucro do
monopélio no longo prazo. A medida que mais empresas se oferecem para vender bens que sio
substitutos préximos, embora imperfeitos, um para o outro, cada produtor pode vender menos
bens a cada prego do que anteriormente. O equilibrio no longo prazo ocorre quando a receita
total de cada vendedor se iguala ao custo total (ou a receita média se iguala ao custo média).
Como um lucro normal € considerado um custo, a empresa estd obrendo somente um lucro
normal. Esse lucro é o que nio atrai mais participantes para o setor, nem faz com que empre-
sas saiam dele.

Essas idéias estio ilustradas gra.ﬁca.mr.m:c na Figura 17-1, baseada na prépria representa-
¢io de Chamberlin. A curva de custo médio da empresa, AC, inclui a taxa média de lucro —
ou lucro normal — necessdria para manter a empresa operando no longo prazo. Os bens po-
dem, portanto, ser vendidos ao custo médio ¢ ainda apresentar um lucro do ponto de vista da
contabilidade. O custo marginal, MC, é obtido a partir do custo total.

Para entender o pensamento de Chamberlin, vamos, primeiro, examinar a curva da
demanda D e a curva de receita marginal correspondente, MR, A curva da demanda inclina-se
para baixo porque a empresa pode aumentar suas vendas reduzindo seus pregos. Se ela aumen-
tar seus pregos, as vendas cairdo. Mesmo os clientes que sio fiéis a um vendedor especifico ou
ao produro (marca) aceitario produtos levemente diferenciados se o prego se tornar alto demais.
A curva de receita marginal MR fard intersecgio com a curva de custo marginal no nivel de pro-
dugio B. Como visto pela curva da demanda D, nesse nivel de maximizagio do lucro da
produgio, a empresa pode alterar o preco M. Esse preo também € a receita marginal de B uni-
dades e vemos que ele excede o custo médio em NS. Como N5 é o lucro por unidade, o lucro
total é a drea LMNS (NS ¥ LS).

Se a empresa desfrurar de poder de monopélio no longo prazo — por exemplo, se a par-
ticipagdo no setor for bloqueada —, essa situagio representard o equilibrio de longo prazo para
os custos ¢ a demanda descritos na Figura 17-1. O lucro extra ¢ lucro de monopélio do tipo
identificado por uma longa lista de contribuintes anteriores para o pensamento econdémico. Se,
no entanto, outras empresas estiverem livres para participar do setor, elas o fario para compar-
tilhar os lucros acima do normal. A medida que as empresas comegam a participar do setor, a
curva da demanda com que a nossa empresa se depara caird, declinando, finalmente, para D'
Uma olhada para a nova curva de receita marginal, MR’, revela que a empresa terd agora um
nivel de produgio A onde MR’ = MC e cobrard o prego R. Nesse preco e quantidade, a receita
média se iguala ao custo médio ¢, portanto, o lucro econdémico desaparece.

Para uma empresa que produz em um mercado de concorréncia perfeita, a curva da
demanda e a curva de receita marginal sio horizontais ¢ idénticas. No longo prazo, seriam
produzidas C unidades, ¢ o prego por unidade seria 7. Dal, a conclusio significativa de
Chamberlin:
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O prego ¢ inevitavelmente maior ¢ a escala de produgio inevitavelmente menor na concor-
réncia monopolista do que na concorréncia perfeira. (...)

O resultado comum dessa mistura de fatores € excesso de capacidade produriva [distincia
horizontal AC na Figura 17-1], para a qual nio hd corregio automdtica. Esse excesso de capa-
cidade pode se desenvolver, com certeza, na concorréncia perfeita, devido a erro de cileulo
da parte dos produtores ou a flutuagBes repentinas na demanda ou nas condiges de custo.
Mas ¢ peculiaridade da concorréncia monopolista que ela possa se desenvolver durante lon-
gos periodos sem riscos, pregos sempre cobrindo os custos, e possa, na realidade, rornar-se
permanente e normal por meio de uma falha de concorréncia de prego para fungio. A capa-
cidade em excesso nunca € eliminada, ¢ o resultado sio altos pregos e desperdicio. A teoria
fornece uma explicagio desses desperdicios no sistema econdmico — desperdicios que sio
normalmente referidos como “desperdicios da concorréncia”. Na realidade, eles ndo pode-
riam ocorrer na concorréncia perfeita, € ¢ por esse motivo que a teoria da concorréncia per-
feita € ¢ deve continuar silenciosa a respeito deles, apresentando-os, se eles existirem, como
“gualificagbes”, em vez de partes da reoria. Eles sio desperdicios de monopdlio, dos elemen-

tos de monopdlic em uma concorréncia monopolista’.

Figura 17-1 Teoria da concorréncia monopolista de Chamberiin

Dada a curva da demanda D e a curva de receita marginal MR, o concorrente monopolista produz quantida-
de B, em que MR = MC e ele obtém um lucro econdmico de LMNS. Esse lucro econdmico atrai novos par-
ticipantes para o setor, resultando em uma alteragio para baixo das curvas da demanda e de receita marginal
da empresa £'e MR Mo equilibrio no longe prazo, a empresa maximiza o lucro produzinde a quantidade A,
abtém somente um lucro normal (P = AC), produz menos do que o concorrente (4 em vez de C) e cobraum
preso (R) que excede o custo marginal e o custo médio inferior. O resultado ¢ capacidade em excesso € inefi-
ciéneia alocativa.

7. Edward H. Chamberlin. The theory of monopolistic competition. 5. ed. Cambridge, MA: Harvard University
Press, 1946. p. 88, 109.
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Para recapitular: 0 modelo de Chamberlin indica que as empresas na concorréncia mono-
polista oferecem produtos diferenciados, cobram precos que excedem seus custos marginais e
operam em niveis de produgio em que seus custos médios sio mais altos do que 0 minimo. Con-
seqilentemente, os recursos escassos da sociedade nio sio alocados para seus usos de mais alto
valor, ou seja, hd ineficiéncia alocativa. A sociedade valoriza as unidades adicionais de bens que
essas empresas produzem, mais do que os produtos alternativos que estio sendo produzidos.
Além disso, se essas unidades adicionais fossem produzidas, o custo médio do produro cairia.

Qualificacoes

Muitos economistas, seguindo a lideranga de Chamberlin, reiteraram que a concorréncia per-
feita resulta em uma produgio maior, mais eficiente e em pregos de venda menores do que ocor-
re na concorréncia monopolista. Mas essa conclusio requer duas qualificagdes.

Primeiro, as conclusées de Chamberlin sdo obtidas na suposigio irreal de que as curvas de
custo 530 as mesmas em cada situagio, Sc fbssemos ter a concorréncia perfeita no seror do ago,
poderiamos ter milhares de pequenas empresas produzindo ago. Cada “sidertirgica” poderia ser
um pouco maior que a oficina de um ferreiro, € o prego do ago seria muito mais alto do que ele
¢ atualmente, mesmo com alguns produtores desfrutando do poder de monopélio. Tudo o que
podemos dizer ¢ que, na concorréncia perfeita, cada produtor no longo prazo tende a produzir
no ponto minimo de sua prépria curva de custo médio. Supde-se que as economias de escala
sio obridas por todas as empresas.

Se partirmos da concorréncia perfeita, a produgio total serd reduzida e os pregos aumen-
tario, por causa da curva da demanda de inclinagio para baixo. Mas, sem diivida, uma siderir-
gica moderna é mais eficiente que a oficina de um ferreiro. Nesse caso, a suposigao de que ca-
da empresa obteve economias de escala é irreal. As curvas de custo de uma pequena empresa na
concorréncia perfeita no ago ficariam muito acima das curvas de custo das empresas modernas.
Assim, a concorréncia perfeita nio forneceria, necessariamente, o maior volume de produgio e
05 MENOTES Pregos.

Segundo, os economistas contemporineos observam que um mundo de concorréncia per-
feita, com todos os produtos sendo padronizados, seria na realidade um mundo insipido. A con-
corréncia monopolista resulta em diversas variagbes de cada produro geral, permitindo, assim,
que os consumidores satisfaigam melhor aos seus diversos gostos. Em vez de um hambiirguer
standard, por exemplo, o consumidor tem a opgio de numerosas variagbes do mesmo produto
geral ¢, como estd evidente pelos padres de compra, pessoas diferentes tendem a preferir uma
variacdo a outras. Assim, a concorréncia monopolista fornece beneficios posirivos associados a

variedade de produto.

JOAN ROBINSON

Joan Robinson (1903-1983), professora de economia de longa data na Universidade de Cam-
bridge, foi aluna de Alfred Marshall. Seu livro The economics of imperfect competition foi publi-
cado alguns meses depois do de Chamberlin e abrange substancialmente 0 mesmo assunto. Nas
décadas seguintes ao seu langamento, em 1933, Robinson expandiu suas atividades e fez impor-
rantes conrrihniches nara a economia kevnesiana e nds-kevnesiana. para o desenvolvimenro da
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O Passado como Preambulo

E)
D

DIRETORES, AGENTES E A INEFICIENCIA DE X

Em Wealth of nations, Adam Smith apontou que
nio se pode esperar que os diretores de empresas
associadas (corporagdes), sendo os gestores do
dinheiro de ourras pessoas, em vez de seu proprio,
cuidem do dinheiro dos proprietdirios com a mes-
ma aten¢io com que o fariam os proprietirios de
uma associagio privada. Smith afirmou que a
negligéneia e os gastos excessivos, portanto, de-
vem sempre prevalecer no gerenciamento dessas
empresas.

Hoje, os economistas chamam essa diver-
géncia de interesses de problema do diretor-agente.
Os direrores sio os proprictdrios da corporagio,
sio s acionistas da empresa. Esses proprietdrios
CONtratam agentes, COMO executivos, gerentes e
trabalhadores, para realizar atividades de maximi-
zagao de lucro em nome do diretor. Os agentes, no
entanto, tendem a maximizar sua prépria utilida-
de, nio necessariamente o5 lucros dos acionistas
andnimos. Eles podem conseguir realizar isso por
meio de gastos corporativos que aumentam, nio
diminuem, os custos de seus empregadores. Por
exemplo, cles podem construir sofisticados edifi-
cios comerciais, Comprar jatos executivos, contra-
tar subordinados desnecessdrios, pagar saldrios
excessivos, realizar fusées nio-lucrarivas ¢ assim
por dianre,

Em um artigo escrito por vola de 1966,
Harvey Leibenstein (1922-1993) referiu-se ao
resultado de custos excessivos como ineficidncia de
X, para distingui-lo da ineficiéneia alocativa (alo-
cagio errada de recursos resultante de pregos que
excedem o custo marginal). A ineficiéncia de X,
disse Leibenstein, ocorre quando o custo real de
uma empresa que produz qualquer coisa ¢ maior
do que o custo mais baixo possivel de produzi-la.
Em termos da Figura 17-1 {ou Figura B, no Pas-
sado como Preimbulo 14-1), a ineficiéncia de X
seria mostrada como as curvas MC e AC, acima

daquelas mostradas.

a. Harvey ]. Leibenstein. Allocative cfficiency vs. “X-
efficiency’. American Economic Review, n. 56, p. 392-
415, junho de 1966.

Os economistas duvidam que haja lugar para
a ineficiéncia de X em empresas concorrentes. Na
concorréncia perfeita, a participagio de empresas
a longo prazo equaciona o prego do produto com
AC minimo. Uma empresa cujas curvas de custo
sd0 posicionadas acima das dos concorrentes verd
que seu AC minimo excede o prego do mercado,
resultando em uma perda e evenrual faléncia. De
maneira semelhante, o concorrente monopolista
sofreria uma perda a longo prazo, se suas curvas de
custo estivessem acima da curva mais inferior que
pode ser obtida (veja a Figura 17-1).

A ineficiéncia de X é mais provivel, no
entanto, no monopdlio e no oligopélio, em que as
barreiras de entrada podem abrigar gerentes inefi-
cientes contra pressdes dos concorrentes para
minimizar o custo. Na realidade, a ineficiéncia de
X pode ser da ordem de 10% dos custos para o
monopolista tipico e 5% para um oligopolista mé-
dio em um seror altamente concentrado®.

A maioria dos economistas vé a ineficiéncia
de X com menos preocupagio do que algumas
décadas arrds. Um motive para o declinio duvido-
so na ineficiéncia de X pode ser que as empresas
tém, parcialmente, contrabalancado o problema
do direror-agente vinculando o pagamento ao lu-
cro. Os planos de opgoes de agies € o5 esquemas de
divisio dos lucros tendem a alinhar os interesses
financeiros de executivos, gerentes ¢ trabalhadores
com o interesse dos diretores (acionistash. Ao ele-
var o lucro, a redugio de custo auxilia, portanto,
tanto os agentes, como os diretores.

Além disso, o surgimento de um “mercado
para controle corporative” altamente desenvolvido
reduziu, sem divida, a ineficiéncia de X. As
empresas que falham em minimizar os custos ten-
dem a ter menores avaliaghes no mercado de aghes
do que se forem eficientes, lsso permite que outras
empresas se oferecam para comprar participagbes
em corporagoes ineficientes em X de acionistas a

b. William G. Sh:F]'H:rd, The econamics affndus.rriﬂf
organizations. 4. ed. Englewood Cliffs, N]: Prentice-
Hall, 1997. p. 107.
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precos por participagio acima dos existentes no  um retorno positivo sobre seu investimento finan-
mercado de agbes. Essas “ofertas impressiondveis”  ceiro substiruindo executivos e gerentes existentes
podem resultar nos acionistas vendendo suas par-  por aqueles que estio mais sintonizados com a
ticipagies, permitindo que os compradores  redugio de custos ¢ a maximiragio do valor do
tomem o controle corporativo dos executivos exis-  acionista, Dessa maneira, as aquisigies ¢ a ameaga
tentes. Os novos agentes tentardo, portanto, obter  de aquisigdes reduzem a ineficiéncia de X.

economia ¢ para o comércio internacional. Ela serd mencionada novamente no Capitulo 22,
em nossa discussio sobre economia pés-keynesiana. Além de suas outras contribuigbes, Robin-
son ofereceu uma critica significativa da economia marxista, embora sua posigao fosse a de uma
delatora amigdvel. Robinson ficou conhecida em seus anos posteriores como uma critica da eco-
nomia convencional e seus trabalhos gerais ndo se adapram facilmente a nenhuma escola de pen-
samento especifica. Esse fato deve ser lembrado 2 medida que discutirmos suas primeiras con-

tribuigdes neocldssicas.

Monopsonio
Ao conceito de concorréncia monopolista, Robinson adicionou a idéia de monopsonio, uma
situagio em que ha um tnico cumpradur no mercado ou um grupo de cnmpmdnrcs agindn co-

mo um. Ela analisou os resulrados do Pudr:r de compra do monopsonio em mercados de pro-

l:il.'ltﬂi [+ IEIE recursos.

Monapsonio do mercado de produtes. Quando existem muitos compradores de uma merca-
doria, sua curva da demanda agregada tem inclinagio para baixo e para a direira, pois ela € basea-
da na urilidade marginal. Quanto mais unidades de um bem uma pessoa adquire, menor sua
utilidade marginal e menos ela oferece por uma unidade adicional.

Se houver apenas um tinico comprador ou se todos os compradores formarem um acordo
para agir juntos, podemos supor que a curva da demanda do mercado permanecerd inalterada.
Também podemos supor que a curva da oferta permanecerd inalterada, pois ¢la indica quanto
todos os vendedores juntos oferecerio a cada preco. O preco de oferta é baseado no custo de pro-
dugio de cada quantidade, e esse custo nio ¢ alterado na presenga de um monopsonio.

Robinson apontou duas generalizagbes: (1) na concorréncia perfeita, o comprador com-
prard unidades sucessivas de bens a qualquer momento, até o ponto em que o prego seja igual 3
utilidade marginal; (2) no monopsénio, o comprador regulard as compras de maneira que o
custo marginal para ele (diferente do custo marginal de produgio) seja igual 4 urilidade margi-
nal. Essas propostas importantes sio ilustradas na Tabela 17-1.

Primeiro, considere a concorréncia perfeita entre os compradores. Suponha que o prego de
mercado para um produto hipotético X seja $ 4. Nenhum comprador isolado pode influenciar
o prego, independentemente do monrante que compra. Supomos que os dados de urilidade
marginal na coluna 5 sejam para um consumidor especifico que compra somente esse bem. Em

qualqu:r momento, a pm-pri{'cfadc da primeira unidade do pm-dum fornece ao consumidor $ 7

-I'I- lll‘":f‘lﬂ!‘lﬂ rn-rIr\n:n-riI []rn-rl t-rrnrl.r{ﬂ lln:rl-rl.r‘h- 'Fhrn:--"li t (1. rl.li- llr:l:l‘;ﬂi‘lﬂ rﬂ-l'lrﬂ:rlflt AT .il-Inl - Fer.
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Tabela 17-1
O Monopsinio em um Mercado de Produtos (Dados Hipotéticos)
(3) (4) (5)
(1) (2) CUSTO CUSTO UTILIDADE
UNIDADES PRECO TOTAL MARGINAL MARGINAL
1 31 51 51 27
2 2 4 3 6
3 3 9 5 5
4 “ 16 7 .
5 5 25 9 3
1 [ 36 11 2

ceira unidade $ 5, a quarta unidade $ 4, e assim por diante. Ao prego de mercado de § 4, o con-
sumidor comprard quatro unidades do produto, ou seja, ele comprard unidades do produto aré
o ponto em que o preco ($ 4 da coluna 2) seja igual & utilidade marginal ($ 4 da coluna 5)°.

Agora, suponha que o mesmo consumidor seja o sinico comprador do produto X nesse
mercado. A aquisi¢io da primeira das quatro unidades do produto ainda lhe fornece uma uti-
lidade marginal de $ 7, $6, $ 5 e $ 4 (coluna 5). Supondo que as empresas podem aumentar a
produgio desse produto somente sob condigdes de aumento de custo (oferta do mercado com
inclinagdo para cima), quanto mais unidades nosso consumidor desejar comprar, mais alto serd
o prego. Como esse monopsonista € o tinico comprador, ele deve pagar um prego maior por
unidade se desejar comprar um nimero maior de unidades. Uma produgio maior ocorre a um
custo de produgio mais alto por unidade. Vemos, nas colunas 1 e 2 da Tabela 17-1, que ele pode
comprar uma unidade de X'a $ 1, mas duas unidades lhe custariam § 2 cada, para um custo to-
tal de $ 4. Como mostrado na coluna 4, o custo marginal para ele na segunda unidade ¢ § 3
($ 4 -3 1) em vez de simplesmente $ 2, o prego real da segunda unidade. Esse custo marginal
de § 3, no entanto, ¢ menor que a utilidade marginal da segunda unidade ($ 6) e, portanto, a
pessoa escolherd comprar, Observamos, na tabela, que esse consumidor decidird comprar trés
unidades do produto, pois com esse montante, o custo marginal ($ 5) € apenas igual 3 sua ut-
lidade marginal ($ 5).

Conclusio: Sob condicbes normais de uma curva da oferta de inclinagio para cima, o
monopsonista comprard menos unidades de um produto (3) do que se fossem compradores
concorrentes (4) ¢ pagard um prego inferior ao do concorrente ($ 3 em oposigao a § 4). O
monopsonista pode controlar o preco do produte ajustando a quantidade das compras de
maneira muito semelhante 3 de um vendedor monopolista que pode controlar 0 mesmo prego
ajustando o nivel de produgio.

Robinson apontou que, na presenga de uma curva da demanda perfeitamente eldstica, ou
seja, em que 05 custos marginais ¢ os custos médios de produgio sdo iguais, o prego da oferta
serd constante ¢ a quantidade comprada no monopsénio serd a mesma que na concorréncia per-

B. Observe que o nosso consumidor recebe um excedente de consumidor marshalliane de § 6 nesse exemplo,
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feita. Se um setor estiver trabalhando com um prego de oferta decrescente, o custo marginal
para 0 monopsonista serd menor que o prego da mercadoria ¢, portanto, ele comprard mais do
produto do que comprariam os concorrentes perfeitos.

Monopsénio do mercado de recursos. Robinson também analisou o monopsonio no mercado
de recursos utilizando o mercado de trabalho como uma ilustragio. A representagio grifica con-
temporinea do monopsénio do mercado de trabalho, Figura 17-2, € obrida diretamente da pré-
pria representagio de Robinson. Para que a representagio continue gerencidvel, desconsiderare-
mos, inicialmente, a curva rotulada VMP na figura. Seguindo a abordagem de Marshall,
Robinson declarou que uma curva da demanda de trabalho de curto prazo de um empregador é
sua curva de produro de receita marginal, MRP. Isso ¢ verdadeiro tanto no mercado monopso-
nista como no mercado competitivo de trabalho. O produro de receita marginal é 0 aumento na
receita total para o empregador quando ele contrata um trabalhador adicional. E a receita extra
que a empresa obtém quando vende a maior produgio que o trabalhador adicionado ajuda a pro-
duzir. Quando hd concorréncia perfeita na venda do produro, o produte de receita marginal cai,
4 medida que mais rrabalhadores sio contratados unicamente por causa da lei de rendimenros
decrescentes. Cada trabalhador adicionado contribui menos para a produgio extra e, portanto,
menos para a receita marginal do que o fez o trabalhador anteriormente adicionado.

A curva da oferra de trabalho com que um monopsonista se depara € inclinada para cima
¢ para a direita. Como o monopsonista ¢ o tinico empregador de um tipo especifico de traba-

MwC

S=AWC

Saldrio

vme

L= |
¥l
mibc o e e

Emprego
Figura 17-2 Teoria do Monopsonio de Robinson

O empregador monopsonista depara-se com uma curva de custo de salirio marginal MWC que fica acima da
eurva da oferta do mercado 5. Para maximizar seu lucro, ele restringe a contratagio (A em vez de B) para pa-
gar um saldrio inferior ao dos concorrentes (R em ver de 5). De acorde com Rebinson, a exploragio monop-
sonista € VR, a diferenga entre o produto da receita marginal MRP ¢ o saldrio de monopsinio. Quando exis-
te monopdlio ou concorréncia monopolista no mercado de produtos, o valor do produro marginal VAP
excede MR ¢ a exvloracio de monopdlio € T,
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lho, ele se depara com a curva da oferta de trabalho do mercado. Essa curva também indica o
custo do saldrio médio, AWC, pois mostra o saldrio que deve ser pago por rrabalhador para atrair
um niimero especifico de trabalhadores. No monopsonio, o custo do saldrio marginal — o cus-
to extra associado ao emprego de mais um trabalhador — excede o custo do saldrio médio, ou
o saldrio médio. O monopsonista deve aumentar o saldrio para tirar trabalhadores adicionais do
emprego alternativo, da atividade doméstica ou do lazer e deve pagar esse saldrio mais alto a ro-
dos os trabalhadores. O custo extra de empregar um trabalhador adicional ¢, portanto, mais do
que o saldrio médio pago a esse trabalhador. Ele também inclui o saldrio extra pago a trabalha-
dores que poderiam ter sido atraidos com um saldrio menor.

Quantos trabalhadores os monopsonistas representados na Figura 17-2 empregario? A
resposta, disse Robinson, é A4, pois esse ¢ o niimero em que o produro de receita marginal do
iltimo trabalhador iguala-se ao custo do salirio marginal (ponto V). Se MRP fosse maior que
MW, seria lucrativo para a empresa contratar mais trabalhadores. Se MRP fosse menor
que MWC, o empregador poderia aumentar seus lucros reduzindo o emprego.

O monopsonista mostrado na Figura 17-2 pagard um saldrio de L. Como visto pela curva
da oferta, ele pode arrair o niimero de funciondrios que maximiza seu lucro, A, com esse saldrio.

Esse modelo permitiu a Robinson chegar a vdrias conclusbes interessantes. Primeiro, um
monopsonista do mercado de trabalho empregard menos trabalhadores do que seriam contrata-
dos por empregadores concorrendo um com o outro por trabalhadores (A em vez de B). O
monopsonista reduz o emprego para evitar elevar o saldrio que deve pagar a todos os trabalhado-
res. Segundo, no monopsénio, o trabalhador é explorado. Robinson citou uma definicio de
exploragio de trabalho como um fator de produgao: ser empregado com um saldrio que ¢ menor
do que o produto de receita marginal da pessoa (R em vez de V). Se 0 mercado para o trabalho
for perfeito, de modo que cada empregador possa contratar todo o trabalho necessdrio com o
saldrio do mercado, o custo do saldrio marginal do trabalho para o empregador individual serd
igual ao saldrio. O empregador serd induzido pelo interesse préprio a contratar trabalhadores aré
o ponto em que o produro de receita marginal for igual ao saldrio do trabalhador. A exploragio
de trabalho nessa definicio normalmente nio ocorre em um mercado de trabalho competitivo.

Exploracdo na concorréncia monopolista

Robinson citou uma outra definigio de exploragio oferecida por A. C. Pigou (Capirulo 20), seu
colega em Cambridge. A exploragio ocorre quando o saldrio do rrabalhador é menor que o va-
lor do produto marginal do trabalho (VMP). Accitando essa definigio, ela disse que a explora-
¢io pode exceder NR na Figura 17-2. Se houvesse monopdélio ou concorréncia imperfeita na ven-
da dos produros fabricados pelo trabalho, a curva de receita marginal da empresa ficaria abaixo
da curva VMP, conforme ilustrado na figura. Na concorréncia perfeita na venda do produto, a
empresa pode vender tudo o que produz pelo prego do mercado e, assim, portanto, o produto
de receita marginal € igual ao valor do produto marginal, este iiltimo calculado como produ-
to marginal vezes o preo do produro. Quando a empresa tem poder de monopélio ¢, portanto,
se depara com uma curva da demanda de produto com inclinagio para baixo, no entanto, ela
deve reduzir o prego de seus bens se desejar aumentar as vendas (lembre-se do modelo de mono-
pélio). Como o prego mais baixo se aplicard a foda a produgio da empresa, sua receita marginal
serd menor que o prego. Redefinindo, a venda do monopolista de uma unidade adicional de pro-
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dugio nio adiciona o montante completo do prego do produto A receita marginal do monopo-
lista. Conseqiientemente, a receita marginal que a empresa recebe quando contrara um trabalha-
dor adicional e vende a produgio maior resultante serd menor do que a produgio extra (produ-
to marginal) vezes o prego recebido por essas unidades. A empresa terd de vender todas as
unidades pelo menor prego, mesmo as que ela poderia ter vendido por um prego mais alto se nio
tivesse contratado o trabalhador extra. O produto de receita marginal serd o produto marginal
vezes a receita marginal, ndo vezes o prego. Nessa definigio, TR na Figura 17-2 mede a explora-
¢ao rotal do trabalho: VR mede a exploragio devido ao monopstnio; TV mostra a exploragio

resultante do monopélio ou da concorréncia monopolista na venda do produto.

Solugdes para a exploragao

Para solucionar a exploragio do trabalho no monopsénio, disse Robinson, um sindicato dos
comerciantes ou uma junta de comerciantes deveria impor um saldrio minimo para o setor. As-
sim, a oferta de trabalho para o setor se tornard perfeitamente eldstica com o saldrio imposto, ¢ o
custo de saldrio marginal do trabalho serd idéntico ao custo de salirio médio. Consultando a Figu-
ra 17-2, se um saldrio de § fosse imposto, 0 monopsonista ndo aumentaria mais o prego do traba-
lho 4 medida que aumentasse o emprego. A nova curva da oferta seria uma linha horizontal ori-
ginando-se do eixo vertical ¢ indo até o ponto §, ¢ 0 emprego aumentaria de A para B. O saldrio
seria igual ao produrto de receita marginal, e a exploragio com o monopsdnio desapareceria.

Para eliminar a exploragio no monopélio, o prego de venda teria de ser controlado de mo-
do a ser igual ao custo marginal e a0 custo médio. Para eliminar a exploragio na concorréncia
monopolista, o tipo de mercado mais comum de acordo com Robinson, os mercados teriam de
se tornar perfeitos ou puramente competitivos:

Quando o mercado se tornar perfeito, as empresas se expandirdo ¢, na nova posigio de equi-
librio, quando os lucros forem normais outra vez, as empresas estardo em um tamanho ideal,
0§ Custos serdo menores ¢ o prego da mercadoria terd caido.

A remogio da imperfeigio do mercado deve, portanto, reduzir o prego da mercadoria. E
provivel também alterar a produrividade fisica marginal do niimero de homens anteriormen-
te empregados no setor, jd que os trabalhadores estio organizados, agora, em empresas ideais,
em vez de em empresas subideais. Na posicio antiga, eles estavam recebendo menos do que
o valor do preduto fisico marginal na época ¢, na nova posigio, receberio o valor de seu pro-
duto fisico marginal, mas isso nio significa que estario melhores na nova posicio do que na
antiga, ji que o valor do produto fisico marginal pode ter sido reduzido. O produto fisico
marginal pode ter sido reduzido e o prego da mercadoria deve ter caide’,

Os economistas identificaram o poder do monopsénio em vdrios mercados de rrabalho do
mundo real. Por exemplo, estudos mostraram que o monopsénio surge em mercados de traba-
lho isolado, como os de alguns professores de escolas publicas, atletas profissionais (antes do
agenciamento livre), enfermeiras, funciondrios de jornais, ¢ assim por diante. Mas, na maioria
dos mercados de trabalho, os trabalhadores tém empregadores alternativos para quem eles pode-

9 Tnan Rohinenn. The sranamin af imaerfert romnetivian T andeee: Marmillan 1933 » 724715




A Escola Neocldssica — Partida da Concorréncia Perfeila @

riam trabalhar, particularmente quando esses trabalhadores sio méveis ocupacional e geografi-
camente. Além disso, sindicatos fortes surgiram para se contrapor ao poder do monopsénio em

virios mercados de trabalho. @

Criticas

Chamberlin fez uma critica 4 andlise da exploragio de Robinson. Ele ndo incluiu a teoria da dis-
tribuigio na primeira edigio de seu livro, mas o fez em edigdes posteriores. Sua critica & teoria
da exploragiio de Robinson era a de que fods os fatores, ndo apenas o trabalho, recebem menos
do que o valor de seus produtos marginais em condigdes de concorréncia monopolista. A defi-
nigio da exploragio de Pigou-Robinson aplica-se somente 4 concorréncia perfeita na venda do
produto, pois ¢ impossivel em qualquer outra condigio do mercado que todos os fatores obre-
nham o valor de seus produtos marginais (lembre-se do problema da “soma”). De acordo com
a visio de Pigou-Robinson, todos os fatores sio explorados, ¢ os empregadores sé poderiam evi-
tar a acusagio de “exploragio” indo i faléncia.

Duas décadas depois que seu livro apareceu, a prépria Robinson criticou o tipo de teoria
econdmica que ela ajudou a desenvolver:

The econamics of imperfect competition foi um livro académico. Ele foi direcionado para ana-
lisar o3 slagans de livros diddricos de 20 anos atrds: "o preo tende a ser igual ao custo margi-
nal” e “os saldrios sdo iguais ao produro marginal do trabalho”; e ele tratava de perguntas de
livros diddricos, como uma comparagio do prego ¢ da produgio de uma mercadoria em con-
digées de monopélio e de concorréneia, demanda e custos sendo fornecidos. As suposigbes
que eram adequadas (ou que eu esperava que fossem adequadas) para lidar com essas pergun-
tas sio, de qualquer maneira, uma base apropriada para uma anilise dos problemas dos pre-
gos, da produgio e da distribuigio que se apresentam na realidade. (...)

Em principio, ¢ possivel definir um sistema de equagbes simultineas que mostra que com-
binagio de pregos, gastos com custos de produgio e gastos com custos de vendas resultariam
no melhor luero para uma mercadoria especifica em um mercado especifico, levando em con-
ta a reagdo com relagio aos custos ¢ is vendas de outras mercadorias produridas pela mesma
empresa. Mesmo se tivesse os dados, o executivo da empresa precisaria de um cérebro eléeri-
o, ndo humano, para sair das equagbes para a politica correta em tempo de efetivi-la. E os
dados sio necessdria ¢ extremamente vagos, j4 que as conseqiiéncias de uma determinada poli-
tica nio podem ser isoladas em mercados em constante alteragio. O desenvolvimento recen-
te da publicidade é uma testemunha da dificuldade que os fabricantes tém em conhecer as
consegiiéncias da publicidade, pois s¢ cles soubessem de seus cfeitos, nio haveria escopo para
persuadi-los de que a publicidade ¢ maior do que eles pensam. Na realidade, evidentemente,
uma curva da demanda individual (para um produto especifico produzido por uma empre-
sa especifica) ¢ um mero borrdo, para o qual é indril arribuir propriedades geométricas ele-
ganres. (...}

Na minha opinido, a maior fraqueza de The economics af imperfect competition é a que ele
compartilha com a classe de reoria econdmica i qual pertence — a falha em lidar com o tem-
po. E somente em um sentido metaférico que o preso, a taxa de produgio, o salirio ou mdo
o mais que pode ser movido no plano ilustrado em um diagrama prego-quantidade, Qual-
quer movimento deve ocorrer no tempo, ¢ a posicio em qualquer momento do tempo depen-

de do que foi no passade. O ponto nio ¢ simplesmente que qualquer ajuste leva um certo
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O Passado como Preambulo

RoBINSON, MONOPSONIO E PoLiTica PUBLICA

A principal implicagdo politica da weoria do monop-
sonio de Joan Robinson é que o governo pode con-
seguir aprimorar a eficiéncia alocativa aumentando
os pregos dos recursos em mercados monopsoniza-
dos. Ma metade dos anos 1930, o governo dos Es-
tados Unidos promulgou trés leis importantes, cria-
das, em parte, para realizar esse objetivo,

Em 1935, o Congresso aprovou o National
Labor Relations Act, ou Lei Wagner Essa lei
garantiu os dois direitos da mio-de-obra (1) o
direito de auto-organizacio, sem interferéncia da
empresa e (2] o direito de negociar com os empre-
gadores. Além disso, ela listava e declarava ilegais
priticas injustas de mao-de-obra® por empresas
contra os sindicaros € seus membros.

A participagio em sindicaros ¢ o poder de ne-
geciagio decolaram com a protecio da Lei Wagner
Conseqiientemente, os empregadores monopso-
nistas e oligopolistas enfrentavam, cada vez mais,
sindicatos fortes na mesa de negociages. Essas
negociagbes eventualmente resultaram em saldrios
de sindicatos mais altos, ndo tendo nenhuma
semelhanga com os salirios de exploragio do
monopsonio. MNa realidade, a forga crescente dos
sindicatos exigiu emendas na Lei Wagner, limitan-
do o poder de negociagio da mio-de-obra (o Taft-
Hartley Act, de 1947, e o Landrum-Griffin Act, de
1959). Hoje, os especialistas em mio-de-obra con-
cordam que o sindicalismo restringiu, com éxito, o
poder potencial do monopsonio em setores oligo-
polistas, como a fabricacio de automdéveis, ago,
comércio maritimo ¢ transporte doméstico,

Uma segunda manifestagio politica da teo-
ria do monopsénio de Robinson foi a aprovagio
do Robinson-Patman Act, em 1936, Esse ato foi
uma emenda i 5Segio 2 do Clayton Act de 1914,
que anteriormente havia declarado ilegal a diseri-
minagio de pregos que reduz a concorréncia. A
emenda de 1936 adicionou deralhes especificos &
lei. Por exemplo, os descontos por volume eram

a. N.R.T. Trabalho, mais especificamente, do traba-
lhader,
b. N.R.T. Idem.

limitados, permiridos somente quando justificados
por custos menores. Além disso, a lei declarou ile-
gais a publicidade livre, descontos promocionais e
taxas-fantasma de corretagem fornecidas por empre-
515 a cumpmdnres individuais, mas nio por seus
concorrentes. Assim, pequenas empresas eram pro-
tegidas de vantagens de custo injustas fornecidas a
grandes concorrentes que poderiam usar seu poder
de monopsénio para extrair concessoes de pregos
dos fornecedores.

Muitos economistas sio altamente criticos
com relacio ao Robinson-Patman Act, dizendo
que a lei “protege os concorrentes, ndo a concor-
réncia’. Ou seja, a lei reduz a concorréncia saudd-
vel de pregos ¢ impede a formagdo de estrururas de
mercado eficientes, resultando em pregos de pro-
dutos mais altos ¢ em ineficiéncia alocativa. Os
proponentes argumentam que a lei aprimora a
concorréncia, impedindo que grandes empresas
retirem do mercado concorrentes menores de
maneira injusta ¢ adquiram poder de monopélio.

O Fair Labor Standards Act, de 1938, ¢ uma
terceira lei diretamente relacionada ao modelo de
monopsinio de Robinson. Essa lei, que definiu
um salirio minimo legal de § 0,25 por hora, pro-
curou anular a exploragio monopolista em merca-
dos de trabalho de baixo salirio. O objetivo aqui
era estabelecer um “saldrio de sobrevivéncia” para
trabalhadores em tempo integral.

Com os anos, o Congresso aumentou o sald-
rio minimo de § 0,25 para $ 5,15 ¢ ampliou sua
cobertura. Embora o saliric minimo seja popular
com o piblico geral, muitos economistas o criti-
cam. Esses criticos observam que os mercados de
trabalho de baixo salino em sociedades industriais
avangadas normalmente mde sio aqueles caracteri-
zados por monopsonio, Os trabalhadores desses
mercados normalmente tém virias opedes de
emprego, Em vez de reduzir o poder de monopsé-
nio, dizem esses economistas, o salirio minimo ele-
va os saldrios acima dos niveis competitivos em al-
guns mercados de trabalho, O resultado ¢ um maior
desemprego, particularmente entre os adolescentes.
Os defensores do saldrio minimo argumentam que
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os saldrios baixos, ¢ possivelmente o monopsonio,
permanecem uma realidade potencial em muitos
mercados de trabalho de baixo salirio. Eles citam os
saldrios de $ 0,75 ou 3 1,00 por hora pagos aos tra-
balhadores pelas empresas dos Estados Unidos em

muitos pafses em desenvolvimento.

Resumindo, o modelo de monopsénio de
Joan Robinson ajudou a iniciar ou apoiar tés
importantes pecas da legislagio dos Estados
Unidos: a Lei Wagner, o Robinson-Patman Acte o
Fair Labor Standards Act. Desses, os dois dltimos
ainda sio, de alguma maneira, controversos,

tempo para ser concluido e que (como sempre foi admitide) os eventos podem ocorrer

enquanto a posi¢io ¢ alterada, de mode que o equilibrio na diregio em que o sistema parece

estar tendendo se move antes que possa ser atingido. O ponto ¢ que o priprio processo de
movimento tem um efeito no destino do movimento, de modo que nio hd uma posigio de
equilibrio de longo prazo, que existe independentemente do curso que a economia estd

seguindo em uma dara especifica”.

Alfred Marshall havia antecipado essa tiltima objecio de sua ilusere discipula, embora
tivesse considerado essa tendéncia somente uma interferéncia sem importincia com o maior
movimento na diregio de um prego de equilibrio em um mercado para um dnico bem.

Conforme indicado anteriormente, em anos posteriores, Robinson saiu de suas primeiras
teorias microecondmicas e explorou outros campos econbmicos em uma tentativa de desenvol-
ver uma andlise mais dinimica e mais realista do munde econémico’.

Perguntas para estudo e discussdo

1. Identifique brevemente ¢ estabelega a importincia de cada um dos seguintes pensadores ¢
conceitos para a histéria do pensamento econdmico: Sraffa, Chamberlin, diferenciagio de
produtos, concorréncia monopolista, Robinson, monopsénio, exploragio monopsonista,
produto de receita marginal e valor do produto marginal.

2. Que papel Sraffa desempenhou no surgimento de teorias de concorréncia menos que perfeita?

3. Desenhe um grifico para uma empresa sraffiana que experiencia custos médios decrescen-

tes em toda a faixa de produgio. O que essa curva implica sobre a curva de custo marginal?
Rascunhe essa curva de custo marginal. Desenhe também uma curva da demanda ¢ uma
curva de receita marginal, Mostre o prego de maximizagio do lucro da empresa e a quanti-
dade. Explique por que esse monopdlio natural iria 2 faléncia se o governo o forgasse a co-
brar um prego igual ao custo marginal (onde a curva da demanda e as curvas de custo mar-
ginal se intercepram).

4. As seguintes caracteristicas de concorréncia perfeita ¢ de monopdlio perfeito geralmente es-
tdo listadas nos atuais principios dos livros diddticos de economia: concorréncia perfeita
(um nimero muito grande de concorrentes, produtos padronizados, “romador de prego”,

10. Joan Robinson. Imperfect competition revisited. Ecomomsic fournal, n. 63, p. 579, 585, 590, serembro de

1953,

11. Para uma revisio dessas outras contribuigdes, consulte Harvey Gram e Vivian Walsh. Joan Robinson's eco-
nomics in retrospect. fowrnal of Economic Literature, n. 21, p. 518-550, junho de 1983,
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entrada livre) e monopélio perfeito (um tnico vendedor, nenhum substituto préximo,

“criador de pregos”, entrada bloqueada). Construa uma lista semelhante para a concorrén-

cia monopolista. Quais das caracteristicas tendem a ser mais como as do monopélio? Quais

tendem a ser mais como as de um mercado competitivo?

5. Indique quais das propostas a seguir sobre a concorréncia monopolista sio verdadeiras e quais
sdo falsas. Para as que sdo falsas, explique por qué, consultando a Figura 17-1 ou 17-2.

a) A preocupagio de Chamberlin com a concorréncia monopolista estava concentrada a
curto prazo; a longo prazo, os concorrentes monopolistas ganham somente um lucro nor-
mal e, portanto, a quantidade de produgio e o custo médio sio os mesmos que seriam
em condigbes de concorréncia perfeita.

b) Os concorrentes monopolistas tendem a ter produros semelhantes, embora diferenciados.

¢} Robinson argumentava que nio hd exploragio do trabalho na concorréncia monopolis-
ta, desde que o mercado do qual a empresa contrara trabalhadores permanega competi-
tivo.

6. Nas rabelas que se seguem, os dados de produgio i esquerda ¢ os dados de oferta de traba-
Iho a direita representam um monopsonista, conforme descrito por Robinson. Suponha que
essa empresa esteja vendendo seu produto por $ 2 por unidade em um mercado de produ-
tos perfeitamente competitivo (MRP = VMP).

UNIDADES PRODUTO UNIDADES
DE TRABALHO TOTAL DE TRABALHO SALARIO
0 ] ] —
1 13 ] $2
2 25 2 4
3 34 3 6
4 41 4 8
5 46 5 10
6 48 6 12

a) Determine o produro de receita toral da empresa e o produrto de receita marginal (MRP)
para cada unidade de trabalho.

b) Determine o custo total de salirio da empresa ¢ o custo do saldrio marginal (MWC) para
cada unidade de trabalho.

¢) Quantas unidades de trabalho essa empresa escolherd empregar e qual saldrio ela pagard?

d) Se um governo desejasse obrer um salirio minimo socialmente eficiente, qual salirio
escolheria? .

7. Explique por que a curva rotulada MW fica acima da curva rotulada AWC no modelo de
monopsdnio de Robinson (Figura 17-2). Em qual aspecto esse fato é uma vantagem para o
monopsonista?

8. Utilize a Figura 17-2 para mostrar como cada saldrio minimo legal ou um saldrio negocia-
do pelo sindicato pode aumentar tanto o saldrio como o emprego em um mercado de tra-

I'I'.'II I'Iﬂ minnnmenm i?nrln
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9. Em quais aspectos Chamberlin ¢ Robinson estio claramente na tradicio marginalista ou
neocldssica?

10. O que € o problema diretor-agente? Como ele se relaciona com a ineficiéncia de X2 Por que
a ineficiéncia de X ocorre, mais provavelmente, no oligopélio ¢ no monopélio perfeito do
que na concorréncia perfeita e na concorréncia monopolista? Vocé considera a ineficiéncia
de X um problema crescente na economia? Expligue seu raciocinio.
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ECONOMIA MATEMATICA'

O ertmio economia masemdrica refere-se aqueles principios econbmicos e andlises formulados e
desenvolvidos por meio de simbolos e métodos maremiricos. Dos economistas que discutimos,
Cournot, Dupuit, Jevons, Edgeworth e Fisher, especificamente, definiram reorias em termos mate-
miticos. Na realidade, o uso de simbolos matemdricos e de grificos para complementar as expli-
cagdes verbais € uma prdtica comum. A economia matemdtica, portanto, nio constitui uma esco-
la de pensamento econdmico separada, mas um método distinto. Os tedricos de vdrias escolas
utilizam a linguagem matemadtica para expressar, de uma maneira clara e consistente, as definiges,
os postulados e as concluses de uma teoria. Como declarado por Paul Samuelson: “Em 1935, a
economia entrou em ma época matemdtica. Tornou-se mais ficil um camelo passar pelo buraco
de uma agulha do que um génio nio-matemdrico entrar no panteio de tedricos originais™. Claro,

1. N.R.T. Também tratamento matemdtico da economia.
2. Paul Samuelson. Alvin Hansen as a crearive economic theorist. Quarterly fournal af Ecomomics, n. 90, p. 25,
Feversien de 1976
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nem todo conhecimento econémico pode ser expresso em simbolos marematicos e nem todos os
economistas sio a favor da abordagem maremdrica’.

Este capitulo desenvolve-se como se segue. Primeiro, distinguircmns entre os variados
tipos de economia matemdtica. Em seguida, examinaremos as idéias economicas de Walras,
Leontief, Von Neumann, Morgenstern e Hicks — todos eles, te6ricos matemdticos que promo-

veram significativamente a disciplina da economia. Finalmente, discutiremos, de modo resu-
mido, a programagio linear, que ¢ uma aplicagio da teoria de produgio microecondmica. Ou-
tras contribuigbes para a economia matemdtica — por exemplo, as de Samuelson — serdo
discutidas em capitulos posteriores.

TIPOS DE ECONOMIA MATEMATICA

A maremdrica € utilizada na economia de duas maneiras gerais: (1) para obter ¢ expressar teo-
rias econdmicas e (2) para testar hipéteses ou teorias econdémicas quantitativamente. Algebra,
cdleulo, diferenga e equagdes diferenciais, dlgebra linear e topologia® sio as principais ferra-
mentas empregadas no uso anterior, enquanto técnicas matemdticas, como a andlise de regres-
sio milupla, sio udlizadas para o uso posterior. A econometria, que ¢ uma ferramenta domi-
nante na economia contemporinea, combina esses dois tipos de economia matemdtica. Antes
de irmos para esse tépico, no entanto, serd tril examinarmos exemplos simples de cada um dos
dois usos gerais.

Teorizacao matematica
Para ilustrar da maneira mais simph:s pussfvd COmo as teorias econdmicas pud:m ser repre-
sentadas matemaricamente, vamos expressar as relagées de oferta ¢ demanda como equagbes

algébricas.
Na forma funcional, a relagio de demanda pode ser expressa como

Q.=FE.T GC.L F. B (18-1)
onde:

(), = a quantidade do bem X

P =opregode X

T = os gostos dos consumidores

C = o nimero de consumidores potenciais

I = arenda rotal dos consumidores e sua distribuicio

P, = o prego de bens relacionados (substitutos ¢ complementos)
E = as expecrativas dos consumidores

3. Um critico proeminente afirmou: "O prestigio atribuido & matemdtica na economia forneceu rigor i eco-
nomia, mas, além disso, também a morte”. Robert L. Heilbroner. Modern economics as a chaprer in the his-
tory of economic thought, Hisrory of Policical Fconomy, n. 11, p. 198, verio de 1979,

4. N.R.T. Topologia = topografia.
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Portanto, a equagio da curva da demanda para X &

2, = fiF) ou como formulado por Marshall:
P=g(Q) (18-2)

onde as outras varidveis sio mantidas constantes (determinantes de demanda). Uma curva da
demanda linear toma a forma

P=a-bQ (18-3)

onde @ ¢ o prego em que zero unidades de X sio demandadas ¢ & ¢ a taxa em que @, aumenta 4
medida que o prego cai (a € a intersecgiio vertical de uma curva da demanda e # € sua inclinagio).
A relagio de oferra, por outro lado, ¢ dada pela equagio 18-4:

Q.= AP, N,P, P, ET), (18-4)
&m qIJE

@, = a quantidade do bem X

B =0 prego de X

N = o nimero de empresas que fornecem X

P = o prego dos recursos utilizados para produzir X

I = o prego dos bens substitutos que a empresa poderia produzir

E = as expectativas dos produtores
7, = a gama de técnicas de produgio disponiveis

Se mantivermos todos esses parimetros constantes, excetuando £ e ,, a relagio de oferta se
rornard

Q.=f(R) ou B=g(Q) (18-5)
Uma curva da oferta linear toma a forma
P=c+dQ, (18-6)

onde ¢ ¢ o prego em que zero unidades de X sdo oferecidas para venda e 4 ¢ a taxa em que @,
aumenta, conforme P, aumenta (¢ € a interseccio vertical de uma curva da oferta e o € sua
inclinagiio).

Para ilustrar como resolverfamos para o preo e a quantidade de equilibrio, suponha que
soubéssemos que as equagdes de demanda e de oferta fossem como se segue:

P, =8 -0,60Q, (Demanda) (18-7)
P =2+ 0,4Q, (Oferta) (18-8)
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Como temos duas equagdes e duas incégnitas, podemos resolver para P, e (.. Mais especifica-
mente, sabemos que no equilibrio haverd um prego tinico, e como P, na equagio de demanda

serd igual a P, na equagio de oferra,
B -— UIGQ?( = 2 + nAQ, {13'9}

Para resolver para @),, primeiro subtraimos 2 dos dois lados da equagio para elimind-lo do lado
direito. Isso nos dd

6-0,60Q, =040, (18-10)
A seguir, adicionamos 0,6(2, aos dois lados para elimind-lo do lado esquerdo. Isso deixa
6=040, +0,6Q.0u6=10, (18-11)

Portanto, a quantidade de equilibrio ¢ 6 (6/1). Vocé ¢ solicitado a determinar o prego de equi-
librio, P, inserindo a quantidade de equilibrio (6) para a equagio de demanda ou de oferta (18-
7 ou 18-8) e resolvendo para P. O resultado ¢ $ 4,40.

Essas equages de demanda e de oferta sio delineadas graficamente na Figura 18-1. Ob-
serve que a intersecgdo da curva da demanda ¢ 8 ¢ a inclinagio € —0,6. A intersecgio da equa-
¢io de oferta, por outro lado, € 2, ¢ a inclinagio € 0,4. O prego e a quantidade de equilibrio sdo
$ 4,40 e scis unidades.

Os economistas geralmente utilizam grificos para explicar suas teorias matemiticas. Es-
ses grficos sdo recursos significativos em quase todos os livros diddricos de economia. Cada li-
nha desses grificos representa uma equagio matemdrtica.

512

P,.=8-060,
[Demandal

0 2 4 & 8 10 12
Quantidade de X

Figura 18-1 Equagdes de oferta e demanda
Delinear a equagio de demanda (18-7} £ 2 equagio de oferta (18-8) resulta nas familiares curvas da demanda e
da oferta. A intersecgio da curva da demanda € 8, enquanto sua inclinagio ¢ —0,6. A intersecgiio da curva da ofer-
ta € 2 ¢ sua inclinagio € 0,4, O prego e a quantidade de equilibrio sio $ 4,40 e seis unidades, respectivamenie,
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Testes estatisticos

Lembre-se de que um segundo tipo geral de economia matemdrica ¢ aquele associado a testes
estatisticos. Para ilustrar, vamos considerar a técnica comumente utilizada: andlise de regressio.
Suponha que queiramos testar a teoria de que empresas que possuem maior participagio no
mercado (5) renderdo a ter maior poder de monopélio e, portanto, maiores taxas de retorno so-
bre o capiral dos acionistas (#) do que empresas que enfrentam concorréncia considerdvel ¢, por-
tanto, tém menor participagio no mercado. Essas taxas de retorno, r, sio encontradas dividin-
do-se o lucro de uma empresa pelo valor do capital dos acionistas, que, por sua vez, consiste de
(1) dinheiro recebido pela empresa quando eles emitiram as agdes e (2) os ganhos retidos rein-
vestidos pela empresa durante os anos.

Sabemos, claro, que outros parimetros, que ndo sejam a participagio no mercado — por
exemplo, esfor¢o publicitirio (4) e grau de barreiras de entrada () —, sio os que mais prova-
velmente influenciam a raxa de retorno de uma empresa. O pesquisador escolhe, assim, uma
forma algébrica especifica para resumir as relagbes. A forma ¢ baseada no tipo de teorizagio ante-
riormente discutida, Uma dessas formas é

r=ogt 08+ oA o F e e (18-12)

Os as 530 os parimetros da equagio. Eles mostram como uma alteragio especifica na varid-
vel no lado direito afeta a raxa de retorno. O ¢ é um erro aleatério, necessirio, pois nem todos
os fatores que influenciam r sio observiveis.

Inicialmente, vamos ignorar todas as varidveis da equagdo, exceto a taxa de retorno e a par-
ticipagio no mercado”. Isso deixa

F=op+ oS+ e (18-13)

A préxima etapa, entio, ¢ identificar uma amostra de empresas para as quais se pode obrer
dados sobre raxas de retorno e participagio no mercado. Suponha isso delineando esses dados
fornecidos em um diagrama de dispersio como o mostrado na Figura 18-2. A andlise de regres-
530 ¢, portanto, utilizada para “ajustar” uma linha por meio de pontos de dispersdo. A técnica
¢ encontrar uma que minimize a soma das distincias verticais quadradas entre esses pontos ¢ os
pontos na linha. Observe que a linha de regressio na figura representa geometricamente a equa-
¢do 18-13; o, € a intersecgdo; e o € a inclinagio da linha. Essa linha indica que, para nossos
dados hipotéticos, cada 20 pontos percentuais de participagio no mercado aumentam o lucro
€M CiNCo pontos percentuais’.

Quio confiantes podemos estar de que qualquer parimetro estimado dado € o verdadei-
ro? Os pesquisadores utilizam virios testes estatisticos para determinar a confiabilidade de qual-
quer estimativa dada. Nio € nosso objetivo explicd-los aqui, mas somente indicar que eles in-

5. A omissdo dessas varidveis enviesard as estimarivas de o e oy, mas faremos isso por razdes de exposicio.
6. Esses nimeros estdo de acordo, de maneira geral, com as descobertas de virios estudos empiricos realizados

sobre o assunto nos Estados Unidos. Se estiver interessado, veja William G. Shepherd. The ecomomics of ineus-
rrial areanizarion 4 pd Frnolewnnd Cliffe W1+ Prenrice-Hall 1907 A~ 902104
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Taxa de lucro (%)

ay & a inclinacdo da linha de regressao
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Participacao no mercado (%)

Taxa de retorno sobre o capital

Figura 18-2 Uma linha de regressao
Regressio £ a técnica de ajustar a melhor linha por meio de um conjunto de pontos de dades. Nesse exemplo
hipotético, a lucrarividade ¢ medida pela taxa de revorno sobre o capital € € positivamente relacionada i par-
ticipagio no mercado. A andlise de regressio e outras téenicas estatfsticas ajudam os economistas a verificar a
validade das reorias econdmicas.

cluem o erro padrio de estimativa (o montante que o parimetro estimado pode variar com rela-
¢do ao verdadeiro valor ou o grau de dispersdo dos pontos de dispersio) e a esraristica ¢ (a taxa
de estimativa para o erro padrio). Em contraste, a confiabilidade de toda a linha de regressao ¢
medida pelo coeficiente de determinagio, que é mais comumente chamado R, a fragio de varia-
¢do na varidvel no lado esquerdo (taxa de retorno) que pode ser explicada pela variagio nas
varidveis do lado direito (participacio no mercado). O valor de £ pode variar entre 1 e 0 e, nor-
malmente, quanto maior o K, melhor o ajuste do modelo.

Ao desenhar a linha de regressio na Figura 18-2, ignoramos dois parimetros adicionais:
esforgo publicitdrio (4) e grau de barreiras de entrada (E). A adigdo desses parimetros limita a
habilidade de descrever uma linha de regressio graficamente, mas os principios matemdricos
envolvidos nos permitem lidar com qualquer nimero de varidveis, desde que haja menos varid-
veis do que observagoes. Os computadores, claro, ajudam muito no cdlculo real de estimartivas
dos parimetros. No caso do nosso exemplo, estudos indicam que maior esforgo publicitdrio e
maiores barreiras de entrada realmente se relacionam com a lucratividade, mas ndo tém, nem de
perto, um impacto tio grande como a participagio no mercado.

Podemos concluir, entio, que o poder de monopdlio aumenta com a participagio no mer-
cado ¢ causa, portanto, lucro maior do que o normal? Embora muitos académicos aceitem es-
sa interpretagao, alguns economistas discordam significativamente. Esses criticos argumentam
que a maior participagio no mercado resulta em rendimentos crescentes i escala, que reduzem,
assim, a produgio por unidade e os custos com marketing. Esses custos menores, e nio o poder
de monopdlio aprimorado ganho com a maior participagio no mercado, geram os lucros maio-
res observados. Essa controvérsia realca as limitagdes de testes quantitativos de teorias econdmi-
cas: testes simples das reorias ainda podem deixar ambigiiidades. Ela também revela por que os
economistas de boa vontade geralmente discordam, mesmo depois de um monrtante substan-
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cial de testes empiricos. Mas, independentemente das virias limitagdes da pesquisa empirica,
estd claro que esse tipo de matemdtica aplicada contribuiu muito para ajudar a distinguir prin-
cipios econémicos validos das centenas de teorias invdlidas promovidas durante décadas.

Econometria

Conforme indicamos anteriormente, a econometria combina os dois ripos de economia
matemdtica que acabamos de discutir. Normalmente, o econometrista desenvolve uma teo-
ria em termos matemdricos, depois coleta e testa estatisticamente dados que sustentam a reoria.
A teoria € urilizada, portanto, para prever os impactos de alteragbes nas varidveis. As raizes da
abordagem econométrica remontam a centenas de anos. O seguidor de Sir William Perty,
Charles Davenant, definiu “aritmérica politica” como a “arte de raciocinar por niimeros com
relagdo a coisas relacionadas ao governo”. Quesnay, o fisiocrata francés, fez um trabalho eco-
nométrico genuino.

O economista e estatistico noruegués Ragnar Frisch, que dividiu o primeiro Prémio No-
bel de Economia em 1969, introduziu o termo econometria em 1926. Esse termo foi obrido
com base no termo biometria, que surgiu no final do século XIX para denotar o campo de
estudos bioldgicos que emprega métodos estatisticos. A econometria, como um método sepa-
rado de estudar a vida econdmica, desenvolveu-se muito rapidamente logo apds a Primeira
Guerra Mundial. A Econometric Society, que publica a revista especializada Econometrica, foi
fundada em 1930. Hoje, 2 econometria ¢ a abordagem metodolégica padrio utilizada dentro
da disciplina’.

A econometria desenvolveu-se como resposta a um profissionalismo crescente na microe-
conomia ¢ 3 demanda por previstes de alteragdes macroecondmicas, Os pesquisadores comega-
ram testando seus modelos matemiticos abstratos utilizando novas técnicas economérricas e os
virios conjuntos de dados que estavam cada vez mais disponiveis. A andlise econométrica tor-
nou-se importante para as corporagbes como um método de conduzir um estudo de mercado,
incluindo a estimativa de curvas da demanda ¢ elasticidade de demanda. O aumento de gran-
des corporagdes, entre outros fatores, tornou o estudo de fluruagbes macroecondmicas cada vez
mais 1til, tanto para empresas privadas como para toda a sociedade. Se, por exemplo, uma gran-
de empresa pudesse prever flutuagdes no negécio com um razodvel grau de precisio, ela pode-
ria, até certo ponto, isolar-se de seus efeitos adversos. Além disso, uma grande corporagio po-
deria empregar o pessoal necessdrio para fazer tais previsbes. Além disso, toda a sociedade, como
um todo, operando por meio de organiza¢bes de pesquisa governamentais e privadas sem fins
lucrativos, estava interessada na previsdo das tendéncias dos negdcios para controlar, melhorar
ou agir contra elas. Uma intervengio crescente do governo na economia, portanto, estimulou
a pesquisa econométrica, e 0§ EOVernos nacionais rornaram-se as principais agéncias governa-
mentais para a obtengio de estatisticas.

A andlise econométrica tem sido (il tanto para a previsio do futuro como na condugio
da andlise politica. Enquanto a previsio envolve uma projegio de eventos proviveis e suas con-
seqiiéncias, a andlise politica € importante para analisar os efeitos dos programas e politicas do

7. Folheie um nimero atual de uma revista especializada em economia, como a The Anrerican Economic Re-
piewr ou o fournal of Palitical Fromamy nara comneovar sees Farn
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governo. Com a proliferagio do governo na sadde, educagiio, problemas urbanos e uma varie-
dade de outras dreas, surgiu a necessidade de determinar, o mais precisamente possivel, quais
efeitos esses programas tiveram nos individuos e nas instituigoes. As técnicas econométricas for-
necem a estrutura analitica para essas determinagoes. Quase todas as agéncias reguladoras uri-
lizam a andlise econométrica para avaliar os impactos econdmicos de agdes privadas e suas pré-

prias politicas.

A andlise politica provou-se muito mais precisa do que a perigosa arte da previsao. A previ-
sio tem outros méritos, no entanto, do que uma mera previsio de PIB, investimentos e assim por
diante. A vantagem real dos modelos de previsio é que eles forgam os economistas ¢ os planeja-
dores a considerar a independéncia intricada em um sistema econdmico, ajudando, portanto, os
tomadores de decisdo a antecipar os tipos de efeitos positivos e negativos de agoes alternarivas.

Como a tecnologia disponivel para resolver grandes processos aritméricos tornou-se mais
sofisticada, os modelos econométricos aumentaram em ramanho e em complexidade. Os holan-
deses foram os criadores dos modelos macroabrangentes. Em 1939, o professor Jan Tinbergen
iniciou um modelo para a economia holandesa para ser utilizado pelos planejadores do gover-
no. Por esse trabalho, ele dividiu o Prémio Nobel de Economia em 1969 com Frisch.

Mos Estados Unidos, Lawrence Klein, um vencedor do Prémio Nobel na Universidade de
Pensilvinia, levou o crédito por ter um papel importante nessa drea. Hoje, virias universidades
importantes, empresas privadas de previsio, institutos de pesquisa sem fins lucrativos ¢ agén-
cias do governo tém grandes modelos (200 ou mais equagbes) por meio dos quais analisam alte-
raghes na economia dos Estados Unidos.

LEON WALRAS

Léon Walras (1834-1910) nasceu em Evreux, Franga. A parte inicial de sua vida foi muito mal-
sucedida. Ele foi reprovado duas vezes no exame de admissio para a Ecole Polyrechnique, escre-
veu um romance que passou despercebido e fundou um banco que faliu, Mas seu pai era um
economista, ¢ o jovem Walras tinha lido Marhematical principles of the theory of wealth, de
Cournor. Esse assunto e a economia o interessaram, ¢ ele voltou-se para a economia. Em 1870,
foi nomeado professor de economia politica em Lausanne, Suica. L4, ele fundou a Lausanne
School of Economics, que enfatizava a aplicagio da matemdrica 4 andlise econdmica. Ele foi
sucedido por um outro famoso participante dessa escola: Vilfredo Pareto, que, devemos nos
lembrar, ajudou a iniciar o uso de curvas de indiferenca.

Walras ¢ considerado um dos trés iniciadores do marginalismo, ao lado de Jevons ¢
Menger. Em Elements of pure economics, publicado em 1874, Walras chegou, independentemen-
te, aos principios marginalistas bdsicos. Ele também recebeu crédito por ter alerrado os econo-
mistas para o trabalho anterior de Cournort nessa drea.

Walras desenvolveu e defendeu a andlise do equilibrio geral, que considera as inter-rela-
gOes entre muitas varidveis da economia, Isso contrastava com a andlise do equilibrio parcial uti-
lizada por Jevons, Menger e Marshall. Da mesma maneira que uma rocha atirada em um lago
produz circulos de ondulagées cada vez maiores, qualquer alteragio na economia provoca alte-
ragbes ainda maiores que sio radiadas para fora com forga cada vez menor. E, da mesma manei-
ra que essas ondulagbes algumas vezes aringem a margem ¢ voltam, finalmente, para afetar o
ponto inicial de impacto, ambém h4 efeitos de retorno de alteragbes iniciais que ocorrem em
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mercados tinicos na economia. Esse processo de reverberagio continua por todo o sistema, aré
que o equilibrio seja atingido simultaneamente em todos os mercados.

Um aumento no prego do petréleo fornece uma boa ilustragio. De acordo com a aborda-
gem do equilibrio parcial, se supusermos que tudo o mais permanece inalterado, uma quanti-
dade reduzida de petréleo serd comprada pelo prego mais alto, e esse € o fim do problema. Mas
vamos considerar algumas outras ramificagbes exploradas urilizando a perspecriva do equilibrio
geral. A demanda por bens substituros, como o carviio, aumentard, provocando, provavelmen-
te, aumentos nas quantidades e nos pregos de equilibrio. O prego maior do petrdleo fard com
que o prego da gasolina aumente. Como ler um romance €, de certa maneira, um substituto
para andar de carro pela cidade, a demanda por livios pode aumentar. A demanda por bens
complementares, como automdveis ¢ lava-ripidos, por outro lado, pode cair, 4 medida que o
prego da gasolina aumenta. Se a demanda por petréleo e gasolina for relativamente ineldstica,
a porcentagem da renda do consumidor gasta em derivados de petréleo aumentard, em relagio
a outros produtos. Isso implica que a demanda por vdrios bens nio-relacionados ao petréleo ¢
a gasolina pode cair, de alguma maneira. E, claro, os custos de transporte de bens enviados por
miﬂhiﬂ aum:ntarﬁu, &Iﬂndﬂ Com EII.lE 05 PI'EI;ES dE'SSEE i[EI]S s& E‘EEVE].TI. CDITI tﬂdﬂ C55a%8 EII.'C'
ragbes nos mercados por bens de consumo, as demandas obridas para fatores de produgio serio
alteradas, provocando realocagies de recursos. Menos trabalho serd necessdrio em alguns seto-
res (por exemplo, automdveis), mais serd necessirio em outros (por exemplo, isolamento de
casas). O capiral também serd alterado em resposta a diferentes raxas de retorno sobre o inves-
timento em diferentes setores. Por exemplo, os produtores construirdo mais equipamentos de
exploragio de perréleo e plataformas maritimas e menos novos postos de gasolina. Em algum
ponto, as alteragoes surgidas pela efervescéncia original terminardo. Um equilibrio geral terd si-
do atingido.

A teoria do equilibrio geral de Walras apresenta uma estrutura que consiste no prego bdsi-
co e nas inter-relagbes de produgio para a economia toda, incluindo tanto mercadorias como
fatores de produgio. Seu objetivo é demonstrar matematicamente que todos os pregos e todas
as quantidades produzidas podem se ajustar a niveis mutuamente consistentes. Sua abordagem
¢ estdtica, pois supde que certos determinantes bdsicos permanecem inalterados, como prefe-
réncias do consumidor, fun¢des de produgio, formas de concepsiio ¢ programas de ofertas de
FE[DI'EE.

Walras mostrou que os precos em uma economia de mercado podem ser determinados
matemaricamente, reconhecendo a inter-relagio de todos os pregos. A prova rigorosa da existén-
cia de uma solugio que utiliza ropologia e teoria definida veio posteriormente, nos trabalhos de
virios economistas, mais notavelmente John von Neumann, Kenneth Arrow e Gerald Debreu.

A fungio para a quantidade demandada de um bem depende do prego. Ou seja, o prego
¢ a varidvel independente, dizia Walras, e a quantidade demandada € a varidvel dependente. Es-
sa formulagdo diferia da de Marshall, que dizia que o prego é uma fungio da quantidade deman-
dada (veja a Equagdo 18-2). A quantidade demandada de qualquer bem, no entanto, inclui co-
mo varidveis os pregos de todas as outras mercadorias. Um consumidor nio decidird quanto
comprar de um bem, sem saber os pregos de todos os outros bens. Se houver um toral de » mer-
cadorias, 0 montante total demandado para qualquer uma delas € determinado pelos pregos de
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D, ... D, ¢ 0s pregos por py, p; ... p,. Portanto, uma equagio pode ser estabelecida para cada
mercadoria que mostra o montante dela demandado como uma fungio de todos os pregos:

Dy =F (pr p2 p) (18-14)
D,=F [PnF:a--P..]

DJ = F’I [P]"‘F: "'"_Pu]l

Em um estado de equilibrio, a quantidade demandada para qualquer mercadoria especi-
fica ¢ igual 4 quantidade ofertada. Portanto, D, = 5§, D, = 8, ... D, = 5. Se a oferta for substi-
twida pela demanda nas trés equagdes precedentes, teremos:

S =F (g, pr . po) (18-15)
$:= £ (po, pr . )

.................

Supomos que a quantidade ofertada ¢ dererminada e fixa. Com # mercadorias, existem
pregos desconhecidos. Como temos uma equagio para cada mercadoria, existem 7 equagoes
simultineas que, com certas suposigies consistentes com a teoria econdmica, sdo suficientes
para determinar um conjunto exclusive de pregos que satisfario o sistema, Assim que os pregos
sio conhecidos, 0 montante agregado de qualquer mercadoria especifica demandada pode ser
calculado. Como esse montante demandado ¢ satisfeito nos pregos assim calculados, o proble-
ma da distribui¢io das mercadorias disponiveis ¢ resolvido.

Como os conceitos de equilibrio geral incluem muitas equagées ¢, portanto, muitas coi-
sas desconhecidas, a solucio de um sistema desse tipo torna-se excessivamente complexa. No
exemplo urilizado anteriormente, ndo sabemos o suficiente sobre a economia para prever a mag-
nitude da produgio alterada de carviio, de automdveis, de aparclhos para exploragio de perrd-
leo, de romances, de lava-rdpidos e assim por diante, a qual resultard de, vamos dizer, um
aumento de 10% no prego do petréleo. As varidveis sio numerosas demais, alterdveis demais e
incertas demais para serem rrabalhadas precisamente, mesmo com computadores modernos.
Além disso, a andlise geralmente supée retornos constantes, a auséncia de externalidades, sald-
rios e pregos perfeitamente flexiveis, concorréncia perfeita em todos os mercados e assim por
diante. Assim, o conceito de equilibrio geral de Walras tem sido, basicamente, uma ferramen-
ta tedrica que ajuda a entender o projeto do sistema econdmico, em vez de um dispositivo esta-
tistico operacionalmente tril.

No entanto, uma consciéncia da interdependéncia do fenémeno econémico ¢ imporran-
te, pois sem ela poderfamos nos extraviar do caminho. Por exemplo, uma pessoa que perde o
emprego porque o setor envolvido ¢ enfraquecido por bens importados mais baratos poderia
concluir, razoavelmente, que as importagdes reduzem o emprego doméstico. Esse ¢ um exem-
plo de andlise de equilibrio parcial — olhar para a produgio doméstica e 0 emprego em um (ni-
co setor. No entanto, se estudarmos as repercussoes das maiores exportages ¢ descobrirmos que
elas aumentam o emprego em portos maritimos domésticos, que os pregos menores dos bens
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importados deixam os consumidores com uma renda maior, que ¢, portanto, gasta em outros
produtos produzidos internamente, e que nossas exportagdes aumentam por causa de nossas
maiores importagdes, em seguida, nossa conclusio pode bem ser a de que as importagées ndo
provocam uma reducdo geral na producio e no emprego internos.

WASSILY LEONTIEF

Wassily Leontief (1906-1999), um economista americano nascido na Riissia, recebeu seu dou-
torado da Universidade de Berlim em 1928. Emigrou para os Estados Unidas em 1931 e se uniu
a0 corpo docente de Harvard. Sua principal contribuigio 4 economia ¢ sua andlise de insumo-
produto, reminiscente do Tablean economigque de Quesnay discutido no Capitulo 3. Essa con-
tribuigio deu a Leontief o Prémio Nobel de Economia em 1973. Originalmente, ele procurou
apresentar a esséncia da teoria do equilibrio geral de uma forma simplificada, adequada para o
estudo empirico. Assim, os estudos de insumo-produto sio uma forma especial da andlise do
equilibrio geral. Essa forma especial simplifica a apresentagdo dos processos de produgio, por
exemplo, de maneira que eles fiquem na forma linear, permitindo assim uma conversio mais
direra desses processos em estudos empiricos.

Tabelas insumo-produto

Leontief publicou sua primeira tabela insumo-produto em Review of economics and statistics, em
agosto de 1936. Sua tabela descrevia a economia dos Estados Unidos em 1919 como um sisterna
de 46 setores. O interesse em sua andlise de intersetores se disseminou como resultado da Segunda
Guerra Mundial. A expansdo de industrias de guerra criou certos gargalos que tornaram um maior
crescimento mais dificil. A maior produgio de avides, por exemplo, requeria maior alocagiio de ago,
aluminio, motores e certas ferramentas de mdquinas ¢ outros bens de capital. A anilise insumo-
produto tentou antecipar esses requisitos ¢ planejar para a expansdo desses setores bdsicos.

Uma rabela insumo-produto descreve o fluxo de bens e servigos entre diferentes setores de
uma determinada economia nacional ou regional e tenta medir a relagio de um setor especifi-
co com outros setores da economia. Por exemplo, de acordo com uma das tabelas de Leontief,
para produzir um milhdo de délares adicionais de novos automéveis, o setor teria de comprar
$ 235.000 de ferro e ago, $ 79.000 de metais nao-ferrosos, $ 58.000 de produtos quimicos, $
39.000 de téxteis, $ 32.000 de papel e produtos correlatos, $ 10.000 de servigos financeiros e
de seguro, § 6.000 de servigos de telefonia e relégrafo e assim por diante®,

Leontief fez uma grade de insumo-produto que foi posteriormente expandida pelo Bureau
of Labor Statistics. A grade possui informagdes estatisticas sobre a economia mostrando as fon-
tes, 0 montantes ¢ os destinos do material. Isso revela a relagio de cada segmento da economia
com cada um dos outros segmentos. Cada linka em uma tabela insumo-produto mostra o pro-
duto vendido por um setor econdmico de cada um dos outros setores ¢ cada coluna mostra o
insumo que cada setor comprou de todos os outros setores.

Uma parte da grade ¢ reproduzida na Tabela 18-1 (virios setores sio deixados de fora).
Podemos ver que, em 1947, a agricultura e a pesca vendiam £ 10,9 bilhaes de délares de sua pro-

B. Wassilv Leontief. Mrone-ourons ecomomies. Wova York: Oreford Universioy Press. 1966, n. 71-73
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Tabela 18-1
Relagbes Insumo-Produto nos Estados Unidos em 1947 (em milhoes de dolares)
COMPRAS DO SETOR
(1) (2) (3) (4) (3) (6] (7}
Agricultura  Alimentose  Metais  Ferro  Motorese  Veiculos  Total
¢ pesca produtos  ndo-ferrosos eago  geradores automotivos
semelhantes
(1) Agricultura 10.856 15.048 11 — — —  44.263
e pesca
(2) Alimentos ¢ 2.378 4,910 " 3 —_ — 37.636
produtos
semelhantes
(3) Metais —_ —_ 2.599 324 366 176 6.387
nio-ferrosos
(4) Ferro e ago 6 2 33 3.982 118 196  12.338
(5) Matares e —_ — _ —_ 317 — 1.095
geradores
(6) Veiculos 111 3 = : — 4,401 14.265
AULDIMOTIVOS
(71 Toral 44.263 37.636 6.387 12,338 1.095 14.265 769.248

* Menos de $ 500.000.
Fonte: Wassily Leontief et al., Studies in the structure of the American econamy. Nova York: Oxtord Uni-
versity Press, 1953, p. 9. Reimpresso com permissio da Oxford University Press.

dugio para uso préprio (alimentagio, semente, criagio de gado e assim por diante). Outros § 15
bilhdes foram vendidos para processadores de alimentos. Os dados fornecem a matéria-prima
para computar como uma alteragio em um setor afetard outros setores. Uma expansio da indus-
tria do ferro ¢ do ago, por exemplo, necessitard de uma expansio de metais nio-ferrosos, que, por
sua vez, significard mais compras de produrtos agricolas e do ferro e do ago. A interdependéncia
circular ¢ resolvida solucionando-se as equagdes simultineas implicitas na matriz.

Usos e dificuldades

As tabelas insumo-produro nacionais aruais dividem a economia em mais de 400 setores, pro-
duzindo uma matriz insumo-produto que tem mais de 400 colunas e 400 linhas. O aumento
das grandes corporagbes ¢ o desenvolvimento de um papel significativo do governo na econo-
mia aprimoraram a utilizagdo das tabelas insumo-produto por pelo menos dois motivos prin-
cipais. Primeiro, o governo tornou-se um vasto comprador de bens e servigos. Assim, tanto o
governo como seus fornecedores tém de antecipar os efeitos das alteragbes nos padroes de com-
pra governamentais. Segundo, a grande corporagio, ao antecipar um crescimento das vendas,
tem de plancjar uma expansao na oferta de alguns produtos. Uma corporagio verticalmente
integrada pode planejar sua prépria oferta de alguns produros. Outras podem indicar para os
seus fornecedores em quanto esperam aumentar suas compras de insumos. Em qualquer dos ca-
s0s, a andlise insumo-produte serd uril.
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A anlise insumo-produto ¢ ainda mais relevante em paises menos desenvolvidos, onde o
planejamento econdmico ¢ mais abrangente. Em uma nagio menos desenvolvida que procura
o crescimento econdmico, a construgio de uma grande indiistria necessitard da expansio de ins-
talaghes de suporte. Essas instalages sio, muito provavelmente, mais escassas do que em nagdes
altamente desenvolvidas. Suponha que uma fibrica de conservas de carne seja erguida em um
pais pobre. Essa empresa necessitard de expansio de eletricidade, fornecimento de dgua, insta-
lagbes de transporte, moradia para os funciondrios, lanchonete, servigos médicos, produgio de
metal para latas ¢ assim por diante. Essas necessidades, ¢ as posteriores que se apresentarem, po-
dem ser antecipadas pela andlise insumo-produto.

Muito naturalmente, as economias socialistas colocaram a andlise insumo-produto em uso
mais amplamente do que as nagbes que confiam principalmente na empresa privada. O plane-
jamento econdmico total requer que a junta de planejamento aloque materiais e antecipe neces-
sidades futuras. Os planejadores devem garantir que as industrias coordenem sua expansio para
evitar sérios gargalos. Como as preferéncias do consumidor estio subordinadas ao plano geral,
suas vontades ¢ desejos nao precisam interferir nos objetivos principais da atividade econdmi-
ca. Em ourras palavras, em uma economia completamente socializada, um aumenro repenting
no desejo do consumidor por automéveis nio tirard a indiistria do ago, por exemplo, do setor
de ferramentas de mdquinas. Portanto, as complicagbes que confrontam o uso da andlise insu-
mo-produto para o planejamento na economia de uma empresa privada nio ocorrem no mes-
mo grau em uma economia centralmente planejada. As economias socialistas mostraram um
interesse ativo na economia matemitica em geral e na grade de Leontief em especial. Na reali-
dade, a antiga Unido Soviética dizia que a andlise insumo-produto era uma invengio soviéica.

A andlise insumo-produto nio é imune a problemas. Esse tipo de andlise ¢ baseado em
virias suposicbes simplificadoras. Come um exemplo, os coeficientes de produgio sao supostos
fixos, ou seja, quantidades constantes de cada fator sdo necessdrias para produzir uma unidade
de produgio. Como um scgunda :xcmpin, supbe-se que as fungdes de produgio sio lineares,
sem nenhuma eficiéncia crescente ou decrescente, 4 medida que a indistria expande-se ou con-
trai. Supde-se rendimentos constantes 4 escala, Essas suposigbes sio um ranto irrealistas. Au-
mentos na produgio geralmente nio requerem aumentos proporcionais no insumo, principal-
mente porque vdrios fatores sio indivisiveis. Por exemplo, pode-se aumentar em 5% as
toneladas-milhas de frete transportadas por uma ferrovia, sem aumenar a oferta de locomoti-
vas e carros de frete em 5%. A suposicio de coeficientes de produgio fixos, por outro lado, impe-
de a possibilidade da substituicio de fator. Mas, no mundo real, vemos muitos exemplos des-
sas substituigoes. Por exemplo, uma redugio no prego relativo do plistico resultou em uma
substituigao do vidro por plistico no setor de garrafas.

As alteragbes tecnolégicas tornam a grade obsoleta relativamente rdpido, e € uma rarefa tre-
menda revisar as 160.000 entradas que existem em uma tabela que envolve 400 setores. Com a
passagem do tempo, a tabela insumo-produto para um determinado ano torna-se cada vez menos
precisa para a previsio de requisitos de insumo para anos futuros. Maior precisio pode ser obri-
da, no entanto, extrapolando-se tendéncias observadas no passado, antecipando, portanto, avan-
gos tecnolégicos constantes. Por exemplo, esse métado nos permiriria prever a redugao continua
na quantidade de carvio necessdria para gerar 1 quilowart/hora de energia elétrica.
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JOHN VON NEUMANN E OSKAR MORGENSTERN

John von Neumann (1903-1957) nasceu na Hungria ¢ lecionou nas universidades de Berlim e
Hamburgo. Em 1930, foi para os Estados Unidos, onde assumiu um posto em Princeron. Li,
escreveu Mathematical foundations of quantum mechanics, um importante trabalho de fisica, e
conheceu Oskar Morgenstern (1902-1977), um economista de Viena que foi, pela primeira vez,
aos Estados Unidos em 1925". Juntos, eles escreveram Theory of games and economic behaviour
(1944), um livro que continha virias contribuigbes importantes para a teoria econémica, uma
das quais era a teoria dos jogos".

A teoria dos jogos ¢ aplicdvel a situagdes andlogas a jogos de estrarégia, como xadrez e po-
quer. Os economistas tinham apontado anteriormente que os duopolistas sio como jogadores
de xadrez que consideram cuidadosamente os proviveis movimentos de seu oponente antes de
cle mover as pegas. Nessas situagbes, hd interesses conflitantes, com cada lado urilizando sua
engenhosidade para vencer o outro. Se, por exemplo, uma empresa estiver cogirando um corte
no prego de seu produro, faz uma diferenga considerdvel se outros produtores de produtos seme-
Ihantes também reduzirio seus pregos ou nio. Algumas decisbes comerciais sio tomadas aber-
tamente, como as alteragbes de pregos langadas publicamente, as alteragbes em campanhas
publicitdrias e a fabricagio de novos produtos. Esses movimentos sdo andlogos ao xadrez, em
que todos os movimentos podem ser facilmente observados pelos dois lados, Outras decisoes
sdo secretas, como o desconto de pregos sub rosa, 0 comprometimento com novos projetos de
pesquisa e o planejamento da invasio de novos mercados. Esses movimentos sio andlogos ao
paquer. Uma das partes ndo sabe quais cartas a outra tem nas mios, até que clas sejam coloca-
das na mesa. Se uma empresa coloca um espido (um zelador, por exemplo) na empresa do seu
rival para roubar seus segredos, isso é como jogar piquer com um jogo de cartas marcadas. Se
as empresas unirem-se em acordos monopolistas, elas ainda devem planejar estratégias para con-
quistar a “confianga” do piblico ¢ do governo.

Hd uma implicagio na teoria dos jogos de que as relages econdmicas sao baseadas em um
tipo de “guerra” econdmica, ou seja, de que o ganho de uma pessoa € a perda da outra, Mas a teo-
ria dos jogos também foi utilizada para mostrar que, sob muitas circunstincias, a melhor estraré-
gia ¢ cooperar com um rival, desde que ele coopere com vocé (O Passado como Preimbulo 4-1).

A légica subjacente da reoria dos jogos pode ser vista por meio de um exemplo altamente
simplificado. Entre jogos de estratégia, podemos distinguir entre jogos de pura sorte e jogos que
tém incerteza estratégica. Jogar o dado € um jogo de pura sorte, a menos que o dado esteja vicia-
do. Se um jogador ganha ou perde, e quanto, depende somente de suas proprias escolhas e de
sorte. Em um jogo com incerteza estratégica, como o poquer, entra um fator adicional: O que
a outra parte fard?

Suponha que haja somente dois produtores principais, A ¢ 8, de um produto levemente
diferenciado e que cada vendedor esteja considerando trés estratégias comerciais distintas para

9. John von Neumann foi um dos trés co-inventores da bomba atdémica.

10. Uma outra contribuicio que merece ser mencionada ¢ o indice de wiilidade N-M. Os aurores mostraram
que uma curva de urilidade marginal para o dinheiro poderia ser obrida submetendo a pessoa a um conjunto
de decises hiporéricas que envolvem risco (jogos de azar). lsso € chamado, algumas vezes, de andlise da urili-
dade cardinal moderna. Veja BAUMOL, William |. Economic theary and operations analysis, 2, od. Capitulo 22,
Englewood Cliffs, NJ: Prentice-Hall, 1965, ou edigbes posteriores do livro de Baumol.
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aumentar sua participagao no mercado: (1) aumentar a publicidade, (2) oferecer uma versio
“melhorada” do produto ou (3) reduzir o preco. Presumivelmente, essas empresas acreditam
que sua lucrarividade a longo prazo estd positivamente relacionada com suas participagdes
no mercado. Rotulamos as trés estratégias de A como A, A, e A,, enquanto rotulamos as de B
como B, B, ¢ B,. Para simplificar, supomos que somente estratégias isoladas podem ser utili-
zadas, ou seja, cada empresa pode selecionar apenas uma tnica estrarégia, em vez de uma com-
binacio das trés.

A teoria dos jogos sustenta-se na suposigio de que os resultados de cada combinagao das
duas estrarégias da empresa podem ser definidos em uma matriz de pagamentos, como a mos-
trada na Tabela 18-2. Suponha que cada parte tenha conhecimento desses resultados, mas nao
saiba qual estratégia a outra parte adotard. Todos os valores na tabela sio ganhos ou perdas de
participagio no mercado da empresa A. Esse é um jogo de soma zero, que significa que o ga-
nho de A de participagio no mercado ¢ exatamente igual 4 perda de B, e a perda de A ¢ exata-
mente igual ao ganho de B. Os valores negativos na tabela, portanto, representam perdas para
A, mas ganhos para B. A tabela nos diz, por exemplo, que se a empresa A utilizar a estratégia A,
— maior publicidade — e a empresa B utilizar uma estratégia idéntica, B, o resultado serd um
ganho de 6% em participagio no mercado para A. Talvez o nivel atual de publicidade da empre-
sa A seja baixo, ¢ a publicidade adicional terd um impacto desproporcional nas vendas, em rela-
¢io ao efeito da publicidade adicional de B. Ou, vamos tomar um outro exemplo. Suponha que
A urilize a estrarégia A, — uma modificagio do produto — enquanto B corta o seu prego, B,
Vemos que o resultado serd uma perda de 10% em participagio no mercado para 4 ¢ um aumen-
to de 10% em participagio no mercado para B.

Quais escolhas essas partes fario? Vamos supor que as duas parres sejam avessas ao risco e,
portanto, desejem evitar o pior resultado possivel. Esses piores resultados estdo listados para A
horizontalmente abaixo das colunas na matriz (Minimos de colunas). Observe que se A4 selecio-
nar a estratégia A, ¢ B selecionar a estratégia B, A sofrerd uma perda de 3% de participagio no
mercado. Essa perda ¢ o pior resultado possivel, com a escolha da estratégia A, (haverd um ga-
nho de +6 e de +10 se B selecionar B, ou B,). De maneira semelhante, os piores casos para as
estratégias de A, A; e A,, sdo uma perda de 10% e um ganho de 2%, respectivamente. Os nime-
ros mostrados verticalmente 2 direita da matriz so os piores resultados para cada uma das trés
estratégias de B (Mdximos de linhas). Se a estrarégia B, for escolhida, por exemplo, a perda pode-

Tabela 18-2
A Teoria dos Jogos: a Matriz de Pagamentos
ESTRATEGIAS DE A
Mdximos de
A, As Ay colunas

B, 38 8 35 .8
ESTRATEGIAS DE B B, +10 —4 +3 +10

B, -3 10 +2 +2
Minimos
de colunas -3 -10 +2
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ria ser de 6% de participagio no mercado. (4 poderia urilizar a estratégia A, e ganhar 6%.) Se
B urilizar a estratégia B,, o pior resultado serd uma perda de 10% de participagio no mercado
e, se selecionar By, poderd perder 2% de participagio no mercado.

Percebemos, com esses nimeros, que A selecionard a estratégia A, e B selecionard a estra-
tégia B;. O resultado ¢ que A ganhard 2% de participagio no mercado. Esse resultado é deno-
minado uma solugio maximin ou minimax". A estd maximizando o ganho minimo com suas
virias estratégias e B estd minimizando a perda mdxima. Nenhuma das partes tem um incen-
tivo para mudar estratégias, desde que permanega avessa ao risco ¢ os valores na matriz de paga-
mentos permanegam precisos ¢ conhecidos. Isso ndo se aplica a nenhuma outra combinagio
de estrarégias na tabela. Por exemplo, suponha que A empregue a estratégia A,, esperando que
B utilize a estratégia By A empresa B, no entanto, responderd a A, com a estratégia B;. A
empresa A fard, agora, um movimento para anular 4; e o equilfbrio mdximo serd obrido".

Uma aplicagio prdrica e interessante da teoria dos jogos pode ser vista no comportamen-
to de marketing dos oligopolistas. Muitas empresas testam o mercado cuidadosamente, antes
de langar um novo produto ou marca. Os testes de mercado em alguns setores se assemelham
mais a um jogo de poquer do que a um experimento cientifico. Quando um jogador A coloca
um novo produto ou oferta em um certo mercado, o jogador B, que tem um produro seme-
lhante em distribuigio nacional, pode elevar as apostas aumentando consideravelmente seu
orgamento para publicidade na drea em que o jogador A estd realizando o teste. Isso faz com
que A se depare com uma pergunra dificil: B pretende aumentar seu orgamento nacional em
grande proporgio se A colocar seu novo produto em oferta nacionalmente? Ou B estd simples-
mente blefando em uma tentativa de que A subestime o potencial de vendas nacionais de seu
novo produto?

JOHN R. HICKS

John R. Hicks (1904-1989), professor na Universidade de Oxford, dividiu o Prémio Nobel de
Economia em 1972 por suas contribuigbes 3 teoria da economia pura. Naquele ano, a Business
Week o descreveu “nao como um empresirio economista, nem como um economista funciond-
rio piiblico. Ele é o economista dos economistas”. Isso significava que suas contribuigdes eram
altamente abstratas e técnicas, mas parte do kit de ferramentas utilizado pela maioria dos eco-
nomistas contemporineos.

As contribui¢es de Hicks para a economia foram muitas e muito salutares. Por exemplo,
ele reavaliou e esclareceu as leis de Marshall de demanda derivada para insumos, ou seja, espe-
cificou os determinantes da elasticidade da demanda para trabalho ¢ capital (Capitulo 13, no-
ta 9). Em 1937, ele escreveu um artigo intitulado Mr. Keynes and the classics, em que ajudou a
criar o que hoje € denominado, em macroeconomia, modelo [5-LM (Capitulo 22). Outras con-
tribuigbes dignas de nora incluem seus refinamentos da nogio de Marshall do excesso de ofer-
ta do consumidor, suas melhorias na andlise do equilibrio geral de Walras ¢ suas teorias com
relagao ao crescimento ¢ desenvolvimento econdmico.

11. N.E.T. Também conhecida como Tearema de minimax.
12. Uma estratégia pura de equilibrio mdximo nem sempre precisa existir. Mas uma estrarégia misea, sim. Uma
estratégia mista permite que os jogadores utilizem, vamos supor, 20% de A, e 80% de A,.
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O Passado como Preambulo

JOHN NASH: DESCOBERTA, DESESPERO E O PREMIO NOBEL

No inicio dos anos 1950, virios economistas pro-
moveram o rrabalho pioneiro de Von Neumann e
Morgenstern sobre a teoria dos jogos. O mais proe-
minente desses economistas foi John MNash (1927-),
umn brilhante economista matemarico.

A histéria de Nash ¢ incomum ¢, até mes-
mo, trigica. Aos 22 anos, ele publicou dois tra-
balhes altamente matemiricos sobre a reoria dos
jogos que estabeleceram o que ¢ hoje chamado de
equilibrio de Nash. Nove anos depois, sua pro-
missora carreira académica no MIT terminou
abruptamente. Nash foi internado contra sua
vontade em um hospiral da drea de Boston com
um diagndsrico de esquizofrenia parandica. Nos
30 anos seguintes, ele lidou com sua doenga em
relativa obscuridade em Princeton, New Jersey.
Depois, em 1994, recebeu noticias surpreenden-
tes de que havia ganho o Prémio Nobel de
Economia por seu rabalho, quando jovem, sobre
a teoria dos jogos.

Conforme relatado na revista Time:

Quando forografias de John MNash aparece-
fam na imprensa na semana passada, uma
reagio comum em Princeton, New Jersey,
foi um choque de reconhecimento: “Maos-
sa, ¢ ele!” Nash, que dividiu o Prémio Ne-
bel com John Harsanyi, da Universidade
da Califérnia, e Reinhard Selten, da Uni-
versidade de Bonn, € um conhecido excén-
erico na cidade universiviria —, um
homem quieto e alienado que normalmen-
te passa seu tempo no trem local “Ele-
gante” em sia curta rota entre Princeron ¢
Princeton Juncrion, lendo jornais descara-
dos por outros passageiros. Alguns o
conheciam como o homem das equagies
maremdticas extremamente complicadas
qLI.C' E.Pll'cdim nas |.'DLI535- das 53]35 dv.‘. a.'l.Lla.
[de Princeton] de vez em quande — o pro-
duto de uma mente brilhante, mas proble-
mitica, trabalhando seus pensamentos
quando ninguém estava por pere’,

m Treme V4 da mesrshes da 1004

Mash concentrou-se em estrarégias dentro de
um jogo que levavam a um resuleado (um equilibrio
de Nash) em que nenhuma das partes pode aumen-
tar sua recompensa mudando sua estratégia arwal’.
Ou seja, um equilibrio de Nash ocorre quando ca-
da parte, agindo independentemente, jd urilizou to-
dos os movimentos vantajosos de que dispunha.

Em alguns jogos, uma das partes ou as duas
partes tm uma estraségra dominante, Essa estraté-
gia ¢ a que, considerando todas as opgdes, produz
o melhor resultado, independentemente da estra-
tégia escolhida pela outra parte. Os participantes,
obviamente, utilizario estratégias dominantes
quando elas estiveremn disponiveis, ¢ essas estraré-
gias produzirio um equilibrio de Nash.

No entanto, em muitos jogos, nenhuma das
partes tem uma estrarégia dominante e, portanto,
a melhor esrratégia para cada parte depende
daquela utilizada pela outra parte. Cada parte ajus-
ta sua estratégia  estratégia da outra parte, até que
nenhuma das partes possa melhorar seus resulta-
dos fazendo mais mudangas. Por exemplo, na
Tabela 18-2, nem A, nem B tém uma estratégia
dominante, mas quando A4 usa a estrarégia A,e B
usa a estratégia By, os dois tbm um incentivo para
“manter sua estratégia arual”, O equilibrio de Nash
¢ +2, mostrado na parte inferior direita da célula.

O jogo na Figura 14-1 € um jogo ndo-coope-
rarive: cada parte decide sua estrarégia sem colabo-
ragio com a outra parte. Esses jogos sio diferentes
dos jogos cooperativos, em gue os rivais coordenam
em conluio suas estratégias para obter um resulta-
do melhor do que s¢ poderia esperar sem a coope-
ragio. Por exemplo, dois oligopolistas poderiam
concordar em definir pregos altos iguais, de modo
que cada um poderia obter lucro de monopélio.
Tomadas isoladamente, essas estratégias nio sio
um cquilibrio de Nash, pois as duas partes véem
uma oportunidade de aumentar os lucros ainda

b. A idéia remonea a Cournot. O resulado da produ-

sao de equilibrio na sua teoria de duopdélio &, na rea-
Bdnda v amilihein de Mok
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mais, oferecendo desconros secretos no prego para
os clientes da ourra parte. Esse ¢ o conhecido jogo
do dilema do prisioneiro (O Passado como Preim-
bulo 4-1), em que as duas partes confessam porque
supbem que a outra parte confessard,

Mas as partes de um acordo de fixagio de
precos também podem rransformar suas estraté-
gias de prego alto mimoe em um equilibrio de
MNash por meio de ameagas criveis de retaliagio
contra os descontos de pregos oferecidos pela ou-
tra parte. Por exemplo, cada empresa pode amea-
gara outra com cortes duradouros e cada vez maio-
res nos precos se descobrir que ela estd vendendo
abaixo do pre¢o em conluio. Como nenhuma das
partes quer uma guerra de pregos, essas ameagas
miituas podem ser criveis. Se forem, o resultado

equilibrio de MNash, pois nenhuma das empresas
ousa trapacear com relagio a estratégia de pregos
altos acordada.

Hoje, algumas das melhores mentes na eco-
nomia utilizam a teoria matemitica dos jogos para
obter instghes sobre oligopélios, leildes, negociagio
coletiva, comércio internacional, politica monetd-
ria ¢ assim por diante. Todos devem isso & mente
brilhante, mas problemdtica, de John Nash:,

c. Os principais artigos de Nash foram reimpressos
em Essays on game theory. Brookfield, VT: Edward El-
gar, 1997, Sylvia Nassar documenta as luras pessoais
de MNash em A beawtiful mind: a biography of Joln
Farbes Nagh, winner of the Nobel Prize in Economics,

instivel de precos altos serd convertido em um 1994, Nova York: Simon and Schuster, 1998,

De interesse central para nds, neste capitulo, no entanto, ¢ a redefinigio de Hicks das teo-

rias da demanda e da produgio com o menor custo''.

Teoria da demanda

Para entender a teoria da demanda de Hicks, devernos examinar virias idéias inter-relacionadas.

Curvas de indiferenga. Devemos nos lembrar de que as curvas de indiferenca originaram-se com
Edgeworth e Pareto. O objetivo, com a idéia, era evitar medir a utilidade quantitativamente. De
acordo com as teorias marginalistas padrio de Jevons ¢ Menger, valores cardinais poderiam ser
atribuidos a virias quantidades de itens, ou wtils, que poderiam, assim, ser diretamente compa-
rados. Por exemplo, a primeira unidade de sorvete consumida durante um periodo especifico
resultou em 10 urils de utilidade para um consumidor especifico, a segunda em 5 uals ¢ assim
por diante. A primeira unidade de hambirguer pode resultar em 20 urils, a segunda em 15 urils
e assim por diante. Isso implica que, para essa pessoa, a primeira unidade de sorvete possui exa-
tamente duas vezes o valor de urilidade da segunda, mas somente metade da utilidade da primei-
ra unidade de hambirguer. Essa medicio precisa da magnitude da urilidade parecia irrealista ¢,
portanto, foi altamente criticada como um vinculo fraco na teoria geral da demanda.

A abordagem da curva de indiferenga de Hicks evita a suposicio de que a utilidade mar-
ginal pode ser medida de maneira cardinal. Tudo o que ¢ necessdrio € que um consumidor pos-
sa esclarecer as preferéncias de maneira ordinal. Em termos do nosso exemplo, esse esclareci-
mento implica que a pessoa precisa conseguir dizer apenas: “Prefiro a primeira unidade de

13. Outros contribuintes para a teoria da demanda baseada nas curvas de indiferenga incluem E. D. G. Allen,
um colaborador de Hicks, ¢ 0 economista russo Eugen Slursky.



